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Titulo: Tiktoker mexicano prueba productos virales: ¢Cual es el peor que le ha llegado"?

“Me vendieron un frasco de agua”, admite Jimmy Alvarez, quien suma 46 millones de seguidores

Tiktoker mexicano prueba productos virales:
ccual es el peor que le ha llegado?

*La gente agradece
saber si algo realmente
funciona o si es una
pérdida de dinero”,
establece.

WIiLHEM KRAUSE

i muchos productos virales son in-
Sverosn’miles, la razén que trajo al

mexicano Jimmy Alvarez a Chile no
se queda atrés. El creador de “Pongé-
moslo a Prueba”, canal con 46 millones
de seguidores en TikTok, vino a cono-
cer a Pedro Gonzélez, albaiiil que en
la Navidad pasada se salvé de perder
una pierna cuando providencialmente
su Honor Magicé Lite, que estaba en el
bolsillo de su pantalén, detuvo el impac-
to de una sierra circular.

Pero vamos con Jimmy. Su historia
empezé creando contenido en YouTube
con un canal enfocado en experimen-
tos sociales, género que combinaba
entretenimiento con reflexiones sobre
la conducta humana. Sin embargo, tras
cinco afios y mas de 150 videos, la crea-
tividad escaseaba. “Cada vez era més
dificil innovar con ideas que dejaran una
ensefianza y fueran entretenidas a la
vez”, admite.

Mientras navegaba por internet se
top6 con un video que aseguraba que,
si una hormiga era rodeada con un cir-
culo de tinta, no podria escapar. La re-
flexion detras del video sugeria que los
limites eran solo mentales, pero Jimmy
se enfocé en otra cosa: “;De verdad la
hormiga no se salfa?”. Decidié probarlo
y descubri6 que, al contrario, el insecto
sf podfa cruzar la marca de tinta. Aquel
momento marcé el inicio de “Pongé-
moslo a Prueba”, su nuevo camino en
la creacién de contenido en TikTok (ht-
tps://goo.su/1sHmRJr).

El concepto evolucioné y pasé de
desmentir trucos virales a probar pro-
ductos. En México, de donde es oriundo,
los infomerciales sobre productos mila-
grosos abundan: Jimmy decidié ser un
filtro entre los vendedores y los
consumidores. “La gente agra-
dece saber si algo realmente
funciona o si es una pérdida de
dinero”, establece.

Al inicio no aceptaba
patrocinios de marcas,

Al comprar
online, el primer
consejo de Jimmy
Alvarez es leer
con atencion los

comentarios.

el hecho de que la marca tenga un pre-
supuesto y lo use, siempre y cuando se
respeten mis reglas. Lo que hago ahora
es firmar contratos con las marcas don-
de se deja claro que yo tengo la libertad
creativa y que siempre voy a decir la
verdad. Si el producto es malo, lo voy a
decir. Curiosamente, cuando una marca
no esté segura de su producto,
se echa para atras sola. Lo de
Honor fue asf: ellos aceptaron
mis condiciones y por eso estoy
acé. De hecho, te voy a ensefar
algo: traigo dos celulares Honor,
el Magic6 y el 5. No es porque

pero ahora vino a Chile
invitado por Honor. ;Por
qué?

“Si, hace tres afos yo de-
cfa ‘no quiero que me paguen,
no quiero que las marcas me
den dinero porque quiero ser

honesto’. Pero luego una agencia me
explicé que no tiene que estar peleado

durd el canal de YouTube don-

de Jimmy hacia experimentos

sociales; enTikTok ya cumple
también 5 afios

me los dieron, sino porque real-
mente me gustan. Si me caso
con un producto es porque me
sirve, no porque me paguen para
decirlo”.

Con tantas tiendas en
linea, ;qué consejos daria

para no caer en estafas?
“Lo primero que hago cuando me
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meto a una pagina es ver cuéntas ven-
tas ha tenido el producto y cuéntas es-
trellas tiene. Pero lo més importante es
leer los comentarios: ahf es donde te
das cuenta de si el producto realmen-
te funciona o no. Eso si, hay que leer
varias resefias porque muchas marcas
ponen comentarios falsos diciendo que
su producto es increfble. Pero si sigues
leyendo, vas a encontrar los de la gen-
te que sf lo compré de verdad. También
hay que fijarse en las fotos y videos que
suben los compradores. Otra cosa que
recomiendo es buscar en YouTube o en
redes sociales si hay alguien que ya lo
probé. Pero hay que tener ojo, porque
hay creadores a los que les pagan por
decir que algo es bueno. Ya con toda
esa informacién, puedes decidir si vale
la pena comprarlo o no”.

En estos anos ha debido en-
contrar muchas estafas. ¢Cual
es el producto que mas lo ha
sorprendido por lo descarado?

“Hay uno que me sorprendié por lo
absurdo y la poca ética que tenfa de-
trés. Se trataba de un spray que, segiin
el anuncio, servia para hacer tu ropa
reflectante en la oscuridad. La idea
era que si salfas a correr de noche los
autos podrian verte porque tu ropa iba
a reflejar la luz de los faros, como las
sefiales de trénsito. Me llamé mucho
la atencién porque en el comercial lo
mostraban increfble. La gente se lo
aplicabay, de repente, toda su ropa se
iluminaba con las luces de un coche.
Me parecié algo muy (til, sobre todo
para la seguridad de quienes hacen
deporte en la noche. Lo pediy tardé
semanas en llegar. Cuando por fin lo
probé, fue un chiste. Lo rocié sobre la
ropa y no pasé absolutamente nada. Ni
olfa a nada ni brillaba ni reflejaba nin-
guna luz. Basicamente, me vendieron
un frasco de agua”.

¢Qué senales le hacen sos-
pechar que un producto viral
no va a servir antes de siquiera
probarlo?

“De entrada, todo lo que son pas-
tillas y suplementos milagrosos ya sé
que no van a funcionar. Ahora que esta
TikTok Shop, me escriben un montén
de marcas queriendo que pruebe cosas
para la potencia sexual o para bajar
de peso sin hacer ejercicio. Nada de
eso funciona. Otra cosa que nunca sir-
ven son los productos de ejercicio que
prometen ponerte musculoso en dos
semanas. Yo llevo ocho meses dando-
le durisimo al gimnasio y apenas veo
resultados”.

¢Hay algun producto viral que
realmente le haya sorprendido
por ser bueno y funcional?

“Sf, hay un producto que me encan-
t6: unos guantes indestructibles. Al
principio pensé que era puro marke-
ting, porque decian que resisten fuego,
cortes y golpes. Pero cuando los probé
me sorprendieron: puse mi mano den-
tro del guante, cerré un cuchillo sobre
él con fuerza y no se corté. Luego lo
acerqué a un soplete y tampoco se
quemd. Incluso agarré carbén caliente
con la mano y lo soport6 un buen rato
antes de que el calor se empezara a
sentir. Obviamente no son mégicos y
tienen sus limites, pero para alguien
que trabaja con materiales peligrosos
pueden ser muy Utiles”.

¢ Cual ha sido la oferta mas
grande que ha rechazado?

“La mayor fue de 150 mil délares
para decir que una tienda bajaba los
precios en el Buen Finde, que es como
el Black Friday de Estados Unidos, pero
yo sabfa que subfan los precios antes
para hacer creer que estaban en ofer-
ta. Era meterme en un rollo, me iban a
poner una trampa. Otra vez una marca
de refrescos que decfa ser mexicana,
pero no lo era, querfa que probara que
sflo era. Y yo les dije ‘No, no me voy
a quemar con algo que sé que no es
cierto’. A veces la gente no entiende
que perder la credibilidad sale méas
caro que cualquier oferta que te pue-
dan hacer”.
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