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Titulo: Chile, el tltimo bastién de la colombiana InterNexa en el Cono Sur

™

POR DEBORAH DONOSO MOYA

InterNexa, laoperadora mayorista
de conectividad en fibra éptica
~filial de la colombiana ISA- lleva
adelante un plan de salida del
Cono Sur, que contempla Brasil,
Argentinay Chile.

Este lunes anunci6 la venta de
su negocio en Argentina a Silica
Networks, poco mas de un afio
después de hacer lo propio en la
primera economia sudamericana,
a Megatelecom.

“La estrategia de desinversion
de la compaiiia fue anunciada el
ano pasadoy cada uno de los paises
tiene su proceso: Brasil, Argentina
y Chile”, dijo el country manager
para Chile, Carlos Giraldo, al ser
consultado por DESUD.

De acuerdo a ese plan, entonces
Chile es el tiltimo de los tres mer-
cados por vender.

Al respecto, el ejecutivo sefialé
que la firma en este mercado se
encuentra en un “muy buen mo-
mento” en materia de resultados
financieros, “con un Ebitda del 40%
en 2023 y un crecimiento cercano al
2% respecto del ano anterior. Para
el caso de las operaciones de Chile,
pasaria del 34% al 36%, lo cual refleja
nuestra solidez operacional”.

Pese a ello, Giraldo reafirmé que
“hoy la compania esta tomando un
nuevo rumboy eso implica cambios
en la estrategia de negocio”.

“Se trata de una apuesta muy
ambiciosa por profundizar atn
mas la posicion de la empresa en
el desarrollo y el despliegue de
infraestructura, que habilite el
despliegue de grandes proyectos
de conectividad en Colombia y

I La compaiifa no ha precisado cudndo saldra
del mercado, pero adelanté que busca en
operadores locales la mejor apuesta para
quedarse con el negocio.

~ 5

Perii”, agrego.

Tras confirmar asi su salida del
mercado local, detallé que los pro-
yectos que mantiene “seguiran en
manos de InterNexa mientras se
surten los procesos de adquisicién
por parte de aliados locales™.

:Qué tiene en Chile?

De acuerdo con informacién de
la compaiiia, InterNexa es la mayor
operadora de fibra optica del pais
y entrega sus servicios a diversas
industrias y organismos publicos.

Segln Giraldo, desde 2023, la
firma ha venido desarrollando “una
estrategia para conectar los data

centers importantes que se han
ido instalando, particularmente
en la Region Metropolitana y en
la Quinta Regién”.

Explico que “esta infraestructura,
sibien esta disponible para todo el
mercado, ha sido de gran recepti-
vidad por parte de los grandes OTT
internacionales, quienes mueven
mucho trifico entre los centros y
el resto del ecosistema IP del pais,
en el cual InterNexa es proveedor
principal”.

Actualmente, la firma cuenta
con mas de 57 mil kilometros de
fibra éptica terrestre y submarina
en todas sus operaciones. Ademas,

“Se trata de una
apuesta muy
ambiciosa por
profundizar aun
mas Ia posicion

de la empresa

(...) que habilite

el despliegue de
grandes proyectos
de conectividad en
Colombia y Peru”,
dijo Carlos Giraldo.

mantiene mas de 130 ciudades
conectadas y 985 clientes.

Pert y Colombia

Al salir de Chile, InterNexa que-
dara con presencia en Perti y Co~
lombia, donde buscarén centrarse
en el despliegue de infraestructura
de conectividad.

De acuerdo con los tiltimos datos
entregados por la compaiiia, en
2023 su operacion en Perti aumenté
en un 5% sus ingresos. A esto se
suma que la red de fibra 6ptica es
cercana a los 5 mil kilometros en
ese mercado.

Al respecto, Giraldo apunté que
“lacompania planea un incremento
en las inversiones de un 68% para
2024 en ambos territorios en los
que el contexto, las particularidades
del mercado de la infraestructura
de conectividad y las sinergias
con infraestructuras eléctricas
son favorables para esta nueva
estrategia”.

Enel detalle, “esperamos invertir
cercade USS 29 millones en ambos
paises, asi como continuar entre-
gando soluciones de datacenter y
collocation que brindan almace-
namiento seguro, escalabilidad y
flexibilidad a los proveedores OTT, y
paradar continuidad a la operacién
de las empresas del sector minero
y energético”.

Es decir, el foco estara “en el
despliegue de la infraestructura
necesaria para el desarrollo de los
proyectos”.

Respecto de Peril, destacé que es
un mercado que estd en crecimiento
en cuanto a nuevos operadores de
fibra 6ptica, “lo que nos permite
tener en ese pais grandes oportuni-
dades de crecimientoy desarrollo”.

Bajo el alero de la nueva es-
trategia, InterNexa se propuso
“metas ambiciosas” para las dos
operaciones que le quedaran.

“Nuestro objetivo es ser habi-
litadores de grandes proyectos de
conectividad en Colombia y Pert,
bajo condiciones de neutralidad
y competitividad para todos los
actores del mercado, en los que la
agilidad y la confianza son factores
clave”, senald.
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