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Startup camb

de nombre
para llegar

al mercado

mexicano

POR MARCO ZECCHETTO

TransaTuAuto, startup de tec-
nologia para la compra y venta de
vehiculos, cambié su nombre a
Dily ~adaptacion de deal, trato en
inglés-, para llegar a México con
un piloto a fines de este afio.

Nicolds Mayorga, CEO de Dily,
quien fundé la firma en 2017 con
Rafael Pereira, explic6 que “la pa-
labra transa esta asociada a delitos
enese pais”, porello, lo cambiaron.

La startup piloteard en México su

¥ La chilena Dily,

antesTransaTuAuto,
piloteara su
plataforma
tecnoldgica de venta
y posventa de autos
a fin de ano en
México.
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['INo Definida

recién lanzada plataforma para la
industria automotriz, la que retine
todos los servicios que antes en-
tregaban por separado -precompra,
compra y venta, y complementa-
rios- en un solo espacio digital.
Mayorga senald que la herramien-
ta, que “permite evitar fraudes” esta
enfocada en pequeiias y medianas
automotoras, y en particulares, a
quienes cobrar por servicio, la que
ademads cuenta con un marketplace
de compraventa de autos, Rutaioo.

B B

Equipo de Dily.

Paralas automotoras incluye solu-
ciones digitales como trasferencias
de dominios, ademas de oferta de
financiamiento y seguros. En este
caso, Dily paga una comision a la
automotora por cerrar un contrato.

En tanto, para los particulares,
estos van desde el acceso a un
historial del vehiculo, retencién
del pago hasta concretar la trans-
ferencia del dominio del auto, firma
digital de contratos, entrega fisica
del auto mediante un cddigo QR,

hasta servicios complementarios
como el TAG y garantias mecanicas.
“Queremos que las personas
tengan la posibilidad de comprar un
auto en un proceso seguro, facily
tecnoldgico, sin moverse de su casa
y protegidos del fraude”, afirmé.
Comento también que a la fecha
han levantado US$ 1,5 millones
provenientes de su paso por los
programas Seed y Growth de Start-
Up Chile de Corfo y una ronda de
capital con inversionistas dngeles.

Expansion

Tras su participacion en el pro-
grama de internacionalizacién
para startups de ProChile y Corfo,
“Go Global” en 2022, comenzaron
a definir las estructuras y alian-
zas comerciales para planificar el
aterrizaje en el mercado mexicano
inicialmente programado para 2023,
su primera incursion fuera de Chile.

Finalmente, Mayorga comenté
que llegaran a fines de este afio
con un piloto bajo la modalidad
de Producto Minimo Viable (MVP,
en inglés) y adelanto, que depen-
diendo de los resultados, abrirdn
operaciones con un country manager
y un equipo comercial.
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