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Espafia: el ecosistema europeo que no solo atrae a startups, sino también retiene talento e inversién

“Hay fondos

mds grandes,
hay historia,
cruces entre
paises, lo que
hace que los
negocios
tengan una
mayor
probabilidad
de éxito”.
PABLO SANTA
CRUZ,

CEO de Culpeo
Tnvestments.

“Comenzar

una empresa
es fécil, pero
después
mantenerla es
lo dificil y es
donde la

mayorfa cae”.

CAMILA VARGAS,
de Eterna
Diagnostics.

“La ley de
startups
fomenta el
arribo y
creacién de
empresas.
También
facilita la
tramitacién”.
NICOLAS URIBE,

cofundador de
Smert.

“Con la alta
multiculturalidad,

muchos
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SOUTH SUMMIT MADRID 2024

Espana: el ecosistema
europeo que no solo atrae
a startups, sino también
retiene talento e inversion

Inserto en el Viejo Continente, este pais es una opcion atractiva para los chilenos
que quieren abrir mercado, o bien trabajar y apostar en emprendimientos que
surgen al alero de un ecosistema mas consolidado y dinamico. A favor: la ley de
startups. En contra: el costo de vida. maria Jesus coLoma, DESDE MADRID

egar a Espaiia es, sin duda, una apues-
ta importante para los chilenos con
miras a expandirse en el continente
europeo. Pero asi como algunos lo

ven como una alternativa para inter-
nacionalizarse, hay otros que han partido desde
cero o una vez alld se integran al ecosistema em-
prendedor hispano. Y un buen escenario para co-
nectar y conocer las oportunidades del mercado
innovador es South Summit Madrid, un encuentro
de negocios —coorganizado por IE University—
que este afio conté con mas de 18.000 asistentes de
133 pafses, entre los que se encontraban, 6.500
startups, 6.000 corporativos y 2.000 inversores.
Eyal Shats, cofundador de SimpliRoute —platafor-
ma de IA para optimizar las rutas de despacho— es-
tuvo presente en el evento. No era su primera vez,
pues ha participado en otras ocasiones y en distintas
instancias, siendo Espana un mercado de su interés.
“Contamos con inversionistas espafioles, como The
Venture City, quienes nos han apoyado desde el dfa
unoy a través de ellos ha sido mucho mas fécil salir y
mirar para afuera’, cuenta. Agrega: “Es un sistema
muy parecido al de nosotros. Estn intentando pare-
cerse y emular algunas cosas de Sillicon Valley, en-
tendiendo sus diferentes falencias y también las po-

La startup chilena Smert —que por medio de un
c6digo QR entrega informacién de estructuras an-
te ias como i di se

Espana desarrollando un modelo de negocios con
aseguradoras, aprovechando la data de seguridad
y emergencias. Fueron seleccionados en un pro-
grama de softlanding con la aceleradora La Nave
dela comunidad de Madrid y hoy estén en un pro-
ceso de aceleracién con Lanzadera en Valencia,
uno de los hub de imiento e i i6

NOTCO, UNA DE LAS )
DESTACADAS DE LA REGION

A diferencia de ediciones anteriores, la presencia
latinoamericana en South Summit Madrid no fue tan
fuerte esta vez. De hecho, fue mayor la participacion
asidtica. En todo caso, hubo un panel sobre los
ecosistemas en la region, donde participaron repre-
sentantes de Argentina y Uruguay. Y si bien no habia
nadie de Chile, cuando se les pregunté sobre cuales
eran las startups més destacadas de la regién surgié
NotCo entre las mencionadas.

sa en el colectivo espaniol dedicado a emprender.
Comenzar una empresa es facil, pero después
‘mantenerla es lo dificil y es donde la mayoria cae”,
advierte. En esa linea, anade que la otra dificultad
es ser extranjero y unirse a una empresa: “He teni-
do que aguantar sueldos bajos o meses en los que
no se me puede pagar en la fecha acordada, por-
que al estar en una startup todo es muy incierto”.

Pablo Rojas llegé hace cinco meses a NovoCycle
—startup que cambia el proceso y modelo de nego-
cio que se da en el reciclaje de las baterias de litio—
por medio de un companero del MBA que estd ha-
ciendo en IE University. Desde aqui ha conocido
mejor el ecosistema. “Es stiper activo, te entrega va-
rias herramientas. Por ejemplo, ferias como South
Summit te dan la posibilidad de reunirte con inver-
sionistas directamente”, sostiene. Ademds, el hecho
de estar en Europa les ha permitido levantar capital
con Arabia Saudita y Turquia. “Con la alta multicul-
turalidad que hay, muchos emprendimientos si
bien estén basados en Espana, los founders son de
cualquier lado. Si bien Espaia no es el mercado con

més importantes de Europa. “Espana es muy
atractivo para todo Latinoamérica por el idioma y
hil

conemp
intereses y grandes
espanolas operando en el pais”, dice Nicolds Uri-
be, cofundador de Smert. Sobre la internacionali-
zacion hacia este ecosistema comenta que “abrir
mercado es como volver a emprender, pero con-
tando con redes de apoyo y vinculacién como la
Red Innova de Fundacién Mapfre, Prochile, Fun-
daci6n Chile Espana, la Camara Hispano Chilena,
como La Nave y Lanzadera, que ayu-
dan en este proceso de acceso al mercado”.

En temas de costos de vida una vez instalado en
Madrid sostiene que los gastos basicos son muy si-
milares con Chile, no asi en vivienda y la misma
operacién de la empresa, que son mds elevadas.
Sin embargo, “la ley de startups que se implement6
hace casi un afio, fomenta el arribo y creacién de
empresas. También facilita la tramitacién y reduce
costos operacionales los primeros aos, por lo que
muchas empresas estn aterrizando acd”, indica.

NO SOLO FOUNDERS

Pese a que la presencia de chilenos este afio fue
menor en comparacién a ediciones anteriores del
South Summit, esta vez no eran solo founders de
startups interesados en el mercado espaiol, sino
que también personas que una vez establecidos en
Espaa se han sumado a compafas locales e in-
ternacionales o han creado fondos, haciéndose
parte del ecosistema de innovacion.

Camila Vargas trabaja en la biotech espafiola
Eterna Diagnostics. Su llegada fue por medio de
una préctica que realizé cuando hacfa su méster.
“El

si bien estan
basados en
Espaiia, los
founders son de
cualquier lado”.
PABLO ROJAS,

strategic project lead
en NovoCycle.

espanol de imiento lo veo
muy parecido al chileno, hay una variedad inmen-

mis el es fuerte y te conec-
ta mucho con personas de otro lado”, enfatiza.

No obstante, pese a las ventajas sostiene que
también hay complicaciones que impactan. “Que-
rfamos abrir una fabrica en Esparia, pero el exceso
de regulaciones ambientales nos frend la idea, lo
que fue un gran problema porque operar acé es
mis barato. Finalmente fuimos a Holanda donde
nos apoyaban con la tramitacién de los permisos y
nos apoyaban con capital”, explica.

Desde la vereda inversionista estd Pablo Santa
Cruz, fundador y CEO de Culpeo Investments, una
sociedad de inversién creada en Espana que invierte
en pymesy startups. Tras hacer su MBA en IE decidi6
quedarse: “Vi oportunidades claras en las cuales uno
podia proveer valor al ecosistema espafol. No tengo
una vertical especifica, sino que cuando las compa-
fifas no estan encontrando capital o tienen una pro-
babilidad de muerte, yo puedo aportar si es que en-
cuentro que hay alguna soluci6n viable”, cuenta. Un
caso de éxito fue Padel Nuestro. “Tuve la suerte de
ser el mayor inversionista privado y la tesis de inver-
si6n funcioné muy bien, que era profesionalizar la
compania, incluir talento, mejorar los procesos. Asf
que logramos realmente potenciarla al siguiente ni-
vel como para que un private equity se fijara en elloy
nos compré nuestras participaciones”, cuenta.

Anivel general, sostiene que el ecosistema espa-
nol va adelantado en comparacién con el chileno.
“Hay fondos mds grandes, hay historia, cruces en-
tre distintos paises, lo que hace que los negocios
tengan una mayor ilidad de
éxito”. Sin embargo, menciona que es més fcil ini-
ciar un negocio en Chile que en Espana. “Acd hay
un tema impositivo importante, te cobran por par-
tir. Por ejemplo, establecer una sociedad viene con
un cobro por adelantado de estructuracién y pagos
a la Seguridad Social. Eso hace que haya que ser
mis cuidadosos al momento de comenzar”.
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