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espués de casi cinco

arios del inicio del Pro-

grama de Compra Lo-
cal de BHP, los resultados
acumuladosson sobresalien-
tes. La iniciativa cuenta con
alrededor de 1.700 proveedo-
res locales activos, realizan-
do pagos por mas de $370 mi-
llones de délares.

Pero, atencion. Esta cifra
es solo la relacionada al seg-
mento de pequefias y media-
nas empresas locales. Escon-
dida, a nivel de proveedores
locales, sin distinguir por ta-
mano, tiene un movimiento
de compras superior a los
$1.000 millones de dolares
por ano. Sin duda estas cifras
avalan que somes un motor
dedinamismo para la econo-

mia y el empleo local.

Para entender mejor el
programa es bueno remon-
tarse a sus origenes, La inicia-
tiva nacio en las operaciones
de BHP en Australia hace 12
afios, y fue replicado como
experiencia exitosa el 2019
en Chile.

Si bien los proveedores
de Antofagasta siempre han
jugado un rol clave en el cre-
cimiento de las operaciones
de BHP, el Programa de
Compra Local nacio para in-
cluir y potenciar alas empre-
sas de menor tamano, guie-
nes también se deben bene-
ficiar de las oportunidades
de negocio que genera la in-
dustria minera.

El corazon del programa

radica en un proceso simpli-

“Hace unas semanas BHP reafirmé su
compromiso con el desarrollo econémico
de la Region de Antofagasta, y en especial

con cientos de pequenias y medianas

empresas proveedoras locales. Para ello
confirmoé la continuidad de su Programa

de Compra Local”.

tos oportunidades de nego-

desarrollo de proveedores lo-
cales, debemos pensar como
ecosistema, propiciando
condiciones de futuro. Es por
esto que Escondida ha inver-
tido en el desarrollo de nue-
vas iniciativas que posicio-
nen a Antofagasta como un
polo de innovacion y em-
prendimiento de clase mun-
dial. Entre las mas destaca-
dasestd ASTER, la acelerado-
rade negocios creada el 2021
en Antofagasta que haapoya-
do mas de 60 startups enfo-
cadas en mineria, brindéndo-

ficado de compra a través de
un canal especialmente
adaptado a larealidad deuna
Pyme local. Incluye un pro-
ceso agil y simple de enrola-
miento y la apertura de cien-

cios al afo con condiciones
muy favorables. Entre ellas,
el compromiso de pagoa 7 di-
as, aun cuando la Ley exige
un pago a 30.

Ahora bien, en materia de

le ademas de soporte técni-
co, un financiamiento supe-
rior a $1,5 millones de dolares
para el escalamiento de sus
innovaciones tecnologfas.

Hace unas semanas BHP

reafirmo su compromiso con
el desarrollo economico de la
Region de Antofagasta, y en
especial con cientos de pe-
quenas y medianas empresas
proveedoras locales. Para
ello confirmé la continuidad
de su Programa de Compra
Local.

No solo eso, reatirmé que
esta iniciativa merece fortale-
cerse. Ademds del cambio de
administrador, buscamos
mejoras al modelo de opera-
cin, con mayor presencia en
la ciudad y conexion con el
ecosistema de emprendedo-
res locales. En especial hoy,
que surgen nuevas oportuni-
dades a partir de los planes
de crecimiento de BHP en la
region. (4
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