
POR RENATO OLMOS 

En diciembre pasado, Flóid, una 

fintech chileno-sueca de finanzas 

abiertas, recibió una inversión directa 

de una empresa estadounidense del 

sector financiero y otra del buró de 

créditos irlandés Experian, recursos 

que destinará a la apertura de su 

tercer mercado fuera de Chile. El 

elegido es Estados Unidos, donde 

llegarán con una solución dirigida a 

instituciones financieras, para que 

las transferencias bancarias sean 

“más rápidas e inmediatas”. 

Fundada en 2020 por Alfonso Mai- 

ra, Tomás Contreras y el sueco John 

Grundstróm, la fintech de finanzas 

abiertas (open banking) tiene dos 

líneas de negocio: procesamiento de 

datos - para evaluar riesgo de perso 

nas y empresas- y de pagos, como 

transferencias directas, dispersiones 

de pagos y validación de cuentas. 

Maira, CEO de Flóid, comentó que 

tienen 124 clientes, principalmente 

bancos, financieras, fondos de pen- 

siones y grandes corporaciones en 

Chile, Colombia y Perú, y que a través 

de su plataforma se procesan unos 

US$ 200 millones mensualmente. 

“Los tres mercados son rentables”, 

afirmó. 

Operación y debut 

  

  

alianzas con Mastercard y 
Experian para operar en el 
mercado estadounidense 

La startup chileno=sueca de finanzas abiertas debutará en ese mercado 
con una solución para realizar transferencias bancarias “inmediatas” en 
un país donde esta operación toma hasta tres días. 

Hace meses venían estudiando su 

próximo mercado, las otras opciones 

eran Brasil y México. No obstante, 

Maira dijo que optaron por EEUU, 

debido al tamaño de mercado y al 

“problema” de las transferencias 

bancarias, las que, a diferencia de 

Chile, “pueden demorar días en 

materializarse”, algo que con su 

tecnología buscan solucionar. 

Explicó que la tardanza de estas 

operaciones en ese país se debe al 

ecosistema de pagos fragmen- 

tado y a las propias regulaciones 

federales y estatales, lo que hace 
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que los pagos ACH -transferencia 

electrónica de dinero entre cuentas 

bancarias- sean lentos. 

“Esincreíble que un país tan grande 

y tecnológico tenga un ecosistema 

de pagos incluso menos desarrollado 

que el chileno, con transferencias 

que pueden demorar hasta tres 

días. Hay mucho donde innovar y 

queremos darle inmediatez a eso”, 

comentó Maira. 

Adelantó que los primeros días 

de mayo lanzarán una solución de 

transferencia directa -conocido 

como TEF en Chile- que permite a 

los usuarios pagar con sus cuentas 

bancarias en vez de tarjetas de crédito 

odébito, lo que se traduce en menores 

comisiones y más competitividad 

para los clientes de Flóid. 

Para materializar su expansión 

sumaron como inversionistas a 

Experian y a una empresa del rubro 

financiero estadounidense, cuyo 

nombre no puede serrevelado al igual 

que el monto total de los aportes. 

Antes, en 2021, habían captado 

inversiones del family office Amarena 

-ligado a Patricia Angelini-, de Carao 

Ventures y de un fondo relacionado 

con el grupo Santander. 

Maira comentó que también sella- 

ron una alianza con Mastercard, firma 

que aportará tecnología al producto 

que lanzarán en ese mercado. 

“Hemos construido una red de 

inversionistas, asesores y aliados 

que nos hace más fácil la entrada a 

EEUU”, dijo Maira. 

El arribo físico ya comienza a ma- 

terializarse. Ya realizaron su primer 

fichaje, un ejecutivo local que se 

desempeñará como chiefcompliance 

officer para cumplir con los aspectos 

legales y regulatorios y están defi- 

niendo dónde instalarán las oficinas, 

aunque “nos movemos entre Miami 

y Nueva York”, comentó Maira. 

  

seleccionada por dos aceleradoras de ese país 
La fintech de soluciones financieras está cursando dos 
programas con EndeavorLAB en Miami y RevTech Labs y ya 
está piloteando su tecnología en ese mercado. 

POR MARCO ZECCHETTO 

emisión de documentos tribu- 

tarios, recepción y gestión de 

compras y validación de datos 

fiscales, además de servicios 

profesionales. 

Para abordar los desafíos 

regulatorios derivados de la 

expansión de plataformas 

digitales durante la pande- 

mia del Covid-19 y la falta 

de soluciones de facturación 

electrónica para integrarse con 

empresas globales, a fines de 

2022 nació Finvix, una startup 

de tecnología financiera que 

permite optimizar procesos 

de emisión de documentos 

tributarios, recepción de fac- 

turas y orquestación de pagos. 

La fintech, que fue fundada 

por los ingenieros civiles in- 

dustriales Andrés Garbarini 

(CEO) y Fernando Salas (C0OO), 

y el ingeniero en informática 

Jacobo Requena (CTO), fue la 

única chilena seleccionada 

por Endeavor Miami en la 

decimoquinta generación para 

cursar su programa que partió 

en marzo de este año y que 

ayuda a fundadores a escalar 

sus negocios con mentorías, 

recursos y redes de contacto. 

También fueron una de las 

14 firmas elegidas para inte- 

grarla generación Class'22 de 

RevTech Labs, una aceleradora 

especializada en fintech con 

sede en Charlotte, Carolina del 

Norte, para cursar un plan de 

formación de un año, el que 

partió el pasado 24 de marzo. 

“Es uno de los programas 

más competitivos a nivel de 

fintech de este país y queen- 

trega recursos y capacitación 

para ingresar al mercado esta 

dounidense”, dijo Garbarini. 

Hoy Finvix tiene opera- 

ciones en Chile, una oficina 

virtual en México, 16 clientes y 

estánestán ejecutando pilotos 

con instituciones bancarias 

en EEUU, los que esperan 

zo MA 

consolidar como clientes 

este año. 

Además, se adjudicó $ 80 
millones del programa Esca= 

lamiento 2024 de Corfo, para 

escalar su negocio a México. 

EEES 
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Planes 
Finvix se ha especializado 

en desarrollos para simplificar 

procesos financieros de las 

empresas con un portafolio 

de cinco soluciones, como la 

“Queremos empoderar a 

las empresas a que sean in- 

teligentes desde el punto de 

vista financiero, y que todo 

sea en tiempo real”, señaló 

Garbarini. 

Este año esperan que los 

pilotos se transformen en 

contratos, para “consolidar 

la primera base instalada de 

clientes en Estados Unidos”. 

También comentó que el 22 

de abril presentarán su solu- 

ción en el New York FinTech 

Week, “uno de los eventos 

más importantes del sector 

en ese país”.
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