
Para hoy, poco antes del me-
diodía, está fijada la reunión en-
tre la subsecretaria de Relacio-
nes Económicas Internaciona-
les (Subrei), Claudia Sanhueza,
con su contraparte, el jefe de la
Oficina de Representación de
Comercio de EE.UU. (USTR),
Jamieson Greer.

Sanhueza asistirá junto con el
embajador de Chile en EE.UU.,
Juan Gabriel Valdés, a las de-
pendencias de la USTR en Wa-
shington. Se trata de un en-
cuentro “exploratorio”, men-
cionó ayer el canciller Alberto
van Klaveren.

La reunión es el resultado de
una carta enviada por Sanhue-
za a Greer hace dos semanas,
tras el anuncio arancelario ori-
ginal de Donald Trump. La res-
puesta llegó unos días después,
con la convocatoria a la reu-
nión. El objetivo de la cita es

presentarse ante la nueva auto-
ridad norteamericana e iniciar
un diálogo que conduzca a la
comisión administradora del
Tratado de Libre Comercio
(TLC) bilateral ya fijada para el
12 de junio, dijo Sanhueza la se-
mana pasada.

Greer ya ha sostenido reunio-
nes con otras delegaciones, como
Taiwán, Vietnam y, de la región,
México. Mientras se concreta la
pausa de tres meses del arancel
sobre el 10% al resto del mundo
(excepto China), mencionó Gre-
er el domingo en CBS News, “mi
objetivo es tener acuerdos signi-
ficativos antes de los 90 días, y
creo que habrá varios países en
las próximas semanas”.

Ayer, Sanhueza, Valdés y
otros funcionarios se reunieron
con la Asociación Internacional
del Cobre y la Cámara de Co-
mercio de EE.UU.

Ante la USTR hoy:

Subsecretaria alista la
cita con su contraparte
en Washington

Sanhueza sostuvo encuentros con
gremios en Estados Unidos.

Reunión entre la subsecretaria de Relaciones Económicas Interna-
cionales, Claudia Sanhueza (hablando, al fondo), y el presidente de la
International Copper Association, Juan Ignacio Díaz (izquierda en la
foto). Acompañan el funcionario de Hacienda Rodrigo Monardes; el
embajador de Chile en EE.UU., Juan Gabriel Valdés, y el jefe del Depar-
tamento Norteamérica de la Subrei, Rafael Marín.
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En una medida que apunta a
una represalia más de la guerra
comercial, China ordenó a sus
aerolíneas que no acepten más
entregas de aviones de Boeing. 

Según la agencia Bloomberg,
que cita fuentes conocedoras de
este tema, Beijing también ha pe-
dido a las aerolíneas chinas que
suspendan “cualquier compra de
equipos y piezas para aeronaves
a empresas estadounidenses”.

En las últimas semanas, algu-
nos analistas han apuntado al
sector estadounidense de la
aviación como uno de los más
afectados por la guerra arancela-
ria, destacando que Boeing sería
el gran perjudicado. Con ello, la
empresa con sede en Arlington
(Virginia) podría ceder terreno
ante sus dos principales rivales,
la europea Airbus y la Commer-
cial Aircraft Corporation of Chi-

na (Comac).

Airbus y entorno
complejo

En tanto, Airbus sigue eva-
luando el posible impacto de los
aranceles y mantiene su previ-
sión de entregar 820 aviones en
2025, en medio de un entorno
“complejo” en el plano geopolí-
tico que está provocando cam-
bios “a una velocidad sin prece-
dentes” a nivel económico, dijo
el consejero delegado de la fir-
ma, Guillaume Faury.

En medio de la incertidumbre,
los potenciales escenarios para la
industria aerocomercial no se
pueden evaluar “de forma con-
cluyente”, recalcó considerando
que la actividad de Airbus se de-
sarrolla en una combinación de
países de diferentes entornos eco-
nómicos, como la Unión Euro-
pea, Estados Unidos o China.

Airbus calibra turbulencias externas:

China no aceptará más
entregas de Boeing

Además, ordenó a aerolíneas chinas
suspender compras de equipos y piezas.
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Analistas han apuntado al sector estadounidense de la aviación como uno
de los más afectados por la guerra arancelaria.
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El flujo de turistas desde Chile
a Estados Unidos podría estar si-
guiendo el mismo patrón a la baja
que se aprecia en otras latitudes.
Luego de los ataques del Presi-
dente Donald Trump a su vecino
del norte, al que le ofrece conver-
tirse en el 51° estado de Estados
Unidos, los canadienses han re-
ducido sus viajes a ese destino.

“No quiero decir que (la rela-
ción EE.UU.-Canadá) no tiene
vuelta, pero sí nos hemos hecho
daño a la relación bilateral, no
cabe duda. Los canadienses han
impuesto una campaña de ‘Buy
Canadian’, o sea, ‘Compre cana-
diense’, que ha sido muy dañina
a nuestras empresas. Estamos
viendo una disminución de los
viajes desde Canadá a Estados
Unidos de un 40%”, decía en
marzo a este medio Neil Herrin-
gton, vicepresidente sénior para
las Américas de la Cámara de
Comercio de EE.UU. Se trataba,
en ese caso, de un fenómeno ma-
sivo en el escenario norteameri-
cano (ver nota relacionada).

Menos 25%

En el caso de los turistas chile-
nos, distintas agencias consulta-
das comentan que están sacando
sus cálculos.

La que tiene el panorama claro
es Cocha.

Consultados respecto del
efecto de las políticas más res-
trictivas de Donald Trump, y de
la información en redes sociales
sobre las exigencias a los viaje-
ros, como portar el pasaporte en
todo momento, su gerenta de
Brand & PR, Daiana Mediña, di-
ce que “si bien han circulado di-
versos comentarios en redes so-
ciales sobre mayores restriccio-
nes o medidas más estrictas
—como la obligación de portar

pasaporte en todo momento—
lo que hemos visto es que esto no
ha frenado las ganas de viajar. Lo
que ha cambiado es el perfil del
viajero: hoy existe una mayor
preocupación por estar informa-
do y respaldado”.

Comentan que ahora las per-
sonas planifican su viaje con ma-
yor anticipación. 

—¿Cómo está la demanda de
viajes por turismo a EE.UU.?
¿Perciben algún cambio, más
miedo por ir a ese destino, o de-
sistimientos o menor demanda
para fechas próximas como Se-
mana Santa, feriados de mayo o
vacaciones de invierno?

“En comparación con el año

pasado, hemos visto una dismi-
nución de alrededor de un 25%
en las transacciones (reservas de
viajes, ya sea hoteles, pasajes,
paquetes, etc.) hacia Estados
Unidos, y un ajuste cercano al
30% en ventas, es decir el monto
total de dinero que generan las
transacciones. Este comporta-
miento responde principalmen-
te al contexto económico —mar-
cado por el tipo de cambio y la
sensibilidad al precio— más que
a un efecto directo de las políti-
cas de Donald Trump. Estados
Unidos sigue estando muy pre-
sente en las preferencias de los
viajeros chilenos. De hecho,
Miami, Nueva York y Orlando
—que ya estaban dentro del Top

20 de destinos más vendidos en
2024—, mantienen su relevan-
cia en 2025. Miami continúa li-
derando el ranking de destinos
internacionales vendidos en Co-
cha. El único destino que ha sali-
do de este Top 20 en compara-
ción al año pasado es Los Ange-
les, lo que responde más a facto-
res de conect ividad aérea ,
precios y elección de experien-
cias, que a un rechazo puntual
por políticas migratorias. En
cuanto a las fechas clave —Se-
mana Santa, feriados de mayo o
vacaciones de invierno—, obser-
vamos que los viajeros priorizan
destinos que les den flexibilidad,
conectividad y buenas condicio-
nes de servicio”.

Reservas se han reducido en 25% anual hacia ese destino en los próximos períodos de descanso, dice Cocha:

El flujo de turistas chilenos a EE.UU. decae
ante el nuevo contexto de la economía global
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Entre las razones del declive se cuenta la variación del dólar, la sensibilidad al precio,
“más que a un efecto directo de las políticas de Donald Trump”, dicen desde la agencia.

Destinos como Nueva York mantienen su preponderancia entre las preferencias de los viajeros. En la imagen, la
escalera que aparece en la película “The Joker”, en el Bronx.
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El Gobierno de Estados Uni-
dos subrayó que le corresponde
a China dar el primer paso para
llegar a un acuerdo arancelario
entre ambas potencias y dijo que
no habrá ninguna diferencia res-
pecto a cualquier otro país.

“La pelota está en su tejado.
China necesita llegar a un acuerdo
con nosotros. Nosotros no tene-
mos que llegar a un acuerdo con
ellos”, indicó en
una conferencia de
prensa la portavoz
de la Casa Blanca,
Karoline Leavitt,
leyendo lo que, se-
gún dijo, era una
declaración dicta-
da por Trump.

China, dijo, quie-
re lo que todos los países desean,
“al consumidor estadounidense”.

“Dicho de otra manera, necesi-
tan nuestro dinero. El Presidente
(Donald Trump) ha dejado bas-
tante claro que está abierto a un
acuerdo con China, pero China
necesita llegar a ese acuerdo con
Estados Unidos”, concluyó.

Los comentarios son una nue-
va señal de que Estados Unidos y
China siguen sin ceder, lo que
indica que no se vislumbra un fi-
nal para la disputa que ha lleva-
do a las dos partes a elevar las ba-
rreras comerciales a niveles ex-
traordinarios.

La guerra comercial desatada
por Trump se intensificó el 2 de
abril con el anuncio de “arance-
les recíprocos” para el resto del
mundo, una medida que rectifi-
có una semana después ante las
caídas de los mercados y el enca-
recimiento de la financiación de
la deuda estadounidense.

Aunque suavizó su ofensiva
con la mayoría de países dejando
en vigor solo un arancel genera-
lizado del 10%, decidió incre-

mentar los graváme-
nes a China por haber
respondido con re-
presalias e impuso un
total del 145% de gra-
vámenes totales a las
importaciones chi-
nas, mientras que
Beijing elevó los su-
yos sobre productos

estadounidenses hasta el 125%.
La administración Trump ha

dicho que está negociando con
docenas de otros socios comer-
ciales para reducir las barreras
comerciales a cambio de alivio
en los aranceles más altos que les
impuso EE.UU., los cuales fue-
ron suspendidos por 90 días el
10 de abril para dar tiempo a las
negociaciones.

Trump está considerando al
menos 15 propuestas de otros
países y ha dejado claro a su
equipo comercial que “quiere
firmar personalmente todos es-
tos acuerdos”, dijo Leavitt.

Las dos mayores economías del mundo:

Trump exhorta a
Beijing para que haga
una oferta arancelaria

Mandatario estadounidense pidió que se
pongan en contacto con él para iniciar las
negociaciones.
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NEGOCIACIONES
El Presidente Trump ha

señalado que está
considerando al menos
15 propuestas de otros

países.

La economía de Estados Uni-
dos perderá miles de millones
de dólares en ingresos en 2025,
debido a una baja en el turismo
extranjero y boicots a produc-
tos estadounidenses, lo que se
suma a una creciente lista de
factores que mantienen eleva-
do el riesgo de recesión.

Las llegadas de foráneos a
EE.UU. por vía aérea cayeron
casi un 10% en marzo respecto
del año anterior, según datos
publicados el lunes por la Ad-
ministración de Comercio In-
ternacional (ITA, por sus siglas
en inglés). Goldman Sachs esti-
ma que, en el peor escenario, el
impacto este año por la caída
del turismo y los boicots podría
alcanzar un 0,3% del PIB, lo
que equivaldría a casi US$
90.000 millones.

El turismo extranjero ha sido
un impulso para EE.UU. tras el
levantamiento de las restriccio-
nes en la pandemia, lo que pro-
vocó un resurgimiento de los via-
jes internacionales. Pero ahora
muchos potenciales visitantes es-
tán replanteando sus planes de
vacaciones ante el aumento de
hostilidad en las fronteras, cre-
cientes tensiones geopolíticas e
incertidumbre económica global.

Los viajeros internacionales
gastaron un récord de US$
254.000 millones en EE.UU. el
año pasado, según cifras de la
ITA. Al comenzar 2025, el pa-
norama era optimista: la ITA
proyectaba a inicios de marzo

que EE.UU. recibiría 77 millo-
nes de visitantes este año, ape-
nas por debajo del récord de
2019, con un nuevo máximo
previsto para 2026.

Pero esas estimaciones se pu-
blicaron justo antes de que em-
pezaran a circular noticias sobre
detenciones severas en aero-
puertos estadounidenses, que
afectaron a viajeros de países co-
mo Francia y Alemania. Algu-
nas instituciones públicas cana-
dienses, incluyendo una admi-
nistradora de fondos de pensio-
nes y un hospital de referencia,
ahora están aconsejando a su
personal que no viaje a EE.UU.

Según un análisis de Bloom-
berg Intelligence, casi US$
20.000 millones en gasto mi-
norista de turistas internacio-
nales podrían estar en riesgo.

Ya hay señales tempranas de
un retroceso abrupto. Las tari-
fas aéreas, precios de hoteles y
arriendos de autos bajaron en
marzo, según el informe men-
sual de precios al consumidor
de la Oficina de Estadísticas La-
borales, publicado el 10 de abril.
Economistas de Goldman
Sachs y HSBC afirman que la
menor demanda, incluida la de
turistas extranjeros, probable-
mente influyó.

Omair Sharif, presidente de
Inflation Insights, señaló que la
caída en las tarifas hoteleras
fue impulsada por una baja de
casi 11% en el noreste del país,
posiblemente como conse-
cuencia de una menor afluen-
cia de canadienses.

Casi US$ 90 mil millones:

Las pérdidas asociadas
al alejamiento de 
viajeros extranjeros
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