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Serealizará entre el 11 y el 13 de abril 

Más de 100 proyectos 
habitacionales y seis mil 
nuevas viviendas ofrecerá 
la Finco 2025 

  

Actividad realizada en SurActivo 

AG MET Bío-Bío reconoce a 
investigadores y concuerda 
en la promoción y creación de 
un Centro Tecnológico local 

a Asociación Gremial Metalmecánica, AG 
| MET Bío-Bío, en su trigésimo quinto año, 

  realizó una emotiva ceremonia de reconoci: 
miento a los investigadores de cuatro uni- 

versidades de la Región del Biobío. Este evento, 
realizado en Sur Activo, destacó el compromiso de 
los académicos con el desarrollo y la transferencia 
tecnológica, así como su contribución al crecimien- 
to económico y la competitividad del sector metal- 
mecánico de la pequeña y mediana empresa. 

Durante la ceremonia, AG MET Bfo-Bío, que agru- 
pa a más de 30 empresas del rubro, resaltó la impor- 
tancia estratégica de la industria metalmecánica en 
el desarrollo económico de la Región y el país. 

La necesidad de contar con un centro tecnoló- 
gico de alto impacto a nivel regional fue uno de los 
temas tratados por los investigadores quienes ven 
en él un motor de innovación, capaz de crear y 
proponer nuevas soluciones a productos y servi- 
cios demandados por la industria local. Además, 
facilita la investigación y el desarrollo (1+D), per- 
miten que las empresas se mantengan competiti- 
vas en un mercado global cada vez más exigente, 
además de fomentar la adaptación a nuevas tec- 
nologías, sin duda, un tema que une y que abre 
oportunidades para dialogar, acercar posiciones y 
visualizar su relevancia y focalización. 

RECONOCIMIENTO 
Durante lajornada, AG MET Bío-Bío entregó ga- 

lardones a los investigadores que han destacado 
por su aporte a la transferencia de tecnología y su 
compromiso con el desarrollo de la Región. 

Los galardonados presentes fueron Ricardo Li- 

zana Fuentes y Mauricio Arenas Crisóstomo, de l
UCSC, por su liderazgo en el Centro de Energía; Pa
blo Aqueveque Navarro y Benjamín Germany Mo-
rrison, de la Universidad de Concepción, por su
trabajo en el Centro para la Industria 4.0 C4i; Ma- 
rio Ramos Maldonado y Cristhian Aguilera Carras- 
co, de la Universidad del Bío-Bío, por su contribu- 
ción en áreas clave de innovación y tecnología. 

El evento concluyó con un llamado a la acción, a 
seguir trabajando en conjunto y continuar impul- 
sando el desarrollo de la región del Biobío como 
un epicentro de innovación, competitividad y 
oportunidades económicas. 

30 
empresas del rubro agrupa la 

Asociación Gremial 
Metalmecánica. Durante la 
actividad, se entregaron 

galardones a los 
investigadores que han 

destacado por su aporte a la 
transferencia de tecnología y su 
compromiso con el desarrollo 

de la Región. 

  

  

    E En 

su vigésima versión presencial, la Finco 2025 exhi- 
birá 121 proyectos inmobiliarios del Gran Concepción, 
con una oferta de 6288 viviendas, las que represen- 
ran una inversión cercana a los US$656 millones, 

El evento inmobiliario tiene como slogan: “Síse puede”, 
motivando alas familias a cotizar en un solo lugar las opor- 
tunídades que presentarán las 50 empresas expositoras. 

La oferta de proyectos contempla 1.322 casas y 4966 de- 
Partamentos. Deesas unidades, 727 (129) podrán ser adqui- 
ridas con Subsidio de integración Social y Territorial, DS19. 
Asílo precisó el presidente de la CChC Concepción, Jorge Co- 
loma, quien, en el lanzamiento de la campaña, valoró el es- 
fuerzo de las empresas socias que hacen posible esta feria. 

“Como CChC Concepción estamos 
orgullosos de concretar una nueva 
versión de la feria inmobiliaria más 
grande del sur de Chile, Agradecemos 
el esfuerzo de las empresas, conside- 
rando que el sector lleva tres años de 
crisis y no ha sido fácil ponerse de pie. 
Pero, entendemos que debemos en- 
tregar opciones alas familias que sue- 
ñan con la casa propia. Ya la vez, ser 
uno de los principales sectores gene» 
radores de empleo para la Región y el 
país”, destacó Coloma. 

De las viviendas exhibidas, poco 
más de tres mil unidades presentan 
precios inferiores a 3.000 UF. Los va- 
lores de venta fluctúan entre las 990 y 
13.550 UF. 

El presidente de la Comisión Finco, 
Andrés Sanhueza, destacó que el 
62%% delas inmobiliarias que expon- 
drán en la fería, son locales. “Esto 
demuestra el esfuerzo de la empre- 
sa regional y su compromiso con la 
reactivación. En relación a la campa- 
ña, el mensaje es que ¡Sí se Puede! 
concretar la compra de una vivienda, 
através delas diversas alternativas   

Hace pooos días se realizó el lanzamiento de la feia, la cuales organizada por la CChC Concepaión.     que las inmobiliarias están ofreciendo”. 

EXPOSITORES Y FUNCIONAMIENTO 
La Fínco contará con un espacio de decoración y diseño, 

una feria de emprendedores, áreas de cafetería y foodrucks. 
Además de stands de Serviu Biobío, Cty Lab Biobío, notaría 
Ramón García y cuatro entidades financieras: Consorcio, San 
tander, Banco Estado y Copeuch. 

Elhorariode apertura parael público elviemes 11de abrilse- 
rádesdelas l4alas20 horas, mientras queel sábado y domin- 
gola feria funcionará de 11 a 20 horas, Laentrada esgratuita. 

La feria dispone dela web fincoonline.cdondeel público pue- 
deencontrarel detallede los expositores y funcionamiento. 
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Empresa tendrá stand con información concreta y útil 

Un “outlet premium” con descuentos de hasta 
un 20% y el pago del pie hasta en 60 cuotas sin 
interés: la propuesta de Aitue para Finco 2025 
Desde descuentos inéditos hasta opciones de 
financiamiento flexibles. Aitue se presenta en Finco 
2025 con una oferta innovadora pensada para las 
necesidades actuales del mercado. Francisco Aros, 
Gerente Comercial, detalla lo que podrán encontrar los 
visitantes en el stand de la empresa. 

I contexto actual plantea nuevos desafíos pa- 
ra las familias que buscan acceder a la casa 
propia, y también para quienes evalúan inver- 
tir en propiedades. Conscientes de aquello, 

Aitue ha desarrollado una propuesta integral que 
busca acompañar a sus clientes en cada etapa del 
proceso de compra, y que podrá ser conocida por el 
público en la próxima edición de la Feria Inmobilia- 
ria de Concepción, Finco, en su versión 2025 (11 al13 
de abril en Suractivo). 

Francisco Aros, gerente comercial de Aítue, deta- 
lla, “si bien algunos financiamientos alcanzan hasta 
el 90% del valor de la propiedad, lo más habitual es 
que cubran solo hasta un 80%. Esto obliga a los 
clientes a contar con hasta un 20% para el pie, lo que 
muchas veces retrasa su decisión de compra al no 
disponer de ese monto. En Aitue ofrecemos una so- 
lución concreta: la posibilidad de completar el pie 
faltante en hasta cinco años, con 60 cuotas sin inte- 
rés y sin ningún costo adicional. Así, el cliente pue- 
de adelantar su compra y aprovecha los excelentes 
precios que estamos ofreciendo hoy”. 

También cuentan con promociones especiales en 
el pie y rebajas en la tasa de interés para los dos pri- 
meros años de financiamiento, lo que se traduce en 
dividendos más bajos en ese período. 
Por otra parte, en el entendido de que existe una 

cantidad importante de inversionistas o familias que 
están buscando oportunidades para invertir, Aitue 
presentará su “Outlet Premium”, donde dispondrá 
su oferta en departamentos y casas con descuentos 
de hasta un 20% real en unidades seleccionadas, 

que el cliente podrá visitar y 
ver también en forma online. 

La experiencia del visitante 
en el stand de Aitue será alta 
mente interactiva. Se podrá 
cotizar en tiempo real los be- 
neficios que la empresa está 
entregando, desde descuentos 
por su campaña “Outlet Pre- 
mium”, hasta simulaciones de 
dividendos con tasas preferen- 
ciales. “Nuestro objetivo es 
que la persona salga del stand 
con información concreta y 
útil, con herramientas que respondan a sus necesi- 
dades”, señala el gerente comercial. 

La diversidad de productos y ubicaciones también 
será protagonista. Aitue estará presentando proyec- 
tos en distintas comunas del Gran Concepción, inclu- 
yendo San Pedro de la Paz, Chiguayante, Talcahua- 
no, Concepción, el sector Lomas de San Andrés, así 
como también en Los Ángeles. 
“Tenemos departamentos desde 2.400 UF hasta 

viviendas de 10.000 UF. Grupo Vive, con proyectos 
como Doña Josefina y Doña Sofía, hasta opciones 
premium como Edificio Insigne o los Townhouses de 
Altos del Valle. Proyectos de entrega inmediata y 
otros en verde. Queremos cubrir todos los segmen- 
tos, desde quienes compran su primera casa o de- 
partamento hasta inversionistas”, afirma Aros, 
Comoss habitual en Finco 2025, la promesa de Ai- 

tue va más allá de la oferta, destacándose por el 

acompañamiento integral que brinda a sus clientes 
durante todo el proceso de compra. “Llevamos casi 
30 años asesorando a familias en el proceso de com- 
pra de su casa o departamento. Desde la cotización 
inicial hasta el financiamiento y la atención postven- 
ta, estamos comprometidos a estar presentes en ca- 
da etapa", concluye Aros. 

Aitue lleva casi 30 años 
asesorando a familias en el 

proceso de compra de su casa o 
departamento. Desde la 

cotización hasta el financiamiento 
y postventa.    
  

IS a) 
Francisco Aros, gerente comercial de Aítue. 
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