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Guerra arancelaria:

(Qué es el IVA? El impuesto
que Trump detesta y que el resto
del mundo no abandonard

Los tributos al valor agregado, los que segtn el Presidente discriminan contra los

guir concesiones”.

exportadores estadounidenses, financian una gran parte de los presupuestos El1IVA es demasiado
gubernamentales en muchos paises. importante para
eliminarlo
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Los aranceles del gobierno de
Trump estdn apuntando a un
pilar sagrado de las economias
de todo el mundo; uno al que es
poco probable que los aliados y
los rivales renuncien: el im-
puesto al valor agregado.

Cuando dio a conocer sus
aranceles mundiales la semana
pasada, el Presidente Trump
culpé a “los impuestos exorbi-
tantes del IVA” entre los facto-
res para el gran déficit comer-
cial del pafs. El Presidente y sus
asesores sostienen que el im-
puesto discrimina contra los ex-
portadores estadounidenses
porque los productores extran-
jeros que venden en EE.UU. es-
tdn exentos del IVA, mientras
que los productores estadouni-
denses que venden en el extran-
jero estdn sujetos a este.

El resto del mundo no estd de
acuerdo, y afirma que el IVA no
es discriminatorio por disefio.
Mientras los pafses se apresu-
ran a responder, no hay sefiales
de que el impuesto, el que fi-
nancia una gran parte de los
presupuestos gubernamentales
de todo el planeta, vaya a desa-

Las exportaciones a Estados Unidos generan mucho menos dinero que el

IVA para paises europeos como Alemania.

crédito fiscal o retiene una parte
delo que recauda para compen-
sar lo que pagd a la sidertirgica.
Esto se repite a lo largo de la ca-
dena hasta el comprador final,
quien paga el IVA completo.

El sistema incentiva a las em-
presas a gravar y remitir el im-
puesto para solicitar su crédito
fiscal, lo que lo hace autorregu-
lable y mds dificil de evadir que
los impuestos a la venta. Puesto
que se cobray se recupera en ca-
da punto de la produccién, el
IVA contribuye a una base im-
ponible mds amplia mientras
que no penaliza productos
complejos con largas cadenas
de suministro. El IVA también
es fdcil de reembolsar en la ex-
portacién, lo que lo hace neutral
con respecto al comercio.

Los asesores y partidarios de
Trump a menudo describen el

Asia, Africa y América Latina.
Los economistas sefialan que su
eficiencia y resistencia a la eva-
sién estdn entre las razones por
la que se ha convertido en un es-
tandar.

En Europa, el hecho de abolir
el IVA también requerirfa cam-
biar la forma en que la Unién
Europea se financia y volver a
redactar los tratados fundacio-
nales del bloque.

“El IVA estd profundamente
arraigado en el modo en que las
empresas de todo el mundo ha-
cen negocios”, observé Roel
Dom, miembro investigador de
Bruegel, un instituto econémi-
co con sede en Bruselas. “Des-
cartarlo tendrfa un

es decir, se aplica en base a dén-
de se consume el producto, no
dénde se produce.

Los fabricantes de automévi-
les europeos y estadounidenses
que venden en Europa estdn su-
jetos a las mismas tasas de IVA,
aligual que ambos estdn sujetos
a los mismos impuestos a la
venta cuando venden en
EE.UU. La devolucién del IVA
que obtienen las manufacture-
ras europeas cuando exportan
sus productos tiene como pro-
pésito impedir la doble tributa-
cién.

“La razén por la que la Orga-
nizacién Mundial de Comercio
acepta el IVA es precisamente
porque no es discriminatorio”,
precisé Dom.

Cualquier asimetria en la tri-
butacién se podria deber a dife-
rencias en las tasas; las tasas del
IVA tienden a ser mds altas que
los impuestos al comercio mi-
norista estadounidenses, y mu-
chos pafses europeos cobran al-
rededor de un 20% por una ma-
yorfa de bienes. Algunos im-
puestos a la venta de EE.UU.
que se aplican a los insumos in-
termedios mds bien que solo al
producto final también pueden
agobiar a los exportadores esta-
dounidenses.

“Los IVA de Europa no son
aranceles y no estdn subvencio-
nando las exportaciones euro-
peas”, escribieron Sean Bray,

director de politica

impacto en las ca-
denas de suminis-
tro pero no aporta-
ria ningin benefi-

FINANCIAMIENTO
En Europa, el hecho de
abolir el IVA también

de Tax Foundation
Europe, y dos cole-
gas en un articulo
en febrero. “En

Probablemente la razén prin-
cipal por la que serfa dificil
prescindir del IVA es que sim-
plemente produce demasiados
ingresos, indicé Julian Hinz,
profesor de Economfa Interna-
cional de la Universidad Biele-
feld de Alemania y jefe del cen-
tro de politica comercial de Kiel
Institute for the World Eco-
nomy.

Los miembros de la OCDE
generaron alrededor de una
quinta parte de sus recursos del
IVA en 2022. En la Unién Euro-
pea (UE), el impuesto recaudé
entre un 15% y un 35% de los in-
gresos de los estados miembro,
segun la entidad de estadisticas
de la UE; menos que el impues-
to a la renta pero muchisimo
mds que los impuestos a las ga-
nancias corporativas. Para la
misma UE, la que establece la
politica comercial para el blo-
que, el IVA representa mds del
7% de los ingresos.

En vista de que muchos pai-
ses estdn luchando con la alta
deuda soberana y los costos de
financiamiento, perder tantos
ingresos no es una opcién, ni si-
quiera para aplacar a Trump y
proteger a los exportadores.

Un pafs promedio de la UE
envia entre un 8% y un 10% de
sus exportaciones a EE.UU.,
precisé Hinz, y solo se exporta
alrededor de un tercio de la pro-
duccién de un pafs. Alemania,
por ejemplo, recaudé mds de
290 mil millones de euros en
IVA en 2023, o alrededor de
US$ 320 mil millones, casi el
doble de todas las exportacio-

parecer. IVA como un impuesto euro- cio”. requeririacambiarla  cambio, los im-  nes de bienes del pais a EE.UU.
peo. Sin embargo, aunque los formaen quelaUnién  puestos a la venta el afio pasado.

El1IVA es la norma pafses europeos empezaron a El IVA no se Europea se financia. ~ mal disefiados de “Creo que Estados Unidos es-

desplegarlo en las décadas de trata de los diversos esta-  td sobreestimando excesiva-

ElIVA seaplicaal valor agre- 1960 y 1970, desde entonces 1o cgmercio dos de EE.UU. es- mente su influencia aqui”, ex-

gado en cada paso de la produc-
cién de un bien, y el consumi-
dor final es por dltimo el que
carga con el costo.

Por ejemplo, tomemos un au-
to ficticio. Una sidertrgica re-
cauda el IVA cuando vende ace-
ro a un fabricante de automévi-
les y entrega el IVA al gobierno.
El fabricante automotor recau-
daelIVA de nuevo cuando ven-
de el automévil a un concesio-
nario, pero esta vez obtiene un

han adoptado mds de 170 pai-
ses, como China, India, Canadd
y México. Entre los 19 paises
que no lo tienen se encuentran
Cuba, Corea del Norte, Yemen
y EE.UU.

Entre los miembros de la Or-
ganizacién para la Cooperacién
y Desarrollo Econémicos (OC-
DE), un club de pafses ricos, Es-
tados Unidos es el tinico que no
lo utiliza. E1TVA es la norma no
solo en Europa sino también en

Otra razdn por la que es poco
probable que el IVA sucumba
en las guerras comerciales es
que no tiene nada que ver con el
comercio. Puesto que se aplica
tanto a importadores como a
productores nacionales, una
mayoria de economistas consi-
dera que es, a diferencia de los
aranceles, neutral con respecto
al comercio.

El IVA se basa en el destino,

tén perjudicando la competiti-
vidad de sus propias empresas;
ya sea que vendan en casa, en
otros estados o en todo el mun-
do”.

Un ex alto funcionario de im-
puestos europeo senalé: “La
guerra contra el IVA no se apo-
yaen argumentos racionales. Es
simplemente parte de una tdcti-
ca para ejercer maxima presién
sobre los socios internacionales
de EE.UU. con el fin de conse-

presé Hinz.

Por estas razones, una mayo-
rfa de economistas cree que es
tan probable que EE.UU. con-
venza a otros paises de abolir el
sistema de IVA como que im-
ponga las yardas y los pies al
resto del mundo; o tan probable
como que el mundo imponga el
IVA a EE.UU.

Articulo traducido delinglés por "El Mer -
curio”.



