
Es conocido por su estilo agresivo en
los negocios, lo que le valió el apodo de
“el hombre más odiado de Wall Street”.
Como director ejecutivo de Cantor Fit-
zgerald, una destacada firma financiera,
Howard Lutnick (63) acumuló una vasta
experiencia en los mercados de bonos del
Estado. En febrero de 2025 fue confirma-
do por el Senado de EE.UU. como el 41er

secretario de Comercio, dejando su posi-
ción en Cantor Fitzgerald para asumir
este rol en la administración Trump.

Lutnick ha sido una figura clave en la
implementación de la política arancelaria de Trump, abogando
por aranceles significativos como herramienta para proteger las
industrias estadounidenses. Recientemente, expresó su espe-
ranza de que los aranceles impuestos por la administración
fomenten la producción nacional de productos como los iPho-
nes de Apple.

Incluso ha defendido la imposición de aranceles a territorios
sin población humana significativa, argumentando que ningu-
na región debería quedar exenta de las políticas comerciales de
EE.UU. Además, ha enfatizado la necesidad de trasladar la
fabricación de semiconductores desde Taiwán a Estados Uni-
dos, cuestionando por qué productos esenciales no se producen
localmente utilizando robótica avanzada.
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Autoridades y altos consejeros:

Los seis hombres que asesoran a Trump en su cruzada tarifaria

EYN

Donald Trump tiene un equipo de asesores donde hay economistas y exinversionistas que lo apoyan en su guerra arancelaria. Los
nombres —revelados en “El Mercurio” en febrero— han resurgido ahora, tanto porque se han desplegado en redes sociales y
canales de TV a defender la política comercial del Presidente de EE.UU., como por recientes polémicas dentro del gabinete. De

hecho, este mismo martes, Elon Musk llamó “idiota” a Peter Navarro, considerado el ideólogo tarifario de Trump, en una
controversia que ha escalado desde los primeros ataques entre ambos el sábado.

Las fuertes oscilaciones golpearon
por cuarta sesión consecutiva a Wall
Street y a otros mercados, arrastradas
por la decisión del Presidente de Esta-
dos Unidos, Donald Trump, de elevar
los aranceles a China hasta un total del
104% a partir de esta madrugada por las
represalias de China a sus incrementos
arancelarios.

Al término de la sesión en la plaza
neoyorquina, el S&P 500 cayó un 1,6%,
quedando al borde de un bear market, o
mercado bajista. El índice Dow Jones de
Industriales, principal indicador de la
bolsa, retrocedió un 0,8%.

Las esperanzas de un rápido fin de la
volatilidad extrema se desvanecieron
después de que un funcionario de la Ca-
sa Blanca confirmó ayer que EE.UU. de-
cidió profundizar sus aranceles en con-
tra de China.

Desde que regresó al poder en enero,
Trump ha gravado los productos chi-
nos con un recargo del 20%, que el
miércoles debía pasar al 54% con el 34%
anunciado la semana pasada, pero será
finalmente de 104% como castigo a Bei-
jing por haber tomado represalias pese
a las advertencias de la Casa Blanca.

El gobierno chino replicó imponien-
do un impuesto del 34% a los productos
estadounidenses a partir del jueves. Un
portavoz del Ministerio de Comercio

chino estimó que “la amenaza de Esta-
dos Unidos de aumentar los aranceles
contra China es un error tras otro y ex-
pone una vez más la naturaleza chanta-
jista” de Washington.

En tanto, el primer ministro Li Qiang
dijo que su país tiene amplias herra-
mientas políticas para “compensar
completamente” los choques externos
negativos.

La presidenta de la Comisión Euro-
pea, Ursula von der Leyen, pidió evitar
una “escalada” y abogó por “una reso-
lución negociada a la situación actual
(...) para apoyar un sistema de comercio
reformado, libre, justo y nivelado”. Pe-
ro el primer ministro chino dijo en una
conversación telefónica con Von del Le-
yen que su país tiene suficientes “herra-
mientas” para contener las arremetidas
de Estados Unidos.

Billonarias pérdidas

En medio de este panorama, los ren-
dimientos de los bonos del Tesoro a lar-
go plazo se dispararon después de que
una mediocre venta de bonos por parte
de EE.UU. pusiera de manifiesto grietas
en el estatus de refugio de la deuda pú-
blica.

La caída del martes amplió el descen-
so de más del 10% del S&P 500 desde
que el Presidente detalló los graváme-

nes mundiales el miércoles pasado, lo
que equivale en total a más de 10 billo-
nes de dólares en pérdidas. Desde el ré-
cord en febrero cayeron hasta un 20%,
pero luego se recuperaron de ese nivel.
También fue un cuarto día de volumen
casi sin precedentes en los mercados de
valores de EE.UU., con más de 23.000
millones de acciones cambiando de ma-
nos, según consignó la agencia Bloom-
berg.

“La volatilidad refleja la nueva situa-
ción en la que nadie sabe cuáles son las
reglas, ni siquiera cuál es el destino de-
seado”, dijo Que Nguyen, de Research
Affiliates LLC. “Hasta que los inverso-
res restablezcan las expectativas o se
entiendan mejor esas reglas y objetivos,
los mercados seguirán experimentando
estas fuertes oscilaciones entre la espe-
ranza y el miedo”, agregó.

La esperanza de los
mercados

En medio de la escalada arancelaria,
la administración estadounidense ase-
gura, no obstante, seguir abierta a la ne-
gociación, lo que explicó el respiro bur-
sátil en los mercados europeos y en la
mayoría de Asia. 

Trump habló de acuerdos “a medi-
da”. “Lo estamos haciendo muy bien, y
yo los llamo acuerdos a medida, no a la
carta, son a medida, muy a medida”, di-

jo.
El martes, Trump afirmó haber teni-

do una “muy buena conversación” con
el primer ministro y presidente interino
de Corea del Sur, Han Duck-soo, según
un mensaje publicado en la plataforma
Truth Social. 

“Las instrucciones del Presidente pa-
ra todos nosotros han sido muy claras:
debemos dar prioridad a nuestros alia-
dos y socios comerciales”, comentó el
principal asesor económico de la Casa
Blanca, Kevin Hassett, en Fox News.

En tanto, el secretario de Finanzas,
Scott Bessent, declaró que “quizás cerca
de 70 países” ya se han contactado con
la administración estadounidense para
hablar de los aranceles.

Complementó Hassett que el Presi-
dente Trump decidirá “cuándo y si de-
bemos hablar con China, pero por ahora
hemos recibido la instrucción de dar
prioridad a nuestros aliados y socios co-
merciales como Japón, Corea y otros”,
continuó.

Esos acercamientos inyectaron opti-
mismo a las bolsas europeas que finali-
zaron en verde (+2,50% en París,
+2,71% en Londres). Asia también re-
puntó (+6,02%). 

El barril del crudo Brent para entrega
en junio, en tanto, volvió a caer este
martes un 2,16% hasta situarse en los
62,82 dólares al cierre en el mercado de
futuros de Londres por la tensión aran-
celaria entre Estados Unidos y China.

El S&P 500 cayó un 1,6%, quedando al borde de un mercado bajista:

Se recrudece guerra arancelaria entre EE.UU. y
China, y Wall Street nuevamente es sacudida

Mandatario estadounidense decidió elevar los aranceles a China hasta un
total del 104% y la Comisión Europea pidió evitar una “escalada”. 
EYN/AGENCIAS

Abogado comercial y veterano de la
Fuerza Aérea de EE.UU., Greer fue
confirmado en febrero de 2025 como
jefe de la Oficina de Representación
Comercial de Estados Unidos (USTR).
Anteriormente, se desempeñó como
jefe de gabinete del representante
comercial Robert Lighthizer durante
el primer mandato de Trump.

En su papel actual, Greer ha defen-
dido la política arancelaria ante el
Congreso, afirmando que cerca de 50
países han mostrado interés en nego-
ciar acuerdos para reducir barreras comerciales. Sin embar-
go, ha enfrentado críticas bipartidistas sobre la claridad y
efectividad de la estrategia arancelaria de la administración.
El papel de Greer es crítico, pues encabeza la USTR, que es
la encargada de negociar los acuerdos comerciales y de la
elaboración de los informes más críticos sobre el desempe-
ño comercial de cada país del mundo.

Ante el Congreso en EE.UU., Greer dijo ayer que “a
medida que estos países se acercan a nosotros, la idea es
que durante años hemos tenido un acceso no recíproco, y
eso ha contribuido a los déficits comerciales”. El senador
republicano James Lankfordle preguntó al jefe de la USTR
sobre un cronograma arancelario, ante lo cual no hubo una
respuesta clara. El problema, indicó Greer, es que el déficit
comercial de EE.UU. “se ha gestado durante décadas, y no
se va a resolver de la noche a la mañana”.

Jamieson Greer:

El negociador
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De 62 años, el director del Consejo
Económico Nacional ha sido un defen-
sor clave de las políticas arancelarias
de Trump. Ha minimizado las preocu-
paciones sobre el impacto económico
de los aranceles, destacando que más
de 50 países han iniciado negociacio-
nes con Estados Unidos para abordar
las disputas comerciales. 

Hassett también ha enfatizado que el
Presidente está priorizando las conver-
saciones arancelarias con aliados y
socios comerciales clave, como Japón y
Corea del Sur. 

El economista Michael Bordo, de la U. de Rutgers, comen-
tó en entrevista con “El Mercurio” que Hassett es un tipo
inteligente, por lo que “no sé qué hace ahí”.

En una entrevista ayer con Fox News, Hassett planteó, al
hablar de pérdidas en activos financieros, que “una de las
cosas que hemos observado históricamente en términos de
economía conductual es que las personas tienden a ponerse
ansiosas cuando hay una caída del mercado, venden, y luego
se pierden la recuperación. Y debido a eso, quienes intentan
anticiparse al mercado bursátil suelen acumular mucho
menos patrimonio que aquellos que simplemente invierten
su dinero y lo mantienen a largo plazo”.

Kevin Hassett:

La hora del coordinador
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Doctor en Economía por Harvard,
Navarro (75) ha sido un defensor cons-
tante de políticas comerciales agresivas,
especialmente dirigidas contra China.
Tras cumplir una condena de cuatro
meses por desacato al Congreso en
relación con la investigación sobre los
disturbios del Capitolio en 2021, Nava-
rro retomó su rol como asesor comer-
cial en la administración Trump. Es
considerado el arquitecto principal de
la política arancelaria actual, promo-
viendo aranceles recíprocos y tarifas
más agresivas.

Se supo que Navarro, además, creó el alias “Ron Vara”
(anagrama de “Navarro”) al cual él mismo citaba en sus libros
para justificar sus posiciones antiarancelarias.

Recientemente, Navarro ha estado en el centro de una
disputa pública con Elon Musk, CEO de Tesla. En una entre-
vista en televisión, el economista dijo que “todos entendemos
en la Casa Blanca (y el pueblo estadounidense también lo
entiende) que Elon es un fabricante de autos. Pero no lo es
—es un ensamblador de autos”. Vía X, Musk expresó: “Nava-
rro es, de verdad, un idiota. Lo que dice aquí es demostrable-
mente falso. Tesla fabrica los autos más estadounidenses que
existen. Navarro es más tonto que un saco de ladrillos”.

No solo eso. Musk bromeó con que “Navarro debería pre-
guntarle al falso experto inventado por él, Ron Vara”.

Peter Navarro:

El gran arquitecto 
que inventó un alias
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De 62 años, fundador de Key Squa-
re Capital Management y exdirector
de inversiones de Soros Fund Mana-
gement, fue confirmado como secre-
tario del Tesoro en enero de 2025. 

Bessent ha defendido firmemente
las políticas arancelarias de la admi-
nistración, rechazando las adverten-
cias de una posible recesión y seña-
lando que más de 50 países han bus-
cado negociar acuerdos arancelarios
con Estados Unidos. En un extenso
programa transmitido por X con el
presentador Tucker Carlson, llegó a justificar que los arance-
les no se traspasan necesariamente a precios finales, para lo
cual se basó en un paper de unos investigadores de una uni-
versidad estadounidense; sus autores, sin embargo, refuta-
ron que ellos hayan sacado esos cálculos.

Ayer, Bessent planteó que las negociaciones que se esta-
rían abriendo con determinados socios comerciales “son el
resultado de la gran afluencia de llamadas entrantes para
venir a negociar; no tuvo nada que ver con el (bajón del)
mercado”. En entrevista con CNBC, comentó que son go-
biernos de 70 países los que se han comunicado con la Casa
Blanca para iniciar el diálogo. Agregó: “Fui a ver al Presi-
dente Trump, como hago muchos fines de semana, y puedo
asegurarles que todo es una decisión suya”.

Scott Bessent:

La clave del Tesoro
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Con 41 años, doctor en Economía por
Harvard, es el presidente del Consejo de
Asesores Económicos. Ha sido funda-
mental en la formulación de la estrategia
arancelaria de la administración, argu-
mentando que los aranceles sirven como
una forma de “compartir la carga” por
los bienes públicos globales que Estados
Unidos proporciona, como la seguridad
militar y la estabilidad económica. 

En un miniensayo publicado el lunes
por la Casa Blanca, Miran justificó la
aplicación de los aranceles y aseguró
que los modelos usualmente empleados por economistas están
errados al no considerar el dólar como moneda de reserva glo-
bal. 

Además, cree que “los países que tienen grandes superávits
comerciales son bastante inflexibles: no pueden encontrar fácil-
mente otras fuentes de demanda que reemplacen a Estados
Unidos. En cambio, no tienen más opción que exportar, y Esta-
dos Unidos es el mayor mercado consumidor del mundo. Por el
contrario, Estados Unidos tiene muchas opciones de sustitu-
ción: podemos producir en casa o comprar a países que nos
traten de forma justa, en lugar de a países que se aprovechan de
nosotros. Esta diferencia en poder de negociación implica que
otros países terminan asumiendo el costo de los aranceles”.

Stephen Miran:

El estratega que escribe 
desde la Casa Blanca
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El señor del
mercado de bonos
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