
Este jueves 7 de abril, la defensa de Michael Clark ingresó una solicitud al 20° Juzgado Civil de Santia-
go, que busca revertir la medida prejudicial que consiguieron los hermanos Daniel y Eduardo Schapira,
accionistas minoritarios de Azul Azul S.A. Esa medida congela la celebración de actos y contratos sobre

las acciones de Azul Azul, por lo cual la OPA que lanzó Michael
Clark por las acciones de la concesionaria no puede fructificar.

La solicitud de Clark argumenta que “I) En la actualidad se en-
cuentra en tramitación ante la Comisión para el Mercado Finan-
ciero un proceso de Oferta Pública de Acciones (OPA) de la socie-

dad anónima deportiva Azul Azul; II) Es la Comisión para el Mercado Financiero la única instancia compe-
tente para pronunciarse acerca de la legalidad o ilegalidad del desarrollo del proceso de Oferta Pública de
Acciones, y III) Lo que subyace a la presentación del accionista Schapira no es sino la continuación de actos que datan desde el año
2021 que tienen como objetivo el cuestionar la participación de mi representada en la sociedad anónima deportiva ya referida”.
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LOS ARGUMENTOS DE CLARK PARA SORTEAR LA MEDIDA JUDICIAL 
QUE SUSPENDIÓ SU OPA POR EL CLUB UNIVERSIDAD DE CHILE
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La institucionalidad de libre competencia ha intervenido en la gestión muni-
cipal en diversas ocasiones. Tal fue el caso de las Instrucciones de Carácter
General para el diseño de licitaciones de recolección, transporte y disposi-
ción de basura (2006), y la “Guía para la elaboración de bases de licitación
pública de terminales terrestres interurbanos” (2022).
Ahora, nuevamente lo ha hecho, mediante las Instrucciones de Carácter
General N°6 (“ICG N°6”) del Tribunal de Defensa de la Libre Competencia,
las que fueron publicadas en el Diario Oficial a fines de marzo. Se trata de
directrices obligatorias para el diseño de las futuras licitaciones munici-
pales de obras de infraestructura pública, que buscan mayor competencia
en esos procesos, para dar lugar a un resultado óptimo: elegir al oferente
más idóneo y con el menor gasto público posible. 
Lo anterior es una muy buena noticia, considerando que esas licitaciones
representan parte significativa de los montos adjudicados por las munici-
palidades, tanto con fondos propios como con fondos de los gobiernos
regionales; y, teniendo presente que en su diseño se observan falencias
que desincentivan la participación de un mayor número de interesados y,
por tanto, favorecen a los incumbentes, generan riesgos de coordina-
ción entre los partícipes y, finalmente, impiden una asignación eficiente
de los recursos.
Por lo tanto, basadas en la prevención y promoción de la competencia,
las ICG N°6 establecen directrices para el diseño de las futuras licita-
ciones municipales de obras públicas, tales como: prohibir precios
mínimos, establecer plazos razonables para la elaboración de las
ofertas, exigir proporcionalidad entre las garantías y los riesgos que
se buscan precaver, prohibir contactos previos entre oferentes (por
ejemplo, mediante visitas a terreno simultáneas) y adoptar un me-
canismo de licitación en dos etapas (donde la primera tenga por
finalidad revisar requisitos de aptitud mínima, como experiencia y
capacidad económica; y, la segunda sea la etapa de competencia
propiamente tal, donde el precio sea la variable más relevante, con
una ponderación de al menos el 80%).
Esta intervención regulatoria se da atendida la discrecionalidad
de las municipalidades en estas materias. Esta última puede ser
riesgosa desde la perspectiva de la gestión correcta y eficiente
de recursos e incluso desde la perspectiva de la probidad admi-
nistrativa. Si bien las ICG N°6 inciden directamente en la pri-
mera dimensión, sus efectos se expanden hacia la otra, mejo-
rando así la calidad de la gestión municipal en beneficio de
todos los administrados. 

UN CAMBIO POSITIVO EN LAS
FUTURAS LICITACIONES

MUNICIPALES DE OBRAS DE
INFRAESTRUCTURA PÚBLICA

mente por el alza del dólar.
Diego Mendoza, secretario general de la Asociación Nacional

Automotriz de Chile (ANAC), afirmó que los aranceles podrían
causar un desvío de las exportaciones de automóviles hacia otros
destinos libres de aranceles. “Si bien Chile no es un mercado prima-
rio para ninguna marca automotriz, sí se respeta mucho que seamos
un mercado abierto y eso esperamos que se mantenga inalterado en el
tiempo”, dijo Mendoza. 

En el corto plazo, Rubén Méndez, gerente de Márketing de Movi-
center, sostuvo que “podrían darse casos puntuales en que apuntando

a

mercados alternativos, las marcas asiáticas busquen entrar con precios
muy competitivos”, dijo.

Los fabricantes de automóviles comienzan a diseñar sus es-
trategias para enfrentar las medidas arancelarias del gobierno
de Estados Unidos. Las marcas Audi y Land Rover han pausa-
do sus envíos al mercado estadounidense, luego de que el Pre-
sidente Donald Trump estableció tarifas de 25% para la impor-
tación de autos en su país.

En el sector automotor chileno se mantienen expectantes an-
te los efectos que podrían desencadenar este tipo de medidas.
Nicolás Pietrantoni, gerente general de la china Omoda Jaecoo
en Chile, señaló que la implementación de los aranceles podría
generar un “reordenamiento en las rutas de distribución glo-
bal, incentivando a las marcas a explorar mercados con condi-
ciones más favorables”. 

Agregó que “Chile representa una alternativa estratégica,
dado su marco de libre comercio, estabilidad institucional y al-
ta penetración de vehículos importados”, por lo que “evalua-
mos este escenario como una oportunidad para robustecer
nuestro portafolio de productos”.

Martín Bresciani, presidente de la Cámara de Comercio Au-
tomotriz de Chile (Cavem), aseguró que las perspectivas a
principios de este año apuntaban a un “moderado optimismo”,
enfocado en una recuperación frente a la caída de ventas de
2024 por mejores tasas de interés y sin mayores crisis políticas
en el país. Pero los anuncios de aranceles “nos pillaron a todos
por sorpresa”.

Bresciani indicó que uno de los escenarios que podría en-
frentar el mercado local es una menor oferta de autos fabrica-
dos por compañías estadounidenses. “Se verá restringida la
oferta porque el remanente que antes podían exportar, quizás
ahora lo destinarán al consumo interno para venderlo, y ya no
será necesario exportar esas unidades”, dijo. Y agregó que el
segmento de autos usados podría reactivarse momentánea-

Efecto aranceles: precios de
autos en Chile pueden bajar o subir,
dependiendo del origen y el dólar

Actores del sector apuntan a un reordenamiento en los mercados.
Segmento de usados podría reactivarse por alza del tipo de cambio.

La venta de automóviles livianos y medianos cayó 3,7% en Chile
durante el 2024, según datos de ANAC.
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Constellation Brands Inc., la compañía detrás de Modelo Espe-
cial y la cerveza Corona, está diluyendo su programa de diversidad
de proveedores y renombrando a su equipo de DEI, mientras el
presidente Donald Trump intensifica sus esfuerzos para erradicar
tales políticas de las empresas e instituciones estadounidenses.

La cervecera optó por acelerar su anuncio tras ser contactada
por Robby Starbuck, un influencer anti-DEI, según un portavoz.
Constellation discutió los cambios con Starbuck antes de infor-
mar a los empleados por correo electrónico el martes, reportó la
agencia Bloomberg. 

ANTE PRESIÓN DE TRUMP, CERVECERA
ABANDONA SU PLAN DE DIVERSIDAD 

Elon Musk dejó plantados a los abogados que viajaron a Washington para interrogarlo bajo juramento en una demanda de
inversionistas que alega que su intento intermitente de comprar Twitter Inc. en 2022 fue una tentativa de manipular el precio
de sus acciones, según un expediente judicial.

Los abogados de los demandantes, con sede en California, declararon en el expediente que el abogado de Musk les comunicó
20 minutos después de la hora programada para su declaración, el 3 de abril, que no asistiría. A pesar de una orden judicial que
fijó la fecha de la declaración. “Todo esto fue en vano”, dijeron, y añadieron que están teniendo dificultades para reprogramarla,
de acuerdo con un reporte de la agencia Bloomberg.

La persona más rica del mundo ha estado ocupada asesorando al Presidente Donald Trump sobre las medidas de recorte de
gastos gubernamentales, pero se espera que pronto deje ese cargo. Se enfrenta a numerosas disputas judiciales relacionadas
con su media docena de empresas e inversiones personales.

MUSK NO COMPARECE ANTE UN TRIBUNAL EN DEMANDA INTERPUESTA 
POR INVERSIONISTAS A RAÍZ DE LA COMPRA DE TWITTER EN 2022

CARLA BORDOLI
Abogada

Análisis
Más detalles en 
www.elmercurio.com/inversiones
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