
Pese a que Freeport-McMo-
ran es una empresa estadouni-
dense, los aranceles que impu-
so Donald Trump, Presidente
de EE.UU., la semana pasada,
les preocupan al igual que al
resto de las mineras. “Somos
una empresa estadounidense,
pero tenemos operaciones in-
ternacionales, aquí en Chile, en
Perú, en Europa, una impor-
tante en Indonesia y una im-
portante presencia en EE.UU.
Celebramos la idea de producir
más cobre en Estados Unidos,
lo que implica la posible agili-
zación de los permisos y otras
medidas similares (...) Pero nos
preocupa lo ocurrido la sema-
na pasada con la implementa-
ción de los aranceles”, dijo ayer
en la CESCO Week la presiden-
ta y CEO de Freeport-McMo-
ran, Kathleen Quirk. 

En específico, a la empresa
minera le inquieta cómo los
aranceles puedan afectar el cre-
cimiento de los países y la de-
manda de cobre. “No podemos
ignorar que una guerra comer-
cial podría provocar que la
gente no invierta, que no com-
pre, que cambie sus hábitos y
afecte la demanda (...) Como
empresa estadounidense, tam-
bién invertimos en otros países
y queremos invertir en cobre a
largo plazo”, indicó Quirk. “La
semana pasada vimos la caída
del precio del cobre. Esto no es

bueno para la inversión a largo
plazo en nuestra industria”,
agregó.

El sentimiento expresado
por Freeport-McMoran fue
compartido ampliamente por
los empresarios, ejecutivos y
consultores mineros que se
reunieron ayer en la CESCO
Week. Pese a que hay un con-
senso en que Chile no es el foco
de los aranceles, los efectos in-
directos pueden traer conse-
cuencias para la industria en el
país. “Chile no es el objetivo,
pero puede ser daño colateral
de los aranceles”, destacó Cris-
tián Rodríguez, partner y direc-
tor de Trade, Investments and
Geopolitics en BCG. 

“Lo único de lo que pode-
mos estar seguros es de la in-
certidumbre, y Chile, como
uno de los pocos países con
buenas relaciones con EE.UU.
y China, debería estar en una
posición privilegiada, señaló
Paul Mitchell, líder de Minería
y Metales de EY Global. 

Mitchell afirmó que no espe-
ran que se le apliquen arance-
les al cobre, al menos hasta que
el proyecto Revolution de Rio
Tinto y BHP en Arizona, Esta-
dos Unidos, esté en produc-
ción, pero acota que “predecir
las acciones del gobierno de
EE.UU. es un negocio arriesga-
do”. 

Por otro lado, Mitchell des-

tacó que la encuesta anual de
los 10 principales riesgos y
oportunidades empresariales
para 2025 mostró una clara
tendencia hacia los riesgos es-
tratégicos. Este año, la primera
prioridad fue el capital, pues
los desafíos de comprar y cons-
truir para satisfacer la deman-
da se han vuelto más críticos.
Por primera vez debuta el ago-
tamiento de los recursos y re-
servas como un riesgo que ob-
servan las empresas. “La ex-
pansión de las minas existen-
tes, más profundas, grandes y
costosas, será un motor clave
del crecimiento”, resaltó.

Sin embargo, pese a la ines-
tabilidad, Chile tiene la opor-
tunidad de aumentar su co-
mercio exterior. Según la pro-
yección de BCG, el comercio de
Chile aumentará en 36% en los
próximos diez años. En este
sentido, la tendencia es que el
país crezca por sobre el prome-
dio mundial del comercio glo-
bal, impulsado por la demanda
de recursos naturales y mine-
rales críticos, señaló Rodrí-
guez. Para este objetivo, es cla-
ve la diversificación hacia el
sur global. 

En esta dirección, la colabo-
ración se ve como un pilar cla-
ve para navegar en la incerti-
dumbre. Para Leopoldo Reyes,
presidente del directorio de
CESCO, el objetivo del encuen-
tro es “un espacio de colabora-
ción y de encuentros, tan nece-
sarios en estos tiempos de con-
frontación, de crisis geopolíti-
ca y de batallas comerciales
que estamos enfrentando”. 

La minera de EE.UU. invierte en Chile, Perú e Indonesia

Freeport alerta por aranceles: 
“Una guerra comercial podría
provocar que la gente no invierta”
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El efecto de las sobretasas de Trump sobre el cobre marcó la
discusión en la primera jornada de la CESCO Week.

Kathleen Quirk, presidenta y CEO de la minera estadounidense Freeport-
McMoran, expresó su preocupación por los aranceles de Trump. 

MARTES 8 DE ABRIL DE 2025 B 5

L
a industria Fintech en Chile está
ad portas de un cambio
regulatorio significativo, con la

pronta implementación de la Ley
Fintech. Este marco normativo busca
proporcionar seguridad, transparencia
y gobernanza al sector, fortaleciendo
la confianza en el sistema financiero;
sin embargo, también traerá consigo
importantes desafíos económicos y
operacionales para las empresas del
rubro, especialmente para las startups
y pymes.

Desde Evertec afirman que uno de
los principales desafíos que
enfrentarán las empresas Fintech es
el alto costo de cumplimiento
normativo. Sandra Godoy, gerente
Legal de Latinoamérica de la firma,
sostiene que “las Fintech en Chile
enfrentarán diversos desafíos para
adaptarse a los nuevos
requerimientos normativos. Entre
ellos, eventuales altos costos
operativos asociados a inscripciones,
licencias, auditorías y sistemas de
ciberseguridad adecuados”.

Según Godoy, estos costos pueden
afectar la rentabilidad de las empresas
y, en casos extremos, dificultar su
continuidad operativa. Desde la
mirada de ChilePay, para las startups
más pequeñas, la adaptación a esta
normativa podría convertirse en una
barrera de entrada al mercado.

Juan Antonio Figueroa, director
ejecutivo de ChilePay, señala que
“estos costos pueden representar un
reto importante, ya que muchas
operan con recursos limitados y
deberán destinar inversiones a
cumplimiento normativo,
ciberseguridad y fortalecimiento de su
estructura financiera”. Por esto, el
ejecutivo destaca la importancia de
contar con una regulación adaptativa
que permita que la normativa no frene
la innovación ni la competencia.

PLANIFICACIÓN Y FLEXIBILIDAD

Con este escenario, ambos
ejecutivos coinciden en que la clave
para que la regulación no limite el

Con una amplia experiencia en la
industria de pagos y tecnologías
financieras, Evertec proporciona
herramientas para la gestión eficiente
del riesgo, seguridad y
cumplimiento”, destacan desde la
compañía.

Juan Antonio Figueroa, por su
parte, señala que “desde ChilePay
reafirmamos nuestro compromiso de
servir como un puente entre el sector
público y privado, facilitando el diálogo
y la colaboración para que la
regulación fomente el crecimiento y la
innovación en el sector”. El ejecutivo
añade que, en ese sentido, Evertec
juega un rol clave al proveer
tecnologías que permitan a las Fintech
cumplir con las nuevas regulaciones
sin perder agilidad ni competitividad.

“Una buena alternativa es que las
empresas consideren desarrollos o
sistemas de seguridad desde el inicio
de la creación de sus productos, de
manera de hacerlos más eficientes sin
la necesidad de estar modificándolos
para cumplir con la normativa”,
asegura; y agrega que, para esto, la
implementación de modelos de
gobernanza y capacitación continua
también serán clave para garantizar el
cumplimiento, sin afectar la capacidad
innovadora de las empresas.

BUSCAR ALIADOS ESTRATÉGICOS

Uno de los puntos fundamentales
de la Ley Fintech es la protección de

datos personales y el establecimiento
de estándares de seguridad. Evertec
señala que la adopción de tecnologías
como Open Banking permitirá a las
Fintech acceder al sistema financiero
con mayores oportunidades, pero
también incrementará los desafíos en
ciberseguridad.

“Es por esto por lo que garantizar el
resguardo de la información de los
usuarios será esencial para generar
confianza en el sector. Ante este
nuevo escenario, Evertec se posiciona
como un socio estratégico para las
empresas Fintech en Chile,
ofreciendo soluciones tecnológicas
que faciliten el cumplimiento
normativo y la protección de datos.

desarrollo del ecosistema Fintech
está en una implementación
progresiva y adaptada al tamaño de
las empresas. Sostienen que, en
España, por ejemplo, la aplicación de
la Ley Fintech tomó tres años desde
su anuncio hasta su instauración,
tiempo en el cual el número de
Fintech en el país se cuadruplicó.

“Este precedente demuestra que
otorgar plazos razonables y
mecanismos de apoyo puede
fortalecer la industria, sin afectar su
crecimiento”, afirman.

Desde Evertec, Sandra Godoy
enfatiza en la importancia de
considerar la ciberseguridad desde el
diseño de los productos financieros.

SEGÚN EJECUTIVOS DE EVERTEC Y CHILEPAY:

El desafío de implementar la Ley Fintech en Chile es inminente. Las empresas del
sector deben prepararse con estrategias de adaptación, considerando inversiones en
tecnología, gobernanza y seguridad.
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Desde Evertec y ChilePay afirman que la clave para una buena implementación de la Ley Fintech en Chile
estará en una regulación flexible y proporcional, que permita la consolidación de un ecosistema financiero
innovador, seguro y competitivo.

EV
ER

TE
C

Juan Antonio Figueroa,
director ejecutivo de

ChilePay, y Sandra Godoy,
gerente Legal de

Latinoamérica de Evertec.
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ECONOMÍA Y NEGOCIOS

El vicepresidente de Enami,
Iván Mlynarz, afirmó que pron-
to se firmará el CEOL que se so-
licitó en 2022 para explotar litio
en el proyecto salares Altoandi-
nos, que incluye al salar de
Aguilar y el salar de La Isla. “El
CEOL está hoy en revisión de la
Contraloría, estamos a pocos
días de la firma del primer CE-
OL en Chile que tiene consulta
indígena, que es un hecho bas-
tante singular, desde bastante
tiempo que no se entregaba un
CEOL”, comentó Mlynarz. 

Por otro lado, las recientes ex-
ploraciones muestran que los
salares del proyecto contienen
más litio incluso que el salar de
Maricunga. “Los datos que hoy
día estamos entregando es que
los recursos que hemos podido
establecer nos dejan como el
proyecto nuevo con mayor can-
tidad de litio en Chile”, dijo. 

Mlynarz indicó a “El Mercu-
rio” que tienen una lista final de
cuatro empresas para asociarse
en este proyecto, en lo que es
una decisión discrecional de
Enami. 

“Esas cuatro empresas tienen
que ofertar ahora en el mes de
abril, hacer una propuesta eco-
nómica y técnica para poder ser
el socio de Enami para seguir
desarrollando este proyecto y
nosotros vamos a elegir a una de
esas cuatro empresas en el mes
de mayo”, aclaró.

Altoandinos:

CEOL de
Enami para
explotar litio
está ad portas
de ser firmado

En mayo se elegirá
socio para el proyecto
de los salares de
Aguilar y La Isla. 
C. MUÑOZ-KAPPES

El Primer Tribunal Ambiental
acusa que el Servicio de Evalua-
ción Ambiental (SEA) está ac-
tuando de “mala fe” al presentar
un reclamo de contienda de
competencia ante el Tribunal
Constitucional por una arista de
la judicialización del proyecto
minero-portuario Dominga.

El SEA, en representación del
Comité de Ministros, presentó
este reclamo tras recibir la sen-
tencia del Primer Tribunal Am-
biental que le ordenaba anular y
modificar la parte central de la
decisión del Comité de Minis-
tros en enero de este año. En esa
instancia, el Comité, que estuvo
compuesto íntegramente por
subrogantes, calificó como am-
bientalmente desfavorable el
proyecto Dominga. 

En un escrito presentado al
TC, el Primer Tribunal Ambien-
tal alega que “los mismos argu-
mentos asociados a la supuesta
vulneración a las competencias
del CM (Comité de Ministros)
están siendo conocidos por la Il-
tma. Corte de Apelaciones de
Antofagasta a través de la vía
idónea establecida para el legis-
lador para estos efectos, lo que
evidencia una estrategia judicial
dilatoria y deja de manifiesta la
mala fe del SEA al generar argu-
mentos acomodaticios para ge-
nerar una controversia artifi-
cial”.

En ese sentido, apuntan a que
lo que reclama el SEA ya se está
tramitando en otro tribunal, y
que, por lo tanto, el TC debería
declarar inadmisible el requeri-
miento. 

Dominga:

1er T. Ambiental
acusa “mala fe”
del SEA

Dicen que el reclamo
ante el TC es una
maniobra “dilatoria”.
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