AMPO

Fecha: 07/04/2025 Audiencia: 320.543 Seccioén:
Vpe: $7.935.521 Tirada: 126.654 Frecuencia:
Vpe pag: $9.904.544  Difusion: 126.654

Vpe portada: $9.904.544 Ocupacion: 80,12%
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no nos haga-
mos trampa
ensolitarioy
quelauvade
mesa que
envie Chile llegue bien a Estados
Unidos y aguante bien la comercia-
lizacién”, enfatiza Christian Cors-
sen, gerente general de la exporta-
dora Santa Maria.

Latemporada exportadora de uva
de mesa 2024-2025 esta en la recta
final. De ahora a mayo se vendera un
volumen significativo de esa fruta,
especialmente de la zona centro sur.

Por estos dias hay mas dudas que
certezas para los agricultores, pues
la comercializacion ha avanzado
lenta por la mayor presencia de uva
de mesa peruana en el mercado de
EE.UU.,, el principal mercado para
Chile, lo que ha obligado a guardar
fruta en camaras frigorificas por
muchas mas semanas de lo habitual,
afectando la calidad y condicion de
las frutas, lo que golped los precios.

Si el afno pasado fue facil que los
productores de uva de mesa recibie-
ran retornos sobre US$ 1,8 por kilo,
hoy es comiin que reciban US$ 1a
US$ 1,4 por kilo de variedades nue-
vas, mientras que las de genética an-
tigua generan solo US$ 0,50 a US$
0,70 para los agricultores.

Las fichas de los productores y de
los exportadores estdn puestas en
lograr un destacado cierre de la tem-
porada para elevar los menguados
ingresos de 2025.

Por eso hay una gran preocupa-
ci6én por la calidad y condicion de los
envios de uva de mesa chilena, espe-
cialmente tomando en cuenta lallu-
via de cerca de 20 mm que cay6 el
tltimo fin de semana de marzo.

Sin embargo, también jugard un
papel importante el animo de los
consumidores de Estados Unidos y
el tipo de debut de la uva temprane-
ra de México en mayo.

SALTO PERUANO

La cifra es llamativa: en las pri-
meras 14 semanas de 2025 Estados
Unidos recibi6 27,9 millones de ca-
jas de uva de mesa desde Pert, un
crecimiento de 118% respecto del
mismo lapso del afio pasado.

Los 15,1 millones de cajas extras
que pusieron los peruanos en

TEMPORADA DE UVA DE MESA 2024-2025 EN SUS ULTIMAS SEMANAS:

Mercado con alta oferta
sicmbra dudas al cierre

El salto de 117% en los envios peruanos a EE.UU. afecté los precios. Aunque se espera una recuperacion
en abril, advierten sobre posible efecto de las lluvias de fines de marzo en la condicién de las uvas.

EDUARDO MORAGA VASQUEZ
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Fuente: Proyeccion de Decofrut en base a datos Senasa.
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EE.UU. este afio golpearon los re-
sultados de la parte media de la tem-
porada exportadora chilena.

“El efecto de Pert es muy grande
sobre la industria chilena, ya que en
el periodo de enero y febrero se so-
brepuso con los volimenes de Chile,
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La demanda por contenedores que
venia por parte de las cerezas era
algo que se sabia. Creo que la
industria logistica en torno a la uva
de mesa se podria haber
organizado mejor”.

JORGE VALENZUELA
AGRICULTOR Y VIVERISTA

Lo mas importante es que la fruta
que se embale poslluvia sea la
adecuada, dejando atras las uvas
qgue no cumplan los requisitos de
calidad y condicion”.

JUAN CARLOS VALENZUELA
DIRECTOR DE PRODUCCION DOLE

presionando fuertemente el merca-
do de EE.UU. a la baja debido a la
acumulacién de stock muy por arri-
ba de los volimenes de venta sema-
nales”, afirma Juan Carlos Valen-
zuela, director de produccién de
Dole.

Peru congestiona EE.UU.

Arribos estimados de uvas peruanas por semana
del afio a EE.UU. Equivalentes a cajas 8,2 Kg.
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Hay que tener en cuenta que Es-
tados Unidos es el principal merca-
do tanto para Pert y Chile. Usual-
mente los peruanos tienen una pre-
sencia relevante hasta febrero y lue-
go nuestro pais toma la posta en ese
mercado. Sin embargo, este afio las
exportaciones de los vecinos del
norte se extendieron mas alla de lo
habitual.

A modo de ejemplo, durante to-
das las semanas de febrero los en-
vios combinados de ambos paises
sudamericanos a EE.UU. fueron so-
bre 4,2 millones de cajas. Usual-
mente se estima que ese pais puede
consumir, dependiendo de la situa-
cién economica de las personas y del
clima invernal, entre 3 a 3,5 millo-
nes de cajas semanales. Cuando se
supera ese techo los precios comien-
zan a afectarse.

¢Qué atraso los envios peruanos?
Las explicaciones son variadas, des-
de la dificultad de encontrar conte-
nedores en diciembre por la gran
demanda de las cerezas chilenas,
hastalas decisiones de guardar fruta
por parte de los importadores esta-
dounidenses previendo un anuncia-
do paro de los obreros portuarios de
la costa Este de Estados Unidos que
estaba programado para mediados
de enero.

“La demanda por contenedores
que venia por parte de las cerezas
era algo que se sabia. Creo que la in-

dustria logistica en torno ala uva de
mesa se podria haber organizado
mejor. Lamentablemente, un tema
logistico nuevamente nos pega fuer-
te”, sostiene Jorge Valenzuela, agri-
cultor y viverista.

PRECIOS
ESTRATIFICADOS

Los enredos logisticos al norte de
la frontera tuvieron un impacto en
los bolsillos de los agricultores chile-
nos.

“En el caso de Estados Unidos los
precios de la uva de mesa estuvieron
bajos, pero con una leve mejoria ha-
cia final del mes de marzo, en la me-
dida en que disminuyen los stocks y
volimenes peruanos. Parael caso de
Europa los precios se han manteni-
do estables y esperando que mejo-
ren una vez terminados los volime-
nes producidos por Sudéafrica”,
agrega Juan Carlos Valenzuela.

Manuel José Alcaino, presidente
de Decofrut, explica que aunque con
retraso, se dio lalégica de que a me-
dida que desapareciera la oferta pe-
ruana de Estados Unidos los precios
tendieron a mejorar. Sin embargo,
en vez de hacerlo a inicios de marzo
lo hicieron a fines de ese mes.

Alcaino hace hincapié en que la
demora en la venta de las uvas tam-
bién contribuyé a mermar los pre-
cios. Explica que en EE.UU. esta
temporada se ha reembalado una
mayor cantidad de cajas de uva de
mesa. La seleccién de racimos per-
mite presentar un buen producto,
eso si, a costa de un menor volumen
de venta.

Con casos de uva de mesa chilena
que tuvieron que aguantar cerca de
dos meses antes de salir de los frigori-
ficos, se entiende la mayor necesidad
de seleccionar y embalar en destino.

“El mercado de Estados Unidos
parala uva de mesa se estratificé en
dos rangos de precios esta tempora-
da, dependiendo si tenia o no la cali-



