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Wall Street cierra 
mixto y el oro 
suma nuevo 
récord 

Cautela y volatilidad. Estos conceptos 

son los que mejor resumieron el compor- 

tamiento de los mercados ad portas del 

anuncio, este miércoles, de aranceles re- 

cíprocos a las economías que apliquen 

impuestos a los bienes y servicios de Es- 

tados Unidos. 

El índice global de acciones MSCI regis- 

tró al cierre de esta edición un avance de 

0,55%, tras oscilar en el terreno de las ga- 

nancias y pérdidas durante buena parte 

del día. Ello, como reflejo de lo que fue 

el comportamiento de los principales in- 

dicadores de Wall Street, que cerraron con 

tendencias mixtas. 

El promedio de industriales Dow Jones 

bajó un marginal 0,03%, mientras queen 

el mercado Nasdaq de tecnología, las ac- 

ciones lograron un alza de 0,87%. El SEP 

500,en tanto, anotó un aumento de 38%. 

El IPSA, contrariamente, se salvó de los 

números rojos y anotó un avance de 

0,48%, por el buen desempeño de Fala- 

bella, Mall Plaza y Banco Santander. 

En este contexto de aversión al riesgo, el 

oro se cotizó este martes por encima de 

los US$ 3,150 la onza, acumulando una 

revalorización anual de más del 19%, en 

su mejor arranque de un ejercicio desde 

1974, hace 51 años. 

  

  

LEONARDO CÁRDENAS 

La carta alos accionistas del presidente de Fo- 

rus, Alfonso Swett Saavedra, correspondien- 

te al ejercicio 2024, comenzó con un home- 

naje íntimo y directo a su hijo, Alfonso Andrés 

Swett Opazo, quien falleció el 24 de noviem- 

bre del año pasado. Su partida, además de un 

duro golpe familiar, afectó profundamente a 

la compañía, donde se desempeñaba como di- 

rector. 

“En 2024 celebramos los 44 años desde la 

creación de nuestra compañía, pero éste tam- 

bién fue un año de mucho dolor para todos no- 

sotros en Forus, por la partida de mi hijo y 

nuestro Director, Alfonso Andrés”, escribió 

Swett al abrir su misiva. “Forus lo hemos 

construido juntos, en familia. Es el sueño de 

construiruna compañía creativa, ágil y alegre, 

que contribuye a la felicidad de las perso- 

nas”. 

Swett Opazo fue un ejecutivo con trayectoria 

en el mundo empresarial. Entre 2018 y 2020 

presidió la Confederación de la Producción y 

del Comercio (CPC), y su perfil público se ca- 

racterizó por una mirada dialogante y una 

fuerte vocación por lo colectivo. Falleció a los 

56 años, dejando una huella profunda tanto 

en su entorno personal como profesional. 

“Alfonso Andrés jugó un papel invaluable en 

la realización de ese sueño. Su gran humani- 

dad y cercanía, su visión de país, y su foco y 

dedicación nos ayudó a convertirnos en la 

compañía que somos hoy. Lo vamos a echar 

mucho de menos, pero nos consuela que él 

dejó una huella imborrable entodosnosotros”, 

añadió su padre. 

Pese al duro contexto personal, Forus cerró 

2024 con importantes logros. La compañía al- 

canzó una cifra récord en ventas, integró a su 

portafolio dos marcas internacionales -Crocs 

y LOCCITANE en Provence— y expandió de 

forma robusta sus operaciones internaciona- 

les. “Crocs, reconocida por su calzado inno- 

vador y cómodo, y LOCCITANE en Provence, 

líder en el segmento premium de cuidado 

personal y bienestar, marcan otro pasoimpor- 

tante en el crecimiento y diversificación de Fo- 

Alfonso Swettrecuerda a su 

        Alfonso Swett S AS 

hijo fallecido en carta alos 
accionistas de Forus: 
“Fue un año de mucho dolor” 

rus”, destacó el presidente. 

Avances 

“En 2024, Perú, Colombia y Uruguay repre- 

sentaron el 29% de nuestras ventas totales, la 

cifra más alta en nuestra historia, y aportaron 

el 31% del EBITDA consolidado de la compa- 

ñía”, detalló Swett. En Colombia, la empresa 

introdujo la marca Norseg, especializada en 

calzado de seguridad, mientras que en in- 

fraestructura, avanzó en la construcción de un 

nuevo centro de distribución en Santiago y 

abrió dos nuevos centros de distribución en ese 

país, reemplazando cuatro bodegas arrenda- 

das. 

Durante el año, Forus alcanzó los 415 puntos 

de venta. “Durante el año, remodelamos 14 

tiendas, abrimos 30 y cerramos 14 de bajode- 

sempeño, logrando un crecimiento neto de 16 

tiendas (...) Crecercon rentabilidad siguesien- 

do una prioridad”, escribió el presidente. En 

efecto, la venta por metro cuadrado creció un 

19% en 2024. 

El canal digital también mantuvo su protago- 

nismo. “En 2024, nuestras ventas online cre- 

cieron un 16% interanual, representando el 

26% de la venta DTC de la compañía, a nivel 

consolidado”. La empresa opera 49 sitios web 

y lidera en 13 marketplaces. “Innovamos con 

herramientas propias, como *Fortech”, unsis- 

tema de venta mediante tablets en tiendas 

que optimiza la experiencia del cliente y me- 

jora la eficiencia operativa”. 

  

Codelco firma crédito con banco japonés que busca 
suministro estable de concentrados de cobre 

Codelco firmó un acuerdo de financiamien- 

to con el Banco Japonés de Cooperación In- 

ternacional (JBIC por su sigla en inglés) que 

expone un préstamo por US$ 466 millones 

para la cuprera estatal y un adicional de US$ 

200 millones cofinanciado por un banco 

comercial. 

En un comunicado, Codelco dijo que la en- 

tidad financiera estatal nipona busca respal- 

darelsuministro estable de concentrados de 

cobre hacia Japón. El mayor productor deco- 

bre del mundo recordó que la entidad ban- 

caria japonesa apoyó en 2012 el financia- 

miento de la planta Molyb de Codelco en Me- 

jillones que produce óxido de molibdeno y 

cuyos principales clientes pertenecen a lain- 

dustria acerera nipona. 

Según Codelco, esta nueva transacción re- 

presenta un paso significativo para asegurar 

la cadena de suministro de cobre necesaria 

para cumplir con los objetivos de transfor- 

mación tecnológica y descarbonización de 

Japón. JBIC tiene entre sus objetivos estra- 

tégicos responder a la transformación ener- 

gética hacia una sociedad descarbonizada. 

“Este préstamo refleja la sólida alianza en- 

tre Codelco y Japón, y contribuirá a forta- 

lecer la resiliencia de toda la cadena de su- 

ministro de productos de cobre en Japón, 

asegurando su suministro estable y a largo 

plazo para las empresas japonesas. JBIC con- 

sidera esta transacción como un primer 

paso hacia una colaboración más estrecha 

con Codelco y trabajará para generar opor- 

tunidades de inversión para las empresas ja- 

ponesas en sectores como los recursos mi- 

nerales, incluido el litio, y la descarboniza- 

ción”, afirmó Hayashi Nobumitsu, 

gobernador de JBIC. 

En tanto, el presidente del directorio de Co- 

delco, Máximo Pacheco, agregó que “le asig- 

no la máxima importancia a este financia- 

miento porque está sosteniendo la estrate- 

gia de desarrollo y crecimiento de Codelco, 

que busca hacer una contribución muy sig- 

nificativa al mundo con minerales críticos 

y fundamentales para la transición energé- 

tica, interés que es compartido con Japón”.   o 
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