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¿Cómo abordar la 
criminalidad cuando 
delinque un niño? 
  

  

1 fenómeno de los 
menores infractores 
dela ley penal no so- 
lo genera una alarma 

social amplificada dentro de 
la crisis de seguridad que azo- 
ta al país, sino que también 
nos enfrenta a uno delos dile- 
mas más complejos de cual- 
quier sistema de justicia: ¿có- 
mo abordar la criminalidad 
cuando quien delinque es un 
niño? Lo anterior obliga a una 
reflexión profunda, seria y sin 
populismo. 

Antela comisión de delitos 
debe actuar la actividad puni- 
tiva del Estado. Sin embargo, 
cuando el infractor es un me- 
nor de edad, el desafío es más 

profundo. No basta con casti- 
gar; hay que poner énfasis en 
la prevención. Factores como 
la deserción escolar, el consu- 
mo de drogas, el acceso a ar- 
mas y la exposición temprana 
ala violencia familiar ocomu- 
nitaria, la influencia de modas 
(como algunas corrientes de 
la llamada música urbana) 
que exacerban el uso dela vio- 
lencia como signo de estatus 
social son algunos de los ele- 
mentos que alimentan este fe- 
nÓmeno. 

Muchos de estos niños y 
adolescentes no solo han in- 
fringido la ley, sino que tam- 
bién han sido víctimas de vul- 
neraciones sistemáticas de 
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sus derechos. Esto los
sitúa en una dolorosa
dualidad: ser víctima y

= victimario a la vez. Ig-
norar esa complejidad
sería perpetuar un cír-
culo de exclusión. 

Frente a este esce-

nario, surge inevitable-
mente una pregunta
que incomoda pero
que debe ser debatida: 
¿es necesario bajar la
edad de responsabili-
dad penal adolescen-
te? Algunos sectores lo

Ñ plantean como res-
puesta inmediata al au-

mento de delitos graves co-
metidos por menores. No
obstante, esta medida, sin un
abordaje estructural y pre-
ventivo paralelo, corre el ries-
go de tratar los síntomas sin
atacar las causas de fondo por
lo quese transformaría en un
simple maquillaje destinado
al fracaso. 

El desafío, entonces, noes
solo jurídico, también es polí-
tico y social. Se requiere una
política pública decidida, que
combine sanción con oportu-
nidades, prevención con in-
tervención y, sobre todo, que
sitúela protección de la niñez
como una prioridad real, no
solo declarativa.   
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Las lecciones de la 
pandemia que no 
debemos olvidar 
  

an pasado cinco 
años desde que el 
COVID-19 llegó a 
Chile, marcando 

un antes y un después en la 
medicina de urgencia. Lo 
que comenzó como una no- 
ticia lejana en 2019 se convir- 
tió en una de las crisis sanita- 
rias más graves de nuestra 
historia, una que nos exigió 
adaptarnos en tiempo ré- 
cord, enfrentar el miedo y 
tomar decisiones con escasa 
evidencia. 

Desde la primera confir- 
mación del virus en Talca, en 

marzo de 2020, los servicios 
de urgenciase vieron someti- 
dos a una presión sin prece- 
dentes. Equipos médicos tra- 
bajaron sin descanso, ade- 
cuando espacios y protocolos 
sobre la marcha, enfrentando 
la escasez de insumos y la in- 
certidumbre de una enferme- 

  

dad que, día a día, cobraba 
cientos de vidas. Los profesio- 
nales de urgencias no sólo 
fueron testigos del impacto 
devastador del virus, sino que 
también debieron sostener 
emocionalmente a pacientes 
y familias en medio del aisla- 
miento y el dolor. 

El costo humano de la 
pandemia fue inmenso. En 
su punto más crítico, en 
2021, Chile registró un pr 
medio de 397 fallecidos di 
rios. La muerte se volvió co- 

tidiana, aunque jamás dejó 
de doler. Informar a una fa- 
milia que su ser querido ha- 
bía partido sin poder despe- 
dirse fue una de las pruebas 
más difíciles para los equi- 
pos médicos. Cada decisión 

eraun dilema ético, cada tur- 
no, una prueba de resisten- 
cia mental y física. 

Pero la pandemia tam- 
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bién nos dejó aprendizajes 
que no podemos olvidar. Los 
servicios de urgencia hoy 
cuentan con mejor equipa- 
miento y un equipo humano 
más fortalecido, con especia- 
listas urgenciólogos que de- 
mostraron ser claves en la 
primera línea de atención. 
Sin embargo, el desafío no 
terminó con el fin de la emer- 
gencia sanitaria. 

Cinco años después, la 
lección principal sigue vigen- 
te: debemos estar prepara- 
dos para lo impensado. La 
medicina de urgencia es un 
pilar fundamental del siste- 
ma de salud, salva vidas y de- 
be seguir fortaleciéndose. La 
pandemia demostró la im- 
portancia del trabajo en equi- 
po, donde urgenciólogos, en- 
fermeros, kinesiólogos, téc- 
nicos y auxiliares cumplen 
unrol sinérgico y esencial. La 
pregunta que debemos ha- 
cernos hoy no es solo qué 
aprendimos, sino qué esta- 
mos haciendo para que estos 
aprendizajes no se diluyan 
conel tiempo. 

Porque si algo nos enseñó 
esta crisis, es que la prepara- 
ción, una buena formación y 
la respuesta oportuna pue- 
den marcar la diferencia en- 
trela rte. 

O Columna   

Propiedades de alto potencial Por Cristián Martí 
Fundador de Crece Inmobili    

13 
  

ma delas característi- 
cas primarias a con- 
siderar en el mundo 
de la inversión de 

propiedades, esel poder iden- 
tificar aquellas con verdadero 
potencial, lo quese ha trans- 
formado en un ejercicio que 
requiere visión estratégica, 
análisis profundo y una com- 
prensión sistemática de los 
factores que realmente gene- 
ran valor a un inmueble. 

No todas las propiedades 
son iguales y lo que hace la di- 
ferencia entre una inversión 

deficiente y una extraordina- 
ria, radica en poder conocer 
tres características fundamen- 
tales para tomar una decisión 

lo más acertada posible, de 
acuerdo a las necesidades de 
compra. 

Lo primero esla ubicación. 
Lo queserepite como un man- 
tra enel mercado de inversión 
estadounidense: “location, lo- 
cation, location”, es el factor 
determinante que puede 
transformar una propiedad 
común en una joya dentro de 
oferta y demanda inmobilia- 
ria. Un ejemplo de esto es que 
un inmueble deteriorado en 
una zona estratégica, tiene 
más potencial de revaloriza- 
ción que un castillo en unazo- 
na sin proyección. 

Asítambién, la ubicación 
noselimita simplemente aes- 

taren un punto geográfico es- 
pecífico, sino aentender cómo 
va evolucionando el el ecosis- 
temaurbano querodea la pro- 
piedad, como zonas con po- 
tencial de desarrollo, con in- 
fraestructura en crecimiento, 

accesibilidad y proyectos ur- 
banos futuros que ayuden a 
impulsar la plusvalía. 

La segunda característica 
de gran relevancia, es la co- 
nectividad y cercanía a servi- 
cios. Una propiedad próxima a 
estaciones de metro, hospita- 
les, instituciones educativas, 

centros comerciales y vías 
principales, no solo mejora su 
atractivo, sino que garantiza 
una revalorización sostenida 

  

enel tiempo. 
Eso sí, hay que tener en 

mente que los lugares son or- 
gánicos y los entornos van 
cambiando. En los últimos 
años, hemos visto cómo co- 
munas que hace solo 7 años 

eran polos importantes dein- 
versión inmobiliaria, como 

Independencia o Estación 

Central, hoy producto de fac- 

tores externos, han visto mer- 

mada su plusvalía. Así que, 
este es un punto relevante a 
considerar. 

La tercera característica 
fundamental es definir clara- 

mente el propósito de la in- 
versión. No es lo mismo com- 

prar una propiedad para vivir 
que para generar rentabili- 
dad. Cada objetivo demanda 
una estrategia diferente de 
evaluación. 

Para inversiones con fines 
de arriendo, la rentabilidad se 

midea través del ROL (Retorno 

sobre Inversión), calculado di- 
vidiendo el arriendo anual por 
el valor total de la propiedad. 
Unbuen inversor no solo mira 
el precio actual, sino el poten- 
cial de generación de ingresos 
y apreciación futura. 

Con todos estos factores, 
esimportante analizar el po- 
tencial de crecimiento del en- 
torno, comprendiendo las ten- 
dencias urbanas y tener una 
visión clara de lo que se quie- 
re, para identificar oportuni- 
dades que generen gran valor 
afuturo. 
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