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La bomba de tiempo

que pesa sobre la economia y los mercados

POR MARCELA VELEZ-PLICKERT

odas las preguntas conducen
Tal dos de abril. Ese es el dia

en que Donald Trump revelara
-finalmente- su plan de alza de
aranceles. El presidente estadou-
nidense lo ha denominado el “Dia
de la Liberacion”. Suargumento es
que, hasta ahora, los demas paises
se han aprovechado de EEULU. Eso
explicaria que el déficit comercial
se haya triplicado en los dltimos
cinco afios.

“Cuando tengamos un comercio
justoy equilibrado... losingresos se
quedaran aqui, los salarios subiran
¥ nuestro pais volvera a serrico”,
declard Karoline Leavitt, secre-
taria de Prensa de la Casa Blanca,
para disputar la idea de que los
aranceles son un impuesto a los
consumidores, como dice la teoria
econémica.

La mayoria de los estudios sobre
losaranceles implementados du-
rante el primer Gobiernode Trump
(2017-2019) mostraron que los
consumidores estadounidenses
asumieron los costos del alza de
precias y reduccion de empleos.
Las tarifas que ahora propone
Trump son aun de mayor alcance.

De ahi el nerviosismo del mer-
cado. La OCDE vy la propia Fed
anticipan un efecto negativo sobre
el crecimiento, que se agravaria si
los paises afectados responden
con alzas de tarifas en represalia.

Productos afectados

Hay decenas de preguntas por
contestar. Entre ellas, si México y
Canada lograran quedar exentos y
se respetara la vigencia del tratado
comercial de América del Norte; o
si los aranceles que se anuncien
el 2 de abril entrardn en vigor de
inmediato. Mas certezas hay sobre
algunos de los productos gue seran
afectados. "Donald Trump ha dicho
que hay cinco grandes industrias
de las que quiere ocuparse: ace-
ro, aluminio y cobre; automavi-
les, semiconductores, productos
farmaceéuticos y madera. Y esas
cinco sonrealmente importantes

para nuestra seguridad nacional”,
declard el secretario de Comercio,
Howard Lutnick en Fox News, en
marzo 14.

Dos dias antes ya habia entrado
en vigor el alza de aranceles a
25% al acero y aluminio, y a los
productos con altos componentes
de estos metales, desde partes de
automoviles, utensilios de cocina
o bates de beisbol.

Simone Evenett y Johannes Fritz
de Global Trade Tracker calculan
que la extension de los aranceles
a los productos derivados afec-
tan a unos US$151.000 millones
de importaciones, con 27 paises
proveedores afectados, incluyendo
Canada, Méxicay China, entre los
principales, pero también econo-
mias como Espana y Colombia.

El gue se eliminaran las exen-
ciones y se ampliara el alcance a
productos derivados, se interpreta
como una senal del escasomargen
de negociacion para los paises que
exportan los productos menciona-
dos por Lutnick.

Paises mas
complicados
Ademas de seguridad nacional,
“justicia” es otro término recu-
rrente para justificar las alzas
arancelarias. “El caso a favor de
un comercio justo” se titula uno de
los capitulos de “Proyecto 2025,
el documento elaborado por Peter
Navarro y la Fundacion Heritage,
¥ gue se asume como base
de las ideas detras del
programa de gobierno
de Trump.
Eneldocumento,
Navarro critica du-
ramente la diferen-
cia entre las tarifas
aplicadas por EEUU
versus las de sus
socios comerciales,
bajo la figura “most
favoured nation”
(MFN| contempla-
da por la OMC. Por
ejemnplo, mientras
EEUUtiene un aran-
cel de 2,5% para

Donald Trump le ha
llamado el “Dia de
la Liberacion”. Para
el resto del mundo
significara el inicio
de un nuevo capitulo
de incertidumbre
arancelaria.

los automoviles, |a tarifa de la UE
es 10%, la de China 15% y la de
Brasil 35%.

Yaensu primer Gobierno, Trump
presento el frustrado proyecto de
ley de “Reciprocidad Comercial”
ante el Congreso, buscando poderes
para elevar los aranceles de EEUU
para igualar los de otros paises. Esta
vez optaria por el Acta de Emer-
gencia Econdmica Internacional,
que le otorga poderes ejecutivos.

SiTrump sigue lapauta de “Pro-
yecto 2025", China, India, la UE,
Taiwan, Vietnam y Tailandia seran
los primeros presionados a negociar.
Es decir, que podrian enfrentar los
aranceles y medidas mas altas e
inmediatas por ser los paises con
mayores déficit y mayores dife-
renciales de tarifas.

Hay gue tener en cuenta que
Trump ha adoptado las ideas de
Mavarro respecto al beneficio de
aplicar "tarifas reciprocas”, y no
negociar demasiadas exenciones.
Segun Navarro, esto reduciria el
déficit comercial en un 10,2%
y generaria empleos en el pais,
al obligar la relocalizacion de

manufacturas.

El mayor riesgo
Ademnas de la reindustrializa-
cidn, las tarifas son vistas como
unafuente de ingresofiscal. Asilo
ha mencionado el secretario del
Tesoro, Scott Bessent. Para Axel
Christensen, director de estra-
tegia de Blackrock para A. Latina,
este es el punto mas preocupante.
“Mas alla de los anuncios
especificos sobre qué
productas y gue paises
sean los afectados,
(el 2 de abril) estaré
pendiente de si se es-
tablece una politica
arancelaria como una
fuente de recursos, y
ya no solo como un
arma de negociacion.
Eso convertiria el alza
de aranceles en una
certezay los mercados
tendrian gue ajustarse
frente s eso”, explica

Christensen en conversacion con
Primer Click.

Desde Europa, Inga Fechner,
econorista senior de ING, ponela
mirada en lo que considera la mayor
amenaza: laimposicion de arance-
les por el cobro del IVA. Aungue el
VA se aplica a productos locales o
importados, Trump ve el impuesto
comouna barrera a los productos y
servicios estadounidenses.

“A nivel mundial, 175 paises
tienen un sistema de IVA... Evitar
los aranceles, por tanto, parece
una tarea imposible, sobre todo
porque el memorandum (emitido
por Trump) amplia la investigacion
abarreras no arancelarias comoal
comerciodigital, los tipos de cambio
y otras limitaciones de acceso al
mercado”, apunta Fechner.

Por ejemplo, Chile no se veria
afectado porlas "tarifasreciprocas”,
pues debido al Tratado de Libre
Comercio practicamente todos los
productos de EEUU estan libres de
aranceles. Pero, Chile tiene un IVA
de 19%, no solo a los productos
también a servicios como los de
las plataformas digitales.

Este (ltimo punto es especial-
mente sensible para la Casa Blanca,
puesse considera que los impuestos
qgue gravan los servicios tecno-
légicos afectan principalmente
a empresas como Google, Meta
o Amazon. Todos sus CEO ahora
cercanos a Trump.

Un ejempio delas negociaciones
por venir lo ofrece Reino Unido. Ya
se reporta que el equipo negociador
de la Casa Blanca esta exigiendoal
gobierno britanico dejar sin efecto
el impuesto de 2% que cobra a
los servicios digitales, a cambio
de evitar un alza de aranceles de
25%. El impuesto genero en el
Gltimo afio unos 800 millones de
libras esterlinas al fisco britanico.

De ahi que la incertidumbre no
terminara el 2 de abril. Entonces
recién comenzara otro capitulo,
marcado por las negociaciones
con la Casa Blanca, anuncios de
represalias y eventuales accio-
nes legales dentro del marco de
laomc. £




