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“Proporcionan a nuestros residentes y al 

personal de la ciudad una sensación mucho 

mejor de que siempre hay alguien vigilan- 

do”, afirmó el alcalde de Rancho Palos Ver- 

des, David Bradley. Su ciudad gasta US$ 

140.000 anuales en el arriendo de cámaras 

durante cinco años. 

Bradley afirma que a algunos residentes de 

la península les preocupa el intrusismo, 

perolos responsables de Pano Al afirman que 

su software difumina automáticamente da- 

tos identificativos como caras y matrículas. 

Otra preocupación: las primeras tecnolo- 

gías similares generaban falsas alertas. Pero 

ALERTCalifornia está diseñado para que los 

humanos tomen las decisiones finales sobre 

el despliegue de los bomberos, comentó 

Kuester. Cuando un robot de inteligencia 

artificial detecta humo, aparece una notifi- 

cación en las pantallas del centro de mando 

y puede llegar por mensaje de texto o correo 

electrónico. 

Siempre habrá una persona que diga: “És- 

tos son los pasos que tenemos que dar”, 

afirmó Kuester ante la imagen en directo de 

varios bosques en un laboratorio de la Uni- 

versidad de California en San Diego. “La IA 

nunca dirá: *Manden tres motores””, mani- 

festó. 

Los sindicatos de bomberos apoyan en ge- 

neral las cámaras con lA, pero les preocupan 

otrosusos de la IA, como los helicópteros te- 

ledirigidos sin piloto que se están desarro- 

llando para lanzar agua. Eso podría poneren 

peligro a los aviones pilotados por humanos 

que luchan contra los incendios, indicó Tim 

Edwards, presidente de Cal Fire Local 2881, 

el sindicato que representa a los bomberos 

de la agencia. 

“Si hay demasiados aviones en una zona 

que noestá controlada, se producen acciden- 

tes”, dijo Edwards. 

Muchas de las cámaras vigilan zonas pobla- 

das donde la amenaza para las personas y los 

bieneses elevada. En Colorado, Xcel Energy 

contrató a Pano Al para instalar 21 cámaras 

en 2023, otras 21 en 2024 y tiene previsto co- 

locar 93 más este año, la mayoría en las 

Montañas Rocosas, en los alrededores de 

Denver, según Anne Sherwood, vicepresi- 

denta de mitigación de incendios forestales 

de la empresa. 

El pasado mes de junio, las cámaras de Pano 

Al detectaron humo tras la caída de un rayo 

en una montaña sobre los suburbios de Den- 

ver. Las cámaras triangularon las coordena- 

dasexactas, lo que permitió a los equipos de 

respuesta enviar a más de dos docenas de 

bomberos mientras dos helicópteros inicia- 

ban un ataque aéreo, explicó Arvind Satyam, 

cofundador y director comercial de Pano Al. 

Lanzaron 56 baldes de agua durante nueve ho- 

ras, manteniendo a raya las llamas hasta que los 

equipos pudieron contenerlas. Con fuertes 

vientos y temperaturas de 90 grados ese día, 

“podría haber sido una catástrofe”, indicó 

Satyam.WSJ 
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El mal momento de Nevasa: 
no solo se cayó su venta, 
el año pasado perdió más 
de $2.600 millones 
La semana pasada, Administradora Americana de Inversiones declinó continuar con la 
adquisición de la intermediaria. 

MAXIMILIANO VILLENA 

La baja en los ingresos, sumado a los malos 

resultados de la cartera propia, empujaron en 

los últimos meses a los accionistas de Neva- 

sa a la búsqueda de un socio que les permi- 

tiera aumentar su escala y viabilizar la ope- 

ración de la corredora de bolsa. Administra- 

dora Americana de Inversiones, de la Cámara 

Chilena de la Construcción, parecía ser la res- 

puesta, hasta que decidió no continuar con 

la adquisición. Y hoy la intermediaria presi- 

dida por Eduardo Muñoz se encuentra en una 

encrucijada donde los resultados de la firma 

sólo han empeorado. 

Según sus estados financieros, al cierre del 

2024 laintermediaria cerró con pérdidas por 

$2.636 millones, profundizando las pérdidas 

de $1.789 millones de 2023. En tanto, el re- 

sultado antes de impuestos fue negativo por 

$3.836 millones, peor que los $1.831 millo- 

nes de pérdidas del año previo. 

En tanto, el resultado por intermediación 

- donde secomputan las comisiones a clien- 

tes- se desplomó pasando de $484 millones 

a$180 millones entre 2023 y 2024, mientras 

que el resultado por instrumentos financie- 

ros - donde se contabilizan lasinversiones por 

cartera propia- cayó 35% año contraaño has- 

ta los $2.058 millones. 

Ya en 2023, en la carta a los accionistas 

contenida en la memoria de ese año, Muñoz 

había señalado que el mal desempeño de la 

firma se debió a “una estrategia que conside- 

raba una baja de tasa mucho más pronuncia- 

da y quese iniciaba bastantes mesesantes que 

el comienzoefectivo de la misma. Esto refle- 

ja un resultado por debajo del período ante- 

rior, con una desviación importante respec- 

to de nuestras estimaciones para el año”. 

En este contexto, fue que la firma deci- 

dió aprobar en noviembre del año pasado 

un aumento de capital por $12 mil millo- 

nes, con el que buscaba viabilizar la ope- 

ración a futuro, centrarse en comisiones 

recurrentes, e idealmente encontrar un 

socio. 

Eso fue lo que ocurrió cuando el pasado 7 

de febrero del 2025, Administradora Ameri- 

cana de Inversiones (AAISA) anunció la ad- 

quisición del 67% de Nevasacorp S.A., socie- 

dad que controla a NevasaS.A. Corredores de 

Eduardo Muñoz, presidente de Nevasa. 

Bolsa, entre otras entidades. El acuerdo im- 

plicaba la adquisición de un número de ac- 

ciones equivalentes a aproximadamente un 

42,42% del total de las acciones; y un aumen- 

to de capital en donde el comprador suscri- 

biría y pagaría un número de acciones que, 

sumados a las acciones adquiridas anterior- 

mente, le permitan alcanzar el 67% del total 

de las acciones. 

Sin embargo, la semana pasada el acuer- 

do se cayó, esto producto de que pocos día 

después del anuncio de adquisición, Itaú 

presentó una querella en contra de uno de 

susejecutivos y otros 3 ejecutivos de Neva- 

sa S.A. Corredores de Bolsa, por la posible 

existencia de delitos cometidos en perjui- 

cio del banco, en el marco de operaciones 

spot y forward de dólares, cuya contrapar- 

te fue Nevasa. A fines de febrero, la inter- 

mediaria presentó una denuncia ante Fis- 

calía por eventual defraudación. 

“Con los antecedentes disponibles, y en 

opinión de nuestros asesores legales (Ortiz €: 

Cía.), no se observa una contingencia patri- 

monial para la Nevasa S.A. Corredores de 

Bolsa”, señalan los estados financieros de la 

corredora. Sinembargo, para los controlado-   

res se presenta una compleja situación. 

Actualmente, el controlador de Nevasa es la 

sociedad Nevasacorp S.A, en la cual Inversio- 

nes La Pinta, vinculada a la familia Muñoz 

Marín, posee un 80,63%. También participa 

Raferza SpA perteneciente al gerente gene- 

ral Ramiro Fernández Zanetti con 11,21%; e n- 

mobiliaria e Inversiones La Cumbre con un 

8,17%, propiedad mayoritaria de Carlos Ma- 

rín Correa, uno de los excontroladores de 

CGE, y cuñado de Eduardo Muñoz. Ellos de- 

berán decidir qué caminos seguir para levan- 

tar los resultados. 

Fuentes cercanas a Nevasa comentan que 

luego del desistimiento por parte de AAISA 

del acuerdo firmado mediante MOU con fe- 

cha 7 de febrero de 2025, la corredora estaría 

analizando cómo reformular su negocio con 

miras a lograr mejores retornos durante este 

año, focalizándose en negocios más rentables 

y una mayor eficiencia de sus recursos. 

Por ahora, se mantiene vigente el aumen- 

to de capital aprobado con fecha 11 de noviem- 

bre del 2024, por $12.000.064.773 median- 

te la emisión de 95.631 nuevas acciones de 

pago, las cuales Muñoz estaba dispuesto a sus- 

cribir.Q
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