
Chile, históricamente un socio comercial estable
de EE.UU., enfrenta ahora un escenario incierto
pese a su TLC con ese país, vigente desde 2003.
Recientemente, la Casa Blanca anunció una revi-
sión del rol del cobre como mineral crítico, lo que
podría derivar en aranceles. Bajo la lógica de
Trump, que en 2024 el 45% del cobre consumido
en Estados Unidos provenga del extranjero, con
Chile como principal proveedor y Canadá en se-
gundo lugar, podría ser un problema estratégico.
Sin embargo, Estados Unidos no tiene la capacidad
de extraer y refinar todo el cobre que consume, lo
que limitaría la viabilidad de las restricciones.
Además, su comercio con Chile ha sido histórica-
mente superavitario, por lo que el país no debería
ser un objetivo bajo este criterio. No obstante, la

El inicio de la segunda presidencia de Donald
Trump ha traído cambios significativos en el or-
den geopolítico y en la política comercial de Esta-
dos Unidos En sus primeras semanas, Trump ha
buscado redefinir el papel de Estados Unidos en la
economía global, alejándose de alianzas tradicio-
nales y fortaleciendo lazos con antiguos adversa-
rios, mientras impone tarifas que afectan incluso
a aliados comerciales. ¿Cómo queda posicionado
Chile en este nuevo escenario?

La política comercial de Trump se enfoca en
fortalecer sectores estratégicos, impulsar la rein-
dustrialización y reforzar la seguridad económica
dentro de la lógica de MAGA. Sin embargo, los
aranceles que ha implementado impactarán los
precios y provocarán disrupciones en las cadenas
de valor, pese a que Trump minimiza estos efectos
en su discurso. 

Además, las transiciones productivas que pre-
tende generar son largas y costosas, y podrían
aumentar las presiones inflacionarias antes de
traducirse en beneficios tangibles, afectando
también el crecimiento de Estados Unidos.

incertidumbre sobre el crecimiento regional y sus
efectos inflacionarios en Norteamérica. El debili-
tamiento de China, la incertidumbre en Nortea-
mérica y un posible arancel al cobre podrían ge-
nerar un impacto acumulativo en la economía chi-
lena, afectando crecimiento, exportaciones e in-
versión.

Ante una creciente incertidumbre global, la
capacidad de reacción será crucial para reducir el
impacto de medidas proteccionistas. Esto re-
quiere que el Gobierno y el sector privado trabajen
en conjunto para ajustar la estrategia comercial y
eliminar trabas internas que limitan la inversión y
diversificación. El desafío será cómo Chile ajusta
su estrategia para responder a estos cambios y
mitigar sus efectos en la economía. n

imprevisibilidad de Trump en estas primeras se-
manas de gobierno deja abierta la posibilidad de
que el cobre también reciba un arancel.

De implementarse, los aranceles al cobre po-
drían tener un impacto no menor, ya que Estados
Unidos es el segundo destino de las exportaciones
chilenas (15%) y más del 30% de estas correspon-
den a cobre refinado. 

Además, Chile ya enfrenta una exposición indi-
recta significativa a la política comercial de
Trump a través de su mayor socio comercial, Chi-
na. A los aranceles del 10% impuestos en febrero
se sumó ayer un incremento de 10 puntos porcen-
tuales, lo que podría escalar a una guerra comer-
cial con Estados Unidos Junto con esto, las nuevas
tarifas impuestas a México y Canadá aumentan la
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EE.UU. no tiene la capacidad de extraer y refinar todo el cobre que consume, lo que limitaría la
viabilidad de las restricciones. Además, su comercio con Chile ha sido históricamente superavitario,
por lo que el país no debería ser un objetivo bajo este criterio.
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Origen, desarrollo y consecuencias:

Cinco claves para entender la guerra
comercial impulsada por Donald Trump

1
Donald Trump ordenó la imposición
de aranceles de 20% (10% en febre-
ro y otro 10% ayer) sobre todas las
importaciones de China, y ayer 25%

sobre internaciones desde México y Cana-
dá. En el caso canadiense, la sobrecarga
será de 10% en productos energéticos. Con
estas acciones, el mandatario norteameri-
cano concreta sus promesas de campaña,
cuando comentó que su palabra favorita es
“aranceles”. 
En su primer gobierno (2017-2021),
Trump aplicó en 2018 aranceles al acero y
al aluminio. Fue especialmente drástico con
los productos chinos, en distintas etapas y
grados de profundidad.

2
Los tres países afectados respon-
dieron de diferente manera. China,
el más impactado, anunció repre-
salias con aranceles sobre impor-

taciones agrícolas de EE.UU. de hasta 15%.
Canadá retalió con impuestos escalonados
a productos estadounidenses avaluados en
US$ 107 mil millones. México solo anunció
que responderá el domingo.
Las medidas de Washington y la respuesta
de China y Canadá inauguraron, en los
hechos, la nueva guerra comercial.
Si se materializa otro conjunto de impues-
tos anunciado por Trump, la guerra se
podría extender a otros aliados de EE.UU.,
como la Unión Europea o incluso Chile.

3
Dadas las repercusiones sobre el
comercio global, mercados bursá-
tiles de todo el mundo reacciona-
ron a la baja. Ya el lunes Wall

Street reflejó las primeras pérdidas, las
cuales continuaron el martes. Las bolsas
en Europa bajaron con profundidad, en
especial el DAX de Alemania (-3,54%). En
Asia, los principales centros anotaron
caídas, aunque en China hubo avances.
El IPSA en Chile retrocedió 0,42%.
El dólar se transó en $947,2 en sus ope-
raciones más líquidas, lo que implica un
fortalecimiento del peso, tal como ocurrió
con la mayoría de las monedas del mundo
respecto del dólar de EE.UU.

4
Donald Trump plantea que EE.UU.
fue relativamente más rico cuando
antes imponía más aranceles. En su
mirada, mediante ese recurso

busca extraer rentas del “resto del mundo”. 
Su propuesta desafía décadas de avances
de la teoría económica, que dice que la
competencia y la libertad de precios son
claves para el crecimiento. 
Tax Foundation calcula que los aranceles
combinados a China, México y Canadá
generarán US$ 142 mil millones de recau-
dación este año a EE.UU., pero con un
costo a largo plazo de 0,1% del PIB por los
castigos a China, y de 0,3% del PIB por los
impuestos propuestos a Canadá y México.

5
Hay dos efectos posibles de la
guerra comercial sobre Chile.
Mientras respecto del cobre el
banco Julius Baer y JP Morgan

desestiman un impacto significativo, por-
que EE.UU. sigue siendo deficitario en
producción y Chile es el principal proveedor
(70% de esa demanda), hay menor claridad
sobre los envíos frutícolas y forestales
chilenos. Aunque Trump ha mencionado
esas áreas, no ha explicitado ni detallado
cifras.
Sí habría efectos indirectos. Una guerra
comercial deterioraría el crecimiento global
y desincentivaría los envíos chilenos. Y otro
daño podría ocurrir si Chile debe redestinar
sus productos, lo que reduciría su valor.

Los mercados globales sucum-
bieron el martes luego de que el
Presidente de Estados Unidos,
Donald Trump, cumplió su ame-
naza de golpear a Canadá y Mé-
xico con aranceles de importa-
ción radicales y duplicó un gra-
vamen existente sobre China, lo
que desató represalias que arras-
traron a la economía mundial al
inicio de una nueva guerra co-
mercial. 

Los nuevos aranceles estadou-
nidenses (impuestos del 25% so-
bre la mayoría de las importacio-
nes canadienses y mexicanas, y
un aumento del gravamen sobre
China al 20%) afectan a unas im-
portaciones anuales de aproxi-
madamente US$ 1,5 billones, una
medida expansiva que indica a
los mercados que el líder republi-
cano está decidido a imponer de-
rechos de importación para obte-
ner nuevos ingresos y crear pues-
tos de trabajo en la industria ma-
nufacturera nacional.

Canadá contraatacó el martes
con gravámenes escalonados so-
bre bienes estadounidenses por
US$ 107.000 millones.

Trump aseguró que responde-
rá a los aranceles de Canadá con
un aumento equivalente y recí-
proco a los gravámenes del 25%
impuestos hoy por el país vecino.

“Por favor, expliquen al gober-
nador Trudeau de Canadá que
cuando pone aranceles en repre-
salia a los de Estados Unidos,
nuestros aranceles recíprocos in-
mediatamente se incrementarán
en el mismo monto”, indicó
Trump en una publicación de
Truth Social.

China no se quedó atrás y tam-
bién impuso gravámenes de has-
ta el 15%, principalmente sobre
los envíos agrícolas estadouni-
denses, mientras que la Presiden-
ta de México, Claudia Shein-
baum, anunciará aranceles y
otras medidas el domingo en res-
puesta a la decisión de Trump.

El Presidente chileno, Gabriel
Boric, dijo que se comunicó con
su homóloga mexicana para
“abordar de manera conjunta”
temas “como el comercio y el
multilateralismo”, indicó en su
cuenta de X.

Trump también se ha compro-
metido a imponer gravámenes
adicionales a la madera, produc-
tos agrícolas, farmacéuticos,
chips semiconductores, el cobre
y las importaciones de automó-
viles, a partir del 2 de abril.

Efecto “bumerán”

La concreción de las amenazas
arancelarias de Trump y las re-
presalias de China, Canadá y Mé-

xico provocaron temor entre los
inversionistas y el desplome de
los mercados, lo que afectó tam-
bién a Chile, aunque de manera
muy acotada.

Los principales índices de Wall
Street retrocedieron, tal como
ocurrió en la jornada previa. El
Dow Jones de las acciones indus-
triales bajó más de 1,5% y el tec-
nológico Nasdaq cedió 0,35%.

Entre los sectores que más su-
frieron en la primera jornada de
la declarada guerra comercial fi-
guraron la gran banca y las em-
presas financieras. Entre las caí-
das más notorias resaltaron JP
Morgan , Citigroup, Wells Fargo
, más otras empresas financieras
como Goldman Sachs , American
Express o Visa. 

La entrada en vigor de los gra-
vámenes se tradujo en adverten-
cias generalizadas sobre los efec-
tos inflacionarios que esto pue-
de tener en la economía estadou-
nidense. De hecho, el secretario
de Comercio de EE.UU., Ho-
ward Lutnick, reconoció que los
aranceles a las importaciones de
México, Canadá y China afecta-
rán los precios al consumidor a
“corto plazo”, algo que fue rati-
ficado por el presidente de la Fed
de Nueva York, John Williams.

En los mercados estadouni-
denses también destacaron la caí-
da de la aeronáutica Boeing, Walt

Disney y Walmart. En cuanto a la
industria automotriz, muy inter-
conectada en los tres países nor-
teamericanos, también sintió el
golpe, como ocurrió con los títu-
los de Ford y General Motors.

Contagio global

Las bolsas europeas y asiáticas
también sucumbieron por el im-
pacto en la economía global de
los aranceles anunciados. Los va-
lores que más tienen que temer
en caso de aranceles actuales o
futuros capitalizaron las pérdi-
das. Ese fue el caso de las compa-
ñías de automóviles, como Ste-
llantis (-10,9%) en la bolsa de Mi-
lán (3,41%) y Renault en la plaza
de París (-1,85%). 

El selectivo de Fráncfort bajó

ayer un 3,54% por la guerra co-
mercial, mientras el tecnológico
TecDAX descendió un 3,56%. 

La Bolsa de Londres cayó un
1,27%. Los títulos más perjudica-
dos en el parqué londinense fue-
ron la compañía de alquiler de
equipos industriales Ashtead,
que se dejó un 8,23%, seguida del
holding de aerolíneas Internatio-
nal Consolidated Airlines —en el
que se encuentra la española Ibe-
ria—, que perdió un 7,53%.

Pese al complejo escenario de
los mercados internacionales, el
contagio de los mercados en
Chile fue más acotado, ya que el
selectivo IPSA cedió un 0,42%,
mientras que el dólar revirtió un
alza inicial en la jornada de ayer
y finalizó con una caída de poco
más de $4, hasta $947,2.

Petróleo y cobre

El barril de petróleo Brent,
crudo utilizado como referencia
en Chile, cayó un 0,80% en el
mercado de futuros de Londres,
hasta 71,04 dólares.

Desde Renta4 atribuyen esta
caída al contexto negativo para
el crecimiento y al hecho de que
la OPEP+ confirmó su plan de
aumentar gradualmente su
producción a partir de abril
hasta sumar 2,2 millones de ba-
rriles diarios en un plazo de 18
meses.

Pese a este complejo escenario
externo, el precio del cobre, la
principal exportación chilena y
que también está en la mira de
gravámenes subió un 0,37%,
hasta US$ 4,26.

Canadá y China anunciaron represalias:

Mercados globales
sucumben tras inicio de
conflicto comercial 

Trump se ha comprometido a imponer gravámenes adicionales
a la madera, productos agrícolas, farmacéuticos, chips
semiconductores, el cobre y las importaciones de automóviles.
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