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Opinion

¢Guerra comercial?

Estasiltimas semanas el presidente delos EE.UUL, st. Donald Trump,
declard diversos cambios en la politica comercial de su pais. Incre-
menté en 10%losaranceles a todos losbienesimportados desde Chi-
nay anuncié aumentos de 25% en las tasas arancelarias del acero y
aluminio para todos los paises.

Indicé que impondrd “aranceles reciprocos” para equiparar las rela-
ciones con los distintos socios comerciales. Esto ha provocado una
reaccidn generalizada en los gobiernos de los principales socios comer-
ciales de EE.UU, como son China, la Unicén Europea, Canadd y Méxi-
co. No es claro si los anuncios del st. Trump han concluide, ni cudl se-
rd la respuesta final de sus socios co-
merciales: Si habrd acuerdos o guerra
comercial declarada.

Las razones que ha tenido el st
Trump para iniciar estacruzadason de
distinta indole y no completamente
claras. Puede ser una forma de reducir
el déficit comercial de EEULUL, aumen-
tarsus ingresos fiscales, y/o dar mayor
proteccion para la promocion de lain-
dustria interna.

Pero también se advierten en sus declaraciones, y en su actuacion,
objetivos no comerciales, como reducir la inmigracién ilegal, mejorar
el control sobre drogas, y presionara paises aaceptarvuelos de migran-
tes deportados. Incluso el st. Trump ha sugerido en el pasado que po-
dria utilizar los aranceles para presionar a Dinamarca a ceder a Esta-
dos Unidos el control de Groenlandia, Es decir, se ha utilizado la poli-
ticaarancelariacomo una herramienta transaccional para lograr ven-
tajas politicas en dreas no asociadas al comercio propiamente tal.

Es todavia muy temprano para ver las consecuencias que puede te-
ner esta politica sobre la economia y los flujos del comercio interna-
cional. Esto dependerd de la forma como se resuelva en la practica es-
ta situacién. Si se transforma en una guerra comercial entre las prin-
cipales potencias, tendrd efectos negativos importantes sobre el volu-

el método de resolver litigios entre paises,
basacdo en la capacidad de coaccion
econdmica, es una practica que entraen
conflicto con los principios que han guiado
el orden mundial en las tiltimas décadas.

men del comercio internacional, los ingresos y consumo de los paises.

Chile no es un socio comercial de importancia para EE. UU.ynole
genera desbalances en su comercio externo. Contribuyé con menos
del 1% delasimportacionesde EEUU.en el afio 2023, y la balanza co-
mercial fue favorable a EEUU. Por tanto, no es esperable que esté en
lamiradelgobiernode Estades Unidos porrazones comerciales, Tam-
poco se percibe que sea importante en relacién con los temas priori-
tarios de la administracion Trump. Esto na significa que vamos a sal-
var la actual situacion comercial internacional sin consecuencias.

En caso de una guerra comercial, se puede esperar encarecimiento
de muchos productos importados y
efectos sobre losvolimenes exportados
atravésdel impacto que habrd sobre las
cadenas globales de valordel comercio.

También es esperable efectos sobre
las expectativas, las tasas de interés
internacional y las inversiones, crea-
dos porlaincertidumbre que la situa-
cidn pueda generar en la economia
internacional.

Finalmente, es relevante enfatizar
que el método de resolver litigiosentre paises, basadoen la capacidad
de coaccion econdmica, es una practicaque entraen conflicto con los
principios que han guiado la construccidn del orden mundial en las
1ltimas décadas. La instauracidn de este estilo de negociacion en las
relaciones bilaterales también debe tener con-
secuencias futuras para Chile.
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