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Los aranceles fracturan la industria del
aluminio: ‘Me va a costar mucho dinero’

El plan de Trump de ampliar los aranceles al aluminio augura mayores costos para los fabricantes de latas y
componentes; los productores de aluminio dicen que las importaciones han frenado los precios. Estas
representaban casi el 60% del consumo de aluminio estadounidense en 2023, segtin la Asociacion del Aluminio.
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Los aranceles estdn abriendo una brecha
en la industria del aluminio, valorada en
US$92.000 millones.

Los compradores de aluminio dicen que las
promesas arancelarias del Presidente Trump ya
han elevado sus costos y que pocos proveedo-
res en Estados Unidos -donde la produccion lle-
vaafos disminuyendo- pueden satisfacer sus
necesidades. En el otro lado estan los produc-
tores de aluminio estadounidenses, que sefia-
lan que han tenido que competir durante afos
contrael aluminio fabricado en el extranjeroy
vendido a precios artificialmente bajos.

Segun los analistas, las latas de bebidas, los
marcos de ventanas, las piezas de automoviles
y otros productos con un importante conteni-
do de aluminio se encarecerdn a medida que
aumenten los costos del aluminio nacional
comorespuesta alaumentode losaranceles. Si
las empresas estadounidenses de aluminio
ampliardn la produccion local es menos claro.

Trump anuncio este mes que los aranceles so-
bre el aluminio importado aumentarian al
25%, desde el10%, a partir del 12 de marzo, al
tiempo queamplié lagama de productos dealu-
minio sujetos a aranceles. Al mismo tiempo,
Trump derogé lasexenciones y cuotas libres de
impuestos que han dado a los principales so-
cios comerciales de Estados Unidos un respi-
ro en materia de aranceles.

Estas medidas, junto con el aumento de los
aranceles sobre el acero aplicados por prime-
ra vez en el anterior mandato presidencial de
Trump, forman parte de su politica industrial
madsamplia para sustituir lasimportaciones por
muds fabricacion nacional.

Tompkins Products, con sede en Detroit, fa-
brica piezas para transmisiones de automavi-
les y depende de un puiiado de proveedores es-
tadounidenses y europeos para las barras de
aleacionde aluminio especializadas que nece-
sita. El director de operaciones, Tracy Sku-
pien, dijo que los costos anadidos por la am-
pliacion de los aranceles podrian llevar a
Tompkins a comprar mds a Arconic, su tinico
proveedor estadounidense.

Pero los preciosdel aluminio fabricado en Es-
tados Unidos también estdn subiendo. Skupien
indic6 que dar mas pedidos a un proveedor po-
dria poner a Tompkins en riesgo de interrup-
ciones de suministro si Arconic tiene proble-
mas de produccion.

“Me va a costar mucho dinero que no tengo™,
afirmé Skupien.

Los fabricantes estadounidenses de aluminio
dicenque los arancelesampliados de Trump les
ayudardn a restaurar las ganancias y apoyar la
produccién nacional al mantener el metal fa-
bricadoen el extranjero con descuento fuera del
mercado.

Las importacionesrepresentaban casiel 60%
del consumo de aluminio estadounidense en
2023, segun la Asociacion del Aluminio, el
grupo comercial del sector. Las empresas se han
quejado de que casi tres cuartas partes de las
importaciones entranen EE.UU. libres de aran-
celes,a menudoa precios mas bajos que los de
los proveedores estadounidenses.

“Ahora que no hay exenciones arancelarias,
tenemos una oportunidad de luchar”, sostuvo
Steve Dillett, director ejecutivo de Custom Alu-
minum Products. Laempresa, consede enI1li-
nois, fabrica extrusiones, piezas de aluminio
largas y perfiladas que se utilizan en marcos de
puertas y ventanas, y endocenas de otros pro-
ductos.

Dillett comenté que las ventasde la industria
de extrusion de Estados Unidos cayeron un 40%
enlos tltimos cinco afos, bajoun ataque de im-
portaciones a precios menores de México y
otros paises. Bajo los aranceles ampliados de
Trump, las extrusiones importadasy otros pro-
ductos derivados del aluminio estarian sujetos
aun arancel por primera vez.

Los aranceles mds altos de Trump se inclui-
rdn en un cargo de entrega vinculado a todas
las transacciones de aluminio. El cargo por li-
bra casi se ha duplicado desde finales de no-
viembre en prevision de un arancel mas alto,
seguin Platts de S&P Global Commodity In-
sights.

Algunos analistas de mercado prevén que la
primade entrega, que actualmente es de 41,45
céntimos por libra, alcance finalmente los 50
céntimos por libra, 0 US$1.100 por tonelada mé-
trica. Los usuarios de aluminio se han queja-
dode que pagar una primamas alta por elalu-
minio fabricado en Estados Unidos supone
una ganancia inesperada paralos proveedores
nacionales.

El mayor obstéculode los fabricantes de alu-
minio estadounidenses para ampliar la produc-
cion es la continua contraccion de las fundicio-
nes que producen el aluminio de alta pureza
que a menudo se mezcla con otros metales o se
utiliza en productos complejos o de alta resis-
tencia.

En Estados Unidos operan cuatro fundicio-
nes, frente alas siete de 2020 yalas 23 de 2000.
El afo pasado, la produccion estadounidense
de aluminio procedente de fundiciones, loque

se conoce como aluminio primario, cayd al
nivel mds bajo desde 1950.

Los costos de electricidad de las fundiciones,
que consumen mucha energia, han provoca-
do su cierre. Producir una tonelada de alumi-
nio primario suele consumir mds electricidad
que un hogar en todo un afo. En los dltimos
anos, los costos dela electricidad han aumen-
tado hasta un tercio, y la electricidad represen-
ta el 40% del costo de funcionamiento de una
fundicion.

Esto ha contribuido a desplazar la demanda
a Canadd, donde las fundiciones tienen acce-
so aenergiade bajo costo, procedente de gene-
radores hidroeléctricos. Segtin la Asociacion del
Aluminio, Canada es ahora el mayor provee-
dor de aluminio primario de Estados Unidos,
conun75% del total del aluminio primario con-
sumido en este pais.

Laasociacion asegurd que apoya el arancel del
25%, pero inst6 a Trump a eximir el aluminio
primariode Canadd, porque llevaria al menos
una década construir nuevas fundiciones y
ampliar el suministro de energia en Estados
Unidos.

“Hagamos un trato con Canadd hasta que
podamos poner en marcha esa capacidad de
fundicion”, plante6 Charles Johnson, presi-
dente de la asociacion.

Alcoa, con sede en Pittsburgh, que produce
aluminio primario tanto en Estados Unidos
como en Canadd, advirtio el martes de que la
carga economica de los aranceles previstos,
incluido un derecho separado sobre el alumi-
nio como mineral critico, podria poner en pe-
ligro 100.000 puestosde trabajoen Estados Uni-
dos. Eldirector ejecutivo, William Oplinger, dijo
enuna conferencia de inversores que los aran-
celes agravarianla escasez de aluminio prima-
rio en Estados Unidos.

Compradoresy productores se han enfrenta-
do antes por los aranceles, incluso en 2018,
cuando los aranceles de la administracion
Trump elevaron los costos del aluminio esta-
dounidense.

La cervecera Molson Coors y otros en la in-
dustria de bebidas en ese momento acusaron
alosproductores de aluminio de especulacién
de precios a través de la prima de entrega. Ar-
gumentaron que las latas de bebidas estan he-
chas principalmente de aluminio nacional re-
ciclado que no deberia estar sujeto a un aran-
cel de importacion.

En 2019, Trump eximid a Canada y México del
arancel del entonces 10%, después de que los
paises se opusieran arenegociar un acuerdo de
libre comercio con Estados Unidosa menos que
se levantaran los aranceles al aceroy al alumi-
nio. Trumpy el expresidente Joe Biden también
concedieron exenciones o cuotas libres de
aranceles a otros paises.

Por ahora, los compradores de aluminio se
preparan para unos costos mas elevados.

Reata Engineering & Machine Works, una
empresa con sede en Colorado, fabrica piezas
de aluminio para las industrias médica, aeroes-
pacialy de defensa. Grady Cope, el propietario
de la empresa, menciond que el aluminio re-
presenta aproximadamente el 20% de los cos-
tos de sus productos, y lamayoria de sus clien-
tes especifican los paises de origen para el con-
trol de calidad, lo que dificulta buscar
alternativas.

“Imagino que comenzaremos a escuchar so-
bre aumentos de precios por parte de nuestros
proveedores”, aseguro Cope. WSJ
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