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Tiendas y fábricas de ropa registran un alza en 
la venta de uniformes, pese a mayores precios 
MERCADO. Los comerciantes se han 
preparado desde hace meses para 
ofrecer el stock necesario para esta 
época de alta demanda. El fuerte de 
los clientes acudió este mes a comprar 
lo necesario para el año escolar. 

Ignacio Arteaga Garcés 
cronica(daustralosorno.cl 

fines de febrero, lospa- 
A dres y apoderados de 

los distintos colegios de 
Osornose preparan para el ini- 
cioescolar desus hijos, ante lo 
cual es primordial la presenta- 
ción personal de niños y jóve- 
nes, lo que ocasiona que bus- 
quen los uniformes en distintos 
locales de Osorno. 

Frente a las ventas de uni- 
formes, los dueños delas disti- 
buidoras comentaron que el 
balance este año es positivo. 
“Ha sido bastante exitosa la 
venta. En comparación al año 
pasado, vamos un 7% u 8% so- 
bre la venta del año pasado”, 
explicóJulio Venegas, dueño de 
ClubSport. 

Asimismo, sostuvo que 

“nuestra venta fundamental- 
mente comienza a principios 
de enero y ya estos días esla úl- 
tima semana de movimiento 

fuerte. La próxima semana ya 
son losrezagados, queson muy 
pocos”. 

Para abastecer a sus clien- 
tes, comienzan la producción 
casi 8 meses antes, es decir, en 

junio: “no es fácil, todos los co- 
legios tienen imágenes corpo- 
rativas, colores distintos, dife- 
rentes formas en los puños y las 
telasquese ocupanson muy di- 

  

versas”, explicó Venegas. 
Una postura similar sostie- 

neColet Cortés, dueña de Con- 
fecciones Creatif. 

“Tenemos un balance posi- 
tivo, estuvolento enenero, pe- 
ro se recuperó rápidamente 
durante este mes, porque las 
ventas y pedidos han aumenta- 
do considerablemente, a tal 
punto quehemos confecciona» 
do ropapara 250 familias des- 
de que comienzo a recibir los 
pedidos en diciembre”. 

“Nos preparamos basándo- 
nos enla estadística delos años 
anteriores, entonces eso es lo 
que confeccionamos y tene- 
mosenstock, porque nosotros 
confeccionamos desde octu- 
bre paraafrontar estas fechas”, 
comentó ColetCortés. 

  

PRECIOS 

“Esla primera vezque estamos 
comprandoy los precios noes- 
tán tan caros como pensaba, 
están más o menos accesibles, 

no son tan caros, porque coti- 
zando en distintos lados uno 
encuentra un buen precio”, co- 
mentó Rosa Quinchel, quien 
viajó desde Entre Lagos, en Pu- 
yehue, a comprar a Osorno. 

Según clientes de Club 
Sport, los valores son bastante 
adecuados al mercado. “Com- 
pré todo el uniforme, desde 
calzasala parka, lo dejé encar- 

AGENCIA UNO,    
LASTIENDAS Y FÁBRICAS DE ROPA REGISTRAN UNA ALTA DEMANDA DE CLIENTES EN BUSCA DE UNIFORMES EN ESTOS DÍAS PREVIOS AL INICIO DE CLASES. 

gado. Además, tienen buenos 
precios y fue el único lugar 
donde logré encontrar tallas 3 
04”, comentó Camila Correa, 
apoderada dela Alianza Fran- 
cesa Osorno. 

“Nosotros hemos evitado 
traspasar alzas de precio a 
nuestros consumidores, pues 
entendemos que la situación 
económicano es fácil, así que 
hemos hecho ese esfuerzo y 
hemos absorbido nosotros las 
diferentes alzas que ha habido 
en las materias primas y con- 
fección”, explicó el dueño de 
Club Sport. 

Pero no es el único local 
que ha mantenido los precios, 
puesto que los clientes de La- 
nas Hayal comentaron que 

“acá los precios se mantuvie- 
ron, lo único malo es que se 
agotaron varias tallas del Car- 
mela Carvajal de Prat”, dijo 
Blanca Zúñiga, apoderada dela 
Escuela Suiza y Carmela Carva- 
jalde Prat 

Encambio, el cliente de La- 
'nas Hayal, Fernando Aros, ex- 
presó que “en comparación a 
los otros años, los precios han 
subido un poco y hay menos 
variedad, por ejemplo, no rea- 
lizan el suéter del Colegio Wi- 
lliam Booth”. 

A la par, Blanca Zúñiga 
agregó que “encomparaciónal 
año pasado no han aumenta- 
do. En 202 gasté 120 mil pesos 
y este año 133 mil pesos, por- 
que mi hijo cambió detalla, en- 

tonces se cobra un poquito 
más, pero es normal”. 

Sinembargo, hay empresas 
más pequeñas quese vieron en 
la obligación de subir los pre- 
cios, como es el caso de Con- 
fecciones Creatif. 

“Los precios aumentaron 
principalmente por lamano de 
Obra y el alza en el valor delas 
telas, principalmente por el 
transporte”, explicó Colet. 

RECICLAJE 

Otro método utilizado por los 
apoderados es el reciclaje de 
ropa, tal como lo eraañosante- 
riores, donde el hermano ma- 
yor le heredaba la prenda al 
hermano chico. “Mis hijos se 
llevan dos años y hay prendas 

que quedan para el otro, co- 
mo por ejemplo los polerones 
oparcas”, indicó Ana Medina, 
apoderada del liceo Carmela 
Carvajal. 

“En la Escuela Suiza le dan 
los uniformes todos los años, 
entonces cuando el uniforme 
queda chico o te vas de la es- 
cuela, se devuelve para la gen- 
te que lo necesita”, explicó 
Blanca Zúñiga. 

Elmismo método ha utili- 
zado Fernando Aros, apode- 
rado del Colegio William 
Booth: “hemos optado por 
comprar ropa de segunda ma- 
no, no la mayoría, pero sí pa- 
ra hacer el recambio, porque 
delo contrario dura muy po- 
cola ropa”. cs 

  

Cánceres de próstata, piel y mama 
registran mayor incidencia en la provincia 
saLuD. Desde la Red Asistencial remarcan la importancia de la prevención. 

atos proporcionados 
D por la unidad de regis- 

tro hospitalario de cán- 
cer del Hospital Base San José 
de Osorno, como centro de al- 

ta complejidad de la red del 
Servicio de Salud (SSO), evi- 

dencian cuáles fueron los cán- 
ceresde mayor incidenciaenla 
provincia durante el año 2024. 

Entre los principales diag- 

nósticos aparece el cáncer de 
próstata, que se ubicaen el pri- 
mer lugar de incidencia con 
120 casos; seguido en segundo 
lugar por el cáncer a la piel, 
con 101 casos; y por el cáncer 
de mama en tercer lugar, con 
88 casos. 

En el cuarto lugar de inci- 
dencia se ubica el cáncer de es- 
tómago, con 87 casos; quinto 

lugar el cáncer de colon, con 
80 casos; sexto el cáncer de ri- 
ñón, con 58 casos; séptimo el 
cáncer de bronquios y pul- 
món, con 49 casos; y octavo lu- 

gar el cáncer de recto con 38 
casos. 

Respecto alos principales 
diagnósticos en hombres, se 
ubica primero el cáncer de 
próstata (120 casos), seguido 

por el cáncer de estómago(67) 
y por el cáncer de piel (49); 
mientras que, en el caso de las 
mujeres, aparece primero el 
cáncer de mama (87), seguido 
porel cáncer de piel (52) y cán- 
cer de colon (38). 

Alrespecto, el cirujano-on- 
cólogo y médico jefe dela uni- 
dad deregistro hospitalario de 
cáncer del Hospital Base, Jaime 

Jans, explica que “en los últi- 
mos años el cáncer ha ido au- 
mentando en diagnóstico y en 
la actualidad nuestro hospital 
trata alrededor de mil pacien- 
tes por esta enfermedad. El 
grupo etario donde se concen- 
tra la mayor cantidad de pa- 
cientes es entre los 40 y los 70 
años, una edad en que se está 
enplena actividad, por lo que 
tiene un gran impacto en la vi- 
da de las personas”. 

PREVENCIÓN 
La subdirectora de Gestión 
Asistencial del $S0, Sandra Ji- 
ménez, recordó que “el cáncer 
engeneral tiene un 40% de po- 

sibilidades de evitarse con al- 
gunas medidas ambientales 
preventivas, como por ejem- 
plo una alimentación saluda- 
ble, altoconsumo de fibra; evi- 
tar el consumo de tóxicos co- 
mo por ejemplo el cigarrillo, el 
alcohol y drogas; evitar el se- 
dentarismo que es esta inacti- 
vidad permanente, estarsenta- 
dooacostado, ycambiarlo por 
una mayor actividad física”. 

“Y lo otro es la pesquisa 
precoz. En todos nuestros cen- 
tros desalud, familiares, hospi- 
tales, pueden acercarse y soli- 
citar el examen de medicina 
preventiva”, agregó la Dra. Ji- 
ménez. as
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