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Los persistentes avances del cobre en Nueva 
York están trayendo de vuelta los altos precios de 
mediados del año pasado, en medio de las ame-
nazas arancelarias desde la Casa Blanca y los 
consecuentes traslados de existencias de una bol-
sa mercantil a otra. Los futuros (acuerdo de precio 
a largo plazo) del cobre cerraron esta semana en 
alrededor de US$ 4,7 por libra en el mercado nor-
teamericano, tocando por un instante los US$4,89 
el viernes. De esta forma, acumula un alza del 
17%, solo en lo que va del presente año.

Pero algo que ha llamado la atención es la cre-
ciente brecha de estas cotizaciones con las de la 
Bolsa de Metales de Londres (BML), actualmente 
en niveles de US$ 4,4 por libra. Lo mismo ocu-
rrió en mayo de 2024, cuando sólo el cobre Comex 
superó los históricos US$5,1 por libra. Esta vez, 
los movimientos vienen en clave arancelaria, ya 
que siguen a la guerra comercial impulsada por 
el Presidente de Estados Unidos, Donald Trump. 
El diferencial de precios entre Comex y la BML 
ha aumentado debido a una posible tarifa que el 
Gobierno norteamericano pueda aplicar a las im-
portaciones de cobre. Si vemos lo que ha pasado en 
el cobre en Nueva York, está ocurriendo lo mismo 
que con el oro y la plata. Ha habido un traspaso 
de inventarios principalmente desde el mercado 
de Londres hacia el de Nueva York. Ese es el dri-
ver principal y se debe, en gran medida, al riesgo 
de que Trump imponga nuevas tarifas.

También ha cambiado la forma en que los 
agentes miran el balance entre oferta y de-
manda. Cochilco proyecta un déficit de 118 
mil toneladas de cobre para 2025, lo cual 
no es significativo para el mercado, por lo 
que no se proyecta un riesgo de suministro 
como el generado en el primer semestre de 
2024, y que provocó una fuerte alza en la co-
tización, pero el consumo del mineral por 
energías limpias sigue vigente y no le resta 
atractivo, a pesar de un menor dinamismo 
de la demanda para vehículos eléctricos por 
el fin de los subsidios del Gobierno estado-
unidense. El déficit de oferta de cobre sigue 
vigente, aunque su magnitud es menor a la 
proyectada inicialmente en 2024. Varias razo-
nes explican esto, principalmente una mejor 
producción en ciertos países como Chile y 
Congo, y temor a una moderación de la de-
manda de China ya que la desaceleración en 
ciertos sectores como el inmobiliario, han 
enfriado la demanda. 

Si las restricciones de EEUU encarecen el co-
bre y otros commodities (materias primas) para 
sus importadores, China podría acceder a volú-
menes mayores a mejores precios. Por otro lado, 
ha invertido significativamente en aumentar su 
capacidad de refinación, lo que la posiciona como 
un actor clave para aprovechar cualquier opor-
tunidad generada por la desorganización del 
mercado global. Detrás de toda amenaza existe 
una oportunidad, depende de cómo se enfrente 
la situación. La actitud de Trump podría ser un 
motor de impulso para el precio del cobre, para-
dójicamente de la mano de China…

Comenzaron a llegar los mails del Servicio de 
Impuestos Internos informando que: “desde el 
14 de febrero de 2025, usted debe presentar la(s) 
Declaración(es) Jurada(s) relacionada(s) con el ré-
gimen tributario al cual se encuentra acogido”.  
Analicemos este proceso.

Es esencial entender que, el proceso de “de-
claraciones juradas”, es previo a la “operación 
renta”, y Ud. puede estar en algunas de las si-
guientes situaciones:   

1. Si Ud. cuenta con asesoría contable, quéde-
se tranquilo, ya que es un proceso que conocemos 
hace 34 años, desde marzo de 1991.  Lo único no-
vedoso fue que, en marzo de 1996, ya se podía 
confeccionar en línea con un internet primitivo 
que te dejaba sin conexión telefónica; y que hoy 
suman 67 declaraciones juradas.

2. Si Ud. no tiene contador, pero solo emite 
boleta de honorarios o tiene sueldos y utiliza bene-
ficios tributarios, relájese, porque los contadores 
de las empresas harán las declaraciones juradas 
por Ud.  Atención los choferes de Uber, que hace 
unas semanas la empresa no estaba emitiendo 
las boletas de servicios de terceros que respal-
dan sus ingresos y las retenciones de dinero.

3. Si Ud. tiene comercio o presta servicios 
con facturas o boletas afectas a IVA y no tiene con-
tador, póngase nervioso, porque estoy seguro de 
que ni siquiera sabe lo que es régimen tributario 
ni declaraciones juradas.  El proceso para Ud. es 
obligatorio.

Puede utilizar la aplicación de propuestas del 
SII, y pinchar “aceptar; aceptar y enviar”.  ¿Pero 
sabe lo que está haciendo?, ¿faltará algún ante-
cedente?, etc.

Para los contadores, es un proceso tan recurren-
te como pagar una IVA.  Lo primero, es contar con 
un balance o flujo de caja.  En lo personal prefie-
ro el balance, porque sirve para el banco ya que 
muestra el crecimiento patrimonial de la empresa. 
Luego, de acuerdo al régimen tributario y movi-
miento del cliente, se preparan las declaraciones 
juradas para informar al SII, cuánto dinero Ud. 
ganó, retiró, beneficios a su favor, etc.  Y con to-
dos los datos ingresados por los contadores, el SII 
en abril prepara una propuesta de su declaración 
de renta que, en el caso del comercio y servicios 
de primera categoría, debe ser completada por el 
contribuyente, o mejor aún, su contador.

El SII hace lo suyo, informando que ya está 
disponible nuestra plataforma y otrora orgullo 
nacional www.sii.cl, para que ingresemos la in-
formación oportunamente.  Pero es importante 
saber que, los principales vencimientos son a me-
diados y fines de marzo.  Por lo tanto, estamos a 
tiempo y podemos seguir trabajando en balances, 
siempre y cuando el cliente(a) sea responsable y 
entregue los antecedentes requeridos.  Y Ud. está a 
tiempo de pedir asesoría tributaria en www.conta-
doresmagallanes.cl, donde encontrará contadores 
colegiados y debidamente capacitados.

Entre tanta certeza y seguridad, la única in-
cógnita es: ¿funcionará bien la página del SII o lo 
hará “reguleque”, como el año anterior que fue 
un festival de desaciertos informáticos?

Chile enfrenta el desafío de retomar un creci-
miento económico que permita generar empleo 
y recursos para satisfacer las demandas ciuda-
danas. Uno de los principales obstáculos es la 
crisis hídrica, agravada por el cambio climático, 
el crecimiento urbano y el aumento de cultivos 
intensivos. La menor disponibilidad de agua pone 
en riesgo múltiples actividades productivas.

La desalinización de agua de mar ha surgido 
como una alternativa viable para sortear la cri-
sis. Hasta ahora, la minería ha sido el principal 
promotor de esta tecnología, seguida por algu-
nas ciudades afectadas por la escasez hídrica. 
Sin embargo, su uso en la agricultura aún sigue 
siendo limitado debido a los altos costos; aunque 
tiene un enorme potencial de crecimiento y ge-
neración de empleo.

El acceso al agua podría transformar zonas ac-
tualmente subutilizadas, duplicando la superficie 
cultivada y fortaleciendo tanto las exportaciones 
como la producción para el mercado interno. Si 
bien el costo de la desalinización es un obstáculo, 
es fundamental entender que su impacto econó-
mico y social justificaría la inversión: Chile ya ha 
desarrollado experiencia en la construcción y ope-
ración de plantas desalinizadoras. Se han aprendido 
lecciones sobre conducción de agua, mitigación 
de impactos ambientales y optimización 
de tecnologías. Sin embargo, es necesario 
avanzar más rápido, especialmente, en la 
creación de proyectos multipropósito que 
sirvan a diversos sectores, incluyendo mi-
nería, consumo humano y agricultura.

El Estado tiene un rol clave en esta tran-
sición. En lugar de esperar propuestas 
desde el sector privado, debería liderar la 
planificación estratégica, identificando ubi-
caciones óptimas para estas iniciativas y 
promoviendo el modelo de infraestructura 
compartida. Actualmente, existen múltiples 
plantas que abastecen individualmente a 
clientes en la misma zona, lo que resulta 
ineficiente. Fomentar la cooperación y el 
desarrollo de redes de distribución permi-
tiría optimizar los recursos.

Un paso importante lo da la Dirección 
General de Concesiones del Ministerio de 
Obras Públicas (MOP), a través de la con-
cesión de una planta desalinizadora en la 
Región de Coquimbo. Y a medida que se 
definen programas de gobierno para las 
futuras elecciones, es fundamental que 
el acceso al agua se convierta en un eje 
prioritario.

Asegurar un suministro de agua per-
manente a la agricultura, financiado en 
función del valor que este recurso aporta 
a la sociedad, tendría un impacto pro-
fundo en el crecimiento económico y el 
desarrollo social del país. Chile no pue-
de permitirse seguir con un crecimiento 
mediocre. La desalinización, bien planifi-
cada e integrada, podría ser una solución 
clave para garantizar un futuro sustenta-
ble y próspero.
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