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Exportaciones de servicios 
crecen casi 10% en enero y 
suman US$300 millones 
Según datos de Aduanas, América Latina representa el 
principal destino de los envíos chilenos de servicios, 
recibiendo el 40,2% de los envíos (US$ 120 millones). 

DANIELA DEL SOLAR 

Según las cifras del Servicio Nacional de 

Aduanas, las exportaciones de servicios es- 

calaron hasta los US$ 300 millones en ene- 

ro, lo que representa un alza del 9,9% con 

respecto a enero de 2024 (+US$ 27 millones). 

En este rubro se registraron 155 diferentes 

prestaciones de servicios que se exportaron 

durante el primer mes del año, con 90 de 

ellos mostrando incrementos en sus ventas 

al exterior (78%). 

Las mayores alzasen los envíos se eviden- 

ciaron en las prestaciones de hosting de si- 

tios web y correo electrónico (+US$ 41 mi- 

llones), comisionista comercial (+US$ 11,9 

millones), asesoría legal (+US$7,8 millones), 

administración de empresas navieras (+US$ 
7,2 millones), soporte logístico (+US$ 5,6 mi- 

llones) y filmación de películas mediante 

técnicas de animación (+US$ 3,1 millones). 

Otros servicios con retornos al alza fueron 

licenciamiento de derechos de autor y/o 

propiedad intelectual, procesamiento de 

información, filmación de comerciales, ase- 

soría en marketing, suministro de infraes- 

tructura para operar tecnologías de la infor- 

mación I+D en las ciencias médicas y far- 

macéuticas. 

DESTINOS 

América Latina representa el principal 

destino de las exportaciones chilenas de 

servicios, recibiendo el 40,2% de los envíos 

(US$ 120 millones). Otras regiones relevan- 

tes son América del Norte que representa el 

37,3% (US$ 111 millones), Europa con un 

16,1% (US$ 48 millones) y Asia con un 5,7% 

(US$17 millones). Por su parte, las zonas de 

África y Medio Oriente concentraron en 

conjunto el 0,3% de los despachos (US$ 888 

mil). 

Al desglosar por países, los servicios chi- 

lenos se han dirigido a un total de 87 eco- 

nomías en el mundo. Entre las principales 

se encuentran Estados Unidos (US$ 109 mi- 

llones), Perú (US$ 41 millones) y Colombia 

(US$ 20 millones). La suma de esos tres 

mercados representa el 58% de las exporta- 

ciones. 

ENVÍOS TOTALES 

Según la Subsecretaría de Relaciones Eco- 

nómicas Internacionales (Subrei), las expor- 

taciones del país escalaron hasta los US$ 

10.431 millones, mostrando un alza del 

10,4% interanual, luego de subir en US$ 

983 millones con respecto a enero de 2024. 

De esa manera, anotaron el valor exporta- 

do ma salto para un solo mes desde que exis- 

ten registros. 

Los datos fueron publicados en un adelan- 

to del primer Informe Comercial Mensual 

elaborado por la Dirección de Estudios de 

la Subrei, con información del Banco Cen- 

tral y del Servicio Nacional de Aduanas. 

A nivel de rubros, la minería registró ex- 

portaciones por US$4.793 millones, lo que 

representa un aumento del 13,5% respecto 

a enero de 2024. El cobre lidera el impulso 

del sector con operaciones por US$4.051 mi- 

llones, es decir, un alza del 15,8%, tras in- 

crementar sus envíos en US$ 554 millones. 

Por el contrario, entre los minerales que 

disminuyeron sus exportaciones se encuen- 

tra el carbonato de litio, que anotó envíos 

por US$ 193 millones, 36% menos que en 

enero de 2024, luego de marcar una caída 

de US$ 108 millones.   
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—por ESTEBAN POLIDURA — 

olamente en las últimas 

semanas, el gobierno de 

los Estados Unidos ha ex- 

perimentado un giro sig- 

nificativo en su política 

comercial, pasando deanunciar la in- 

minente implementación de aranceles 

sobre importaciones de varios países, 

a declarar una moratoria temporal y fi- 

nalmente emitir órdenes ejecutivas 

para hacer efectivos estos impuestos. 

Muchos inversionistas comienzan a 

considerar a los aranceles nada más 

que una herramienta de negociación 

para asegurar los beneficios que el 

presidente Trump desea extraer de los 

gobiernos afectados. Incluso el nuevo 

secretario del Tesoro de Estados Uni- 

dos, Scott Bessent, ha declarado públi- 

camente que los aranceles son contra- 

producentes y simplemente un medio 

de ejercer presión. 

No queda claro si las recientes órde- 

nes ejecutivas que establecen un aran- 

cel del 25% sobre todas las importacio- 

nes de acero y aluminio a Estados Uni- 

dosexentarán a México y Canadá, sus 

socios comerciales más grandes. Pero 

lo que sí es evidente, es que el consu- 

midor estadounidense no se salvaría 

del efecto de la política arancelaria. Al- 

gunos estiman que el impacto acu- 

mulativo de los aranceles a estos paí- 

ses anunciados por Trump, incluyen- 

dolos que están en pausa, rondará los 

US$ 830 de gasto anual adicional para 

el hogar estadounidense promedio. 

Esto pondría en duda las proyecciones 

inflacionarias del mercado, mismas 

que mantienen una tendencia al alza. 

La inflación esperada dentro de cinco 

años aumentó al 3% el mes pasado, la 

más alta desde mayo de 2024, según los 

resultados de la última Encuesta de Ex- 

pectativas del Consumidor de la Reser- 

va Federal de Nueva York. 

Expectativas de inflación al alza se 

traducirían en proyecciones de tasas 

más altas. Ante la amenaza de un au- 

mento de la inflación, la Reserva Fe- 

deral de Estados Unidos esperaría has- 

tael próximo trimestre antes de volver 

arecortar las tasas, las expectativas de 

los economistas. Esto impacta negati- 

vamentelas valuaciones de la renta va- 

riable (sobre todo de empresas de alto 

crecimiento) y la renta fija (en especial 

los bonos de larga duración). Tam- 

bién tiende a fortalecer al dólar esta- 

dounidense y dar soporte a precios del 

oro a medida que los inversionistas 

buscan un refugio seguro ante el es- 

cenario más incierto. 

Reiteramos nuestra recomendación 

de no anticipar ni reaccionarinmedia- 

tamente a los anuncios que salgan de 

Washington. En el volátil entorno eco- 

nómico actual, impulsado por losim- 

predecibles aranceles comerciales del 

presidente Trump, es clave asegurar- 

se que la asignación estratégica de ac- 

tivos (SAA) de la cartera se alinee con 

el perfil de riesgo del inversor. Al ape- 

garse a una cartera bien diversificada 

y alineada con los riesgos, los inversio- 

nistas pueden navegar mejor en mer- 

cados turbulentos y alcanzar sus ob- 

jetivos financieros. Las investigaciones 

muestran que las decisiones de asig- 

nación estratégica de activos represen- 

tan aproximadamente entre el 85% y 

el 90% del riesgo-rendimiento a largo 

plazo de una cartera. 

Las ponderaciones dinámicas basa- 

das en dólares para nuestros manda- 

tos discrecionales sugieren asignar el 

51% a acciones, el 35% a renta fija, el 

11% a liquidez y el 3% a oro. Esta com- 

binación diversificada tiene comoob- 

jetivo equilibrar el potencial de creci- 

miento con la gestión de riesgos, per- 

mitiendoa los inversionistas capear las 

fluctuaciones del mercado y al mismo 

tiempo posicionarse para oportunida- 

des a largo plazo. Además, la diversi- 

ficación dentro de las clases de activos 

es crucial. Distribuir las inversiones en 

diferentes sectores, geografías e in- 

dustrias ayuda a reducir la exposi- 

ción a cualquier área particular del 

mercado. 
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