
A primera vista, este lunes
no parecía que iba a ser un
buen día para el peso chileno.
Con el ruido por los más re-
cientes aranceles de la nueva
era de Donald Trump, el dólar
a nivel global se está fortale-
ciendo: el dollar index —que
compara a la divisa estadouni-
dense con una canasta de mo-
nedas— avanzaba sobre los
108.000. Y el precio del cobre
en la Bolsa de Londres cerró
plano la madrugada del lunes,
en US$ 4,084 la libra. Sin em-
bargo, el peso chileno logró en-
cumbrarse como una de las
monedas de mejor rendimien-
to a nivel mundial apoyado por
varios elementos.

“El peso chileno se está apre-
ciando acorde a sus niveles fun-
damentales”, dice Juan Ángel
San Martín, economista sénior
de Bci. “Si bien el dólar global
gana terreno, el precio del co-
bre (los futuros a marzo) escala
a US$ 4,7 la libra, llevando a la
baja el tipo de cambio en Chile
y, además, se advierten flujos
extranjeros apostando a favor
del peso chileno”. 

Al cierre de sus operaciones
más líquidas, de las 13:30 ho-
ras, el dólar a
nivel local ca-
yó $1,80, has-
ta los $962,60.
Así , e l peso
chileno termi-
nó como la novena moneda que
más subió este lunes, entre las
196 que sigue Bloomberg. Ha-
cia las 16:00 horas, llegó a
$961,90. 

Un gran factor detrás de este
movimiento, concuerda Mi-
guel Medell, director para Lati-

noamérica de Omega IGF, fue-
ron los precios futuros del co-
bre a marzo de 2025, los cuales
saltaron 2,43%, hasta los US$
4,700 la libra, a las 13:30 horas. 

Otros factores de peso

No sería, sin embargo, el úni-
co soporte para el peso chileno.
Eduardo Moutinho, Market
Analyst de Ebury, dice que los

inversores pa-
recen estar di-
vididos entre
el temor a las
restricciones
comerciales y

el alivio a que los aranceles más
altos por ahora han sido limita-
dos a sectores específicos. “Esta
incertidumbre justifica un pe-
ríodo de espera hasta que se ob-
serven nuevos detalles”, dice.
Y, en medio de esta espera, al-
gunos datos locales dan espacio

al alza para la moneda local: “El
reciente aumento de la infla-
ción ha fortalecido el peso, anti-
cipando una política monetaria
no tan expansiva”, plantea, ha-
ciendo referencia al IPC de ene-
ro marcó un alza de 1,1% men-
sual, por sobre el 1,0% espera-
do. 

“No había mucho sustento
para que se siguiera debilitan-
do el peso”, dice Eduardo Or-
pis, estratega de Gemines Con-
sultores. Cree que el panorama
para la moneda local cambió
con la última reunión del Banco
Central, donde planteó un dis-
curso más cauto, y a eso se su-
mó el IPC de enero. “No hay es-
pacio para bajar las tasas de po-
lítica monetaria este año”, sos-
tiene. 

Estos elementos, a su juicio,
obligaron a los especuladores a
desarmar posiciones en contra
del peso chileno. Algo que tam-

bién se ha dado por menores
ruidos políticos. “La reforma
de pensiones es una tremenda
noticia y cuesta apostar por un
próximo gobierno que no sea
de derecha”, dice Orpis, de Ge-
mines. “Y no nos olvidemos
que el peso estaba excesiva-
mente castigado por temas po-
líticos, por eso está corrigiendo
y se desvincula de otras mone-
das”, dice. Es, de hecho, bastan-
te optimista: cree que volver a
ver un dólar sobre $1.000 será
muy difícil. 

Las posiciones de extranjeros
en contra del peso chileno, a
través de los derivados NDF,
por donde se mueve gran parte
de la especulación en el tipo de
cambio local, bajaron de más de
US$ 6.000 millones en contra
de la moneda local a finales de
enero, a unos US$ 4.400 millo-
nes en los últimos registros que
maneja el Banco Central. 

También el cobre

Para otros en el mercado, sin
embargo, el futuro del tipo de
cambio seguirá dependiendo
del cobre. Medell, de Omega
IGF, de hecho, dice que este lu-
nes fueron los precios futuros
del metal el único elemento que
sostuvo al peso chileno, en me-
dio de una elevada especula-
ción. Eso sí, a nivel técnico, cree
que el soporte clave está en
$954,64, el último nivel que ve
antes de que pueda perder los
$950. 

Arturo Curtze, analista sé-
nior de Alfredo Cruz y Cía, en
tanto, ve un rango entre $959 y
$966. Pero tiene algunas adver-
tencias. A su juicio, el cobre po-
dría estar tocando un techo en
US$ 4,7 la libra, que lo podría
hacer retroceder hacia US$
4,45. Y cree que la volatilidad
se mantendrá alta, al menos,
hasta que se aclaren los anun-
cios de “aranceles recíprocos”
que plantea Trump.

Los precios a futuro del cobre habrían incidido:

Los factores que llevaron al peso
chileno al top ten mundial

Pese al alza del dólar a nivel global y el temor a nuevos
aranceles desde EE.UU., la moneda local fue la novena divisa
de mejor rendimiento en los mercados. 

EL MERCURIO INVERSIONES

Al cierre de sus operaciones más líquidas, de las 13:30 horas, el dólar a
nivel local cayó $1,80, hasta los $962,60.
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Más detalles en 
www.elmercurio.com/inversiones

Por primera vez en años, la
Comisión para el Mercado Fi-
nanciero (CMF) está en la última
etapa para entregar una nueva
licencia bancaria en Chile. Se tra-
ta de Tenpo Bank, que a diferen-
cia de los actuales competidores
en la industria se define como
“neobanco”. En otras palabras,
un banco que pretende operar
sin sucursales físicas.

Ya obtuvieron la autorización
de existencia de la CMF y ahora
están en la fase de pruebas ope-
rativas. Con todo, el CEO de
Tenpo, Fernando Araya adelan-
ta a “El Mercurio” que esperan
por la autorización “en algún
momento durante el segundo
semestre de este año”, y aspiran
a posicionarse en el top 3 del sec-
tor en cuentas corrientes.

Eso sí, hay un reto tecnológico
al no contar con sucursales. Ara-
ya cuenta que “no hay ninguna
diferencia estadísticamente sig-
nificativa con la composición de
la población, a excepción de un
desafío que todavía tenemos en
la población superior a 65 años;
claramente es un desafío de in-
clusión digital el que tenemos
ahí”.

—¿Por qué quieren ser un ban-
co? ¿Qué cambia?

“Tenpo ya cuenta con una
oferta bien equivalente a un ban-
co tradicional; ofrece productos
de cuentas, de transacciones,
también de tarjetas de crédito,
ofertas de seguros, etc. Y gracias
a eso y el nivel de experiencia
que ha logrado, ya atiende a más
de dos millones de clientes des-
de que fundamos la compañía.
La licencia bancaria habilita
otras fuentes de financiamiento
de la operación, lo cual para no-
sotros siempre es muy impor-
tante; más allá del acceso a capi-
tal, lo importante acá es la soste-
nibilidad de Tenpo y del ecosis-
tema”.

—¿Con qué herramientas com-
petirán? ¿Comisiones más ba-
jas?

“El gran espacio que hemos

encontrado para competir en un
mercado tan complejo, tan regu-
lado y de incumbentes muy
grandes, muchos de ellos multi-
nacionales, es centrar todo nues-
tro esfuerzo en ofrecer produc-

tos de altísima calidad (...)”.

—¿A qué le llaman productos de
altísima calidad?

“Productos muy personaliza-
dos y evidentemente muy segu-

ros. ¿Cómo hacemos eso? Con
nuestra ventaja competitiva que
es ser una compañía de tecnolo-
gía, que sin duda es un gran ha-
bilitador para poder desarrollar
ese tipo de ofertas. Ya tenemos
una oferta importante de nuevas
innovaciones que solo podrán
operar una vez que tengamos la
autorización de funcionamien-
to, pero desde luego podemos
adelantar que sin duda va a se-
guir orientado a la oferta de la
banca personas, vamos a diver-

sificar nuestra oferta crediticia.
El acceso al crédito formal en
Chile todavía tiene un espacio
enorme de inclusión digital y fi-
nanciera, los niveles de uso y pe-
netración de esos productos to-
davía son bajos”.

—¿Cómo resuelven los riesgos
de apuntar a sectores sin acceso
a crédito?

“Así como nadie busca sobre-
endeudar a las personas, tampo-
co nadie quiere un actor finan-
ciero que tenga problemas im-
portantes de riesgo. Al igual que
otros desafíos grandes, Tenpo
los aborda con el uso de altas tec-
nologías y de altas fuentes que
nos permiten enriquecer la data.
Al final del día esta industria go-
za de la confianza, de ganarse la
confianza de las personas, y hay
dos cosas que las personas con-
fían en una institución financie-
ra: su dinero, nada más impor-
tante, cuesta ganarlo; y lo segun-
do que confían son sus datos,
personales y de comportamien-
to. Servir esa confianza a través
de usar esos datos para poder
configurar una solución alta-
mente tecnológica que permita
configurar un producto acorde a
tus características, es lo que miti-
ga al máximo los riesgos”.

—¿Es importante que la regula-
ción sea estricta con quienes es-

tán entrando a la industria?
“Absolutamente. A propósito

de la Ley Fintech y otros marcos
regulatorios, es muy relevante
poder cumplir con estándares
altos. De nuevo, esto es una in-
dustria de confianza, y hay que
hacerse cargo de estar siempre
muy por sobre de las exigencias
normativas, de manera de aten-
der con mucha responsabilidad
el negocio que se tiene”. 

—En la banca han hablado de
“captación encubierta”. ¿Hay
capacidad suficiente para fisca-
lizar el volumen de nuevos acto-
res?

“Sí, tenemos confianza. Tene-
mos preocupación, sin duda,
más bien por que asignemos
bien los recursos, que son limita-
dos. Hay que asignarles recursos
importantes al regulador, pero
nosotros tenemos plena confian-
za porque, habiendo recorrido lo
que hemos recorrido con la
CMF, los conocemos, creo que
bastante bien, y tenemos un
equipo regulador altamente ca-
lificado, muy comprometido”.

“Los procesos de transforma-
ción de una industria siempre
van a tener algunos espacios de
debate. Esto es una industria que
está viviendo un proceso de
transformación, sin duda, cada
vez más acelerado. La data dice
que Chile está más bien rezaga-
do en este proceso de transfor-
mación. Va a tener recién este
año su primer neobanco. Los
neobancos ya llevan más de 15
años operando en el mundo”. 

Tenpo Bank está en la última fase para obtener su licencia bancaria

De fintech a banco: El primer actor
sin sucursales físicas que entraría a
competir durante el segundo semestre 

JOAQUÍN AGUILERA R. 

El CEO de la firma, Fernando Araya, detalla que el foco estará en la inclusión de
sectores sin acceso a crédito, con tecnologías para sofisticar la evaluación de riesgo.

Fernando Araya, CEO de Tenpo, matriz del futuro Tenpo Bank.
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‘‘Así como nadie
busca sobreendeudar a
las personas, tampoco
nadie quiere un actor
financiero que tenga
problemas importantes
de riesgo”.

‘‘La data dice que
Chile está más bien
rezagado en este proceso
de transformación (…),
los neobancos ya llevan
más de 15 años operando
en el mundo”. 
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El comercio entre Estados Unidos y China puede disminuir hasta
un 34% de aquí a 2029 como consecuencia del aumento general
del 10% de aranceles a los productos chinos decidido por el gobier-
no de Donald Trump, dijo a la agencia EFE este lunes el Centro
Internacional de Comercio. 

El organismo, de carácter técnico y fruto de una colaboración
entre la Organización Mundial del Comercio (OMC) y la agencia
ONU-Comercio, ha analizado la situación surgida de los múltiples
anuncios de subidas de aranceles por parte de EE.UU. y la reacción
que ha tenido China, que ha respondido con medidas similares. 

Aunque ambos intentarán redirigir sus exportaciones a otros
destinos, “el costo será significativo” para ellos, comentan los
expertos. El que Trump adelantase, antes de ser investido Presi-
dente, su plan proteccionista en el terreno del comercio internacio-
nal llevó a ajustes “preventivos” en la cadena de suministro: las
estadísticas indican que los distribuidores estadounidenses avan-
zaron órdenes en 2024 temiendo las potenciales subidas de aran-
celes. Ese movimiento resultó en una pérdida de eficiencia por
provocar el aumento de los costes de almacenamiento.

Esto explicaría que en diciembre de 2024 China aumentase un
17% sus exportaciones a EE.UU. (con respecto a un año antes),
mientras que el alza fue de solo el 9% con el resto del mundo. 

POR GUERRA DE ARANCELES:

Comercio entre EE.UU. 
y China podría
retroceder 34% a 2029 

El Presidente de Estados Unidos, Donald Trump, ordenó el cierre
y la suspensión de todas las actividades de la Oficina de Protección
Financiera del Consumidor (CFPB, en inglés), creada tras la crisis
financiera de 2008 para vigilar a Wall Street y proteger a los
consumidores, de acuerdo con un reporte de ValorFuturo. 

Russell Vought, recién nombrado director de la Oficina de Admi-
nistración y Presupuesto (OMB), comunicó a los empleados de la
CFPB durante el fin de semana que la agencia cesaba “toda activi-
dad de supervisión y examen”, lo que afecta a su labor de control
sobre los abusos de los grandes bancos y la protección de los
consumidores. 

Un empleado de la agencia dijo a EFE que la sede de la CFPB,
situada cerca de la Casa Blanca, permanecerá cerrada la semana
del 10 al 14 de febrero, según se informó a los trabajadores en un
correo enviado el domingo. 

La agencia ha sido objeto de ataques políticos y empresariales
desde su creación en 2011, tras la crisis financiera de 2008 y el
colapso del mercado hipotecario subprime, un tipo de préstamo de
alto riesgo con intereses elevados que acabó en una oleada de
ejecuciones hipotecarias cuando muchos ciudadanos no pudieron
hacer frente a los pagos. 

OFICINA DE PROTECCIÓN FINANCIERA DEL CONSUMIDOR:

Trump ordena el cierre y
suspensión de la agencia
que vigila a Wall Street 
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