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: meris evanta 25 mlllones
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I El proyecto se realiza en alianza con la
plataforma residencial espafiola Neinor Homes

Valencia y Mélaga.
POR SOFIA FUENTES

Hace un par de anos, Estados
Unidos concentraba buena parte de
los portafolios de los inversionistas
extranjeros. Pero desde la pandemia,
los actores de altos patrimonios
aumentaron la diversificacién
geografica de sus posiciones.

En el caso de los chilenos, la
nueva asignacion de inversiones
se dirigié especialmente a Europa,
donde paises como Espaiia, dada su
proximidad cultural, se posicioné
como unode los destinos predilectos
para los aportantes locales.

En este contexto, desde 2018
distintos family offices chilenos,
en alianza con la administradora
general de fondos Ameris, iniciaron
inversiones de menor tamanoenel
sector inmobiliario ibérico.

Con el tiempo, el interés crecié y
la AGF decidid instalar una oficina
en Madrid para expandir su negocio.
Y como parte de su estrategia para

y ya se concretd la compra de terrenos en

consolidar su presencia en Europa,
recientemente Ameris sellé una
alianza con la plataforma residencial
espariola Neinor Homes, con la que
planea coinvertir $ 50 millones de
euros (cerca de USS 51 millones)en
un plazo de tres afos en proyectos
habitacionales en dicho pais.

Comprar suelos,
desarrollar y vender

El director y country manager
de Ameris Espafia, Pablo Armas,
liderara la iniciativa.

En conversacion con DF, sefiald
que el joint venture estd “dedicado
tnica y exclusivamente a comprar
suelos, desarrollar proyectos de
vivienda, ya sea en casas o depar-
tamentos, y posteriormente vender
las unidades”.

Segiin el ejecutivo, el foco esta en
clientes de segmento medio-alto,
con precios que fluctian entre
S 400.000 euros y $ 1 millon de
euros.

Ameris sello
una alianza con
|a plataforma

residencial espanola,

Nemor Homes,
con la que planaa
comvertir § 50
millones de euros
en un plazo de fres
anos en proyectos
habitacionales.

Para financiar la iniciativa, Ameris
levantd $ 25 millones entre family
offices chilenos, con tickets de gran
tamario, lo que redujo el niimero de
participantes. El monto restante
serd aportado por Neinor Homes
en calidad de coinversionista.

Zonas estratégicas
Alafecha, laalianza entre Ame-
ris y Neinor Homes ya adquirié
dos terrenos, uno en la ciudad de
Valencia y otro en Milaga, en los
que se espera iniciar construccion
y completar las obras en un plazo
de hasta dos afios y medio.
Ademds, laadministradora evaltia
nuevas oportunidades en Madrid,
Pais Vasco, Cantabria y Andalucia.
Armas explicd que estas zonas
destacan por sudemanda insatisfe-
cha, seguridad juridicay profundidad
de mercado. Asimismo, resalté que
en estas regiones es mas factible
encontrar suelos acordes al modelo
de negocio, evitando el segmento

de lujo, predominante en Madrid.

Armas subray6 que estas dreas
cuentan con reglas claras, siste-
mas administrativos eficientes y
economias locales dindmicas, lo
que favorece el desarrollo de pro-
yectos con menor incertidumbre
regulatoria.

Expansion

Si bien la presencia de Ameris
en el mercado europeo se ha cen-
trado en el sector inmobiliario,
la firma busca expandirse hacia
otros segmentos en los que ya
opera en Chile. En particular,
esta avanzando en el dmbito de
deuda privada. Segiin Armas, en
enero se realizaron tres roadshows
con inversionistas locales, quie-
nes manifestaron interés en esta
nueva linea de negocio. En marzo,
la administradora volvera a Chile
para captar mas aportantes, esta
vez con el respaldo de un socio
estratégico espafiol.



