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Un favorable panorama de de-

sarrollo futuro proyecta CGE 

Comercializadora, fi lial de CGE, 

dada su verti ginosa evolución como socia 

estratégica de sus clientes-empresas 

para la asesoría, diseño y ejecución de 

soluciones energéti cas desde Arica hasta 

Magallanes.

Héctor Lagos, gerente de obras y servi-

cios a terceros de CGE-C, señala que la 

compañía ha potenciado su operación 

con miras a apalancar el crecimiento 

esperado, a fi n de atender de la mejor 

manera a sus clientes. “Aspiramos a 

duplicar nuestra parti cipación de mer-

cado de aquí a 2028. Es lo que tenemos 

defi nido en nuestro plan estratégico. 

Hoy apuntamos a la minería, además del 

sector público e inmobiliario”, afi rmó.

VENTAJAS 
COMPARATIVAS
El ejecuti vo destacó que, para seguir 

posicionándose, están enfocados en 

entregar soluciones energéti cas a la me-

dida del consumidor. “Otra de nuestras 

ventajas comparati vas es que somos el 

grupo energéti co más grande de Chile, 

lo que nos permite ofrecer cobertura 

geográfi ca nacional, y a nuestros pro-

veedores tener un único interlocutor 

para todas las necesidades requeridas”, 

precisó.

Lagos sosti ene que, además, la fi rma 

cumple un alto estándar en materia de 

seguridad. “Alcanzamos, a nivel nacio-

nal, nuestro primer año sin accidentes 

durante 2023 y lo que va de 2024, mien-

tras que en el norte del país cumplire-

mos tres años. Asimismo, somos una 

empresa con solidez fi nanciera y con 

amplia experiencia en el mercado”, dijo.

En la zona norte, la compañía está diver-

sifi cando sus fuentes de ingreso a través 

de dos líneas principales de acción. 

“Una es la de desarrollo de mercado, 

con la que buscamos posicionarnos 

en la minería, y en la construcción de 
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infraestructura para centrales so-

lares; y la otra es la de desarrollo 

de productos, poniendo a disposi-

ción todo lo que se requiera para 

ejecutar proyectos energéti cos”, 

añadió Lagos.

RUBRO 
INDUSTRIAL
En tanto, Mario Vera, subgerente de 

obras y servicios a terceros de CGE-C 

de la zona Arica-Coquimbo, asevera 

que, tras la experiencia adquirida 

en el sector inmobiliario, dando so-

luciones de alumbrado público y 

diseño de redes interiores, CGE-C se 

ha enfocado en el rubro industrial. 

“Contamos con un equipo técnico y 

comercial de amplia experiencia en el 

mercado de la energía para atender 

este ti po de clientes”, indica.

Vera puntualiza que “por ejem-

plo, podemos asesorar a nuestros 

clientes desde el diseño del proyec-

to eléctrico, construcción de 

infraestructura y ges-

ti ón de suministro. 

Por supuesto, 

in c o r p o -

r an d o 

como pilar de desarrollo la efi ciencia 

energéti ca en todos los procesos”.

RECONOCIDOS 
CLIENTES
Resalta que entre sus clientes fi guran 

empresas como Aguas Antofagasta, 

la principal empresa sanitaria del 

Norte Grande. “Desde 2023 a la fe-

cha, le hemos construido todos sus 

empalmes de aumento de potencia. 

También destaco a otros clientes, 

como Ausenco y Ferrovial”, afi rma 

Vera.

Dice que, asimismo, destacan clientes 

PMGD (Pequeño Medio de Genera-

ción Distribuida). “Se trata de plantas 

fotovoltaicas que se ti enen que co-

nectar a redes de distribución. A tra-

vés de nuestra experiencia técnica y 

conocimientos de esta 

normativa, 

l e s 

diseñamos las líneas de evacuación. 

Son líneas de media tensión que van 

de entre uno y 15 kilómetros, y que 

inyectan energía al Sistema Electrico 

Nacional”, subraya. 

Vera sosti ene que hoy trabajan en 

conjunto con Flux Solar de Co-

pec. “Esta compañía está cons-

truyendo numerosas plantas 

fotovoltaicas. Nosotros la ase-

soramos, entregamos diseños 

y ejecutamos obras. Ya cerra-

mos un negocio para la cons-

trucción de 7 kilómetros de líneas 

de media tensión. La confi anza 

depositada en nuestra empresa 

nos desafí a a conti nuar entregan-

do un servicio de excelencia”, 

agrega. 
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ayores requerimientos que 
deberán ser implementados 
por instituciones públicas y 

privadas, como municipalidades por los 
alumbrados públicos, y empresas en sus 
alumbrados comerciales o industriales, 
establece la nueva normativa que regula 
la contaminación lumínica generada por 
alumbrados de exteriores. 
Se trata del DSI 1, emitido en octubre 
de 2023 por el Ministerio del Medio 
Ambiente, con el objetivo de proteger el 
cielo nocturno, la biodiversidad y la sa-
lud humana. Esta actualización, basada 
en la revisión del Decreto Supremo N°43 
de 2012, amplía su alcance a todo el 
país y establece exigencias más estrictas 
para las Áreas de Protección Especial.

EFECTOS NEGATIVOS
La contaminación lumínica afecta nega-
tivamente a la astronomía, sector clave 

CGE COMERCIALIZADORA DESTACA LOS 
DESAFÍOS DE LA APLICACIÓN 
DE LA NUEVA NORMA PARA REDUCIR LA 
CONTAMINACIÓN LUMÍNICA

LA EMPRESA PRECISA QUE LA IMPLEMENTACIÓN DEL DSI 1 DEL 
MINISTERIO DEL MEDIO AMBIENTE TIENE UN PLAZO DE CINCO 
AÑOS A PARTIR DE SU PUBLICACIÓN EN OCTUBRE DE 2023.

para Chile, al reducir la calidad del cielo 
nocturno y comprometer la observación 
científica. Además, altera el ciclo del sue-
ño de las personas y aumenta riesgos de 
enfermedades como obesidad y diabetes. 
También perjudica la biodiversidad, in-
terfiriendo con el comportamiento de 
especies nocturnas y migratorias, algu-
nas de ellas en peligro de extinción.
“El DSI 1 establece un marco legal que 
ayudará a mitigar los efectos negativos 
de la contaminación lumínica, y promo-
verá el uso responsable de los recursos 
energéticos en el alumbrado público, 
tanto en el ámbito privado como público 
mejorando la calidad de vida de las per-

sonas”, señala Ruby Mallea, Subgerenta 
de Obras y Servicios a Terceros de CGE 
Comercializadora.
Los principales requerimientos de la 

nueva legislación incluyen:
1. Extensión a todo el país: La nor-

mativa ya no se limita a las regiones 
astronómicas del norte, aplicándose 
a nivel nacional con exigencias dife-
renciadas en zonas protegidas.

2. Control de emisiones lumínicas: Se 
establecen límites estrictos en la in-
tensidad de la luz, su orientación y la 
proporción de luz azul emitida, para 
minimizar su impacto ambiental.

3. Restricciones horarias: El alumbra-
do ornamental y publicitario, públi-
co y privado, deberá apagarse entre 
las 00:00 y las 07:00 horas, salvo ex-
cepciones autorizadas.

4. Certificación obligatoria: Muni-
cipalidades y empresas privadas 
deberán asegurar que todas las lu-
minarias cuenten con certificación 
conforme a la norma antes de su 
instalación.

5. Plazos de cumplimiento: Las fuen-
tes emisoras existentes en zonas 
protegidas deberán cumplir la nor-
mativa en un plazo máximo de cin-
co años, mientras que el resto del 
país tendrá hasta dos años para su 
implementación.

Además, la normativa determina las 
características que deben tener las 
luminarias utilizadas en vías para trán-
sito vehicular, en vías urbanas con trá-
fico moderado a bajo, y en espacios 
peatonales y ciclovías; así como tam-
bién en recintos deportivos, centros 
recreativos y de uso general.

RECOMENDACIONES 
Mallea sostiene que la nueva norma-
tiva hace una serie de recomendacio-
nes a las municipalidades y al sector 

privado, como la adopción de tecnologías 
de iluminación que cumplan con las nue-
vas normativas.
También será necesario el monitoreo y 
control de los niveles de luminosidad, es-
pecialmente en áreas cercanas a obser-
vatorios y reservas naturales; y fomentar 
la participación en programas de sensi-
bilización y capacitación sobre la conta-
minación lumínica, específicamente para 
municipios.

INSTRUCTIVO 
FUNDAMENTAL
En cuanto al Instructivo de la Subsecre-
taría de Energía, dictado en 2024, Lagos 
dice que es fundamental para las munici-
palidades y otros organismos que gestio-
nan proyectos de recambio de luminarias 
en áreas públicas, especialmente aque-
llas financiadas por el Estado.
La ejecutiva añade que representa una 
oportunidad para modernizar y optimi-
zar los sistemas de alumbrado público, 
fomentando la innovación y la eficiencia 
energética en los municipios.

M

Ruby Mallea, Subgerenta de Obras y Servicios 
a Terceros de CGE Comercializadora.

• Clase M1, M2, M3, M4, M5, categorías establecidas en la 
normativa chilena de alumbrado público para vías de tránsi-
to vehicular. 

• Clase C0, C1, C2, C3 y C4 se utilizan para la iluminación de 
vías urbanas con tráfico moderado a bajo.

• Clases P1, P2, P3, P4, P5 y P6 están destinadas a la ilumina-
ción de espacios peatonales y ciclovías.

1. Clase I - Competencias de Alto Nivel e Internacionales 
• Ejemplos de instalaciones: Estadios de fútbol profesional, 

canchas de tenis para torneos internacionales, gimnasios 
para eventos de alto nivel.

2. Clase II - Competencias Nacionales y Entrenamientos Avan-
zados

• Ejemplos de instalaciones: Pistas de atletismo regionales, 
canchas de fútbol locales, gimnasios de colegios y universi-
dades para competencias deportivas.

3. Clase III - Entrenamiento Recreativo y Uso General
• Ejemplos de instalaciones: MulticanchasB en barrios, par-

ques públicos, centros deportivos escolares y gimnasios 
comunitarios.Nota: Clase según se define en el estandar de la norma NCh3834 Iluminación - Iluminación de 

instalaciones deportivas.

EL DSI 1 ESTABLECE UN 
MARCO LEGAL QUE 
AYUDARÁ A MITIGAR 
LOS EFECTOS NEGATIVOS 
DE LA CONTAMINACIÓN 
LUMÍNICA, Y PROMOVERÁ EL 
USO RESPONSABLE DE LOS 
RECURSOS ENERGÉTICOS EN EL 
ALUMBRADO PÚBLICO, TANTO 
PÚBLICO COMO PRIVADO”,  
Ruby Mallea.

“

NIVELES MÁXIMOS DE LUMINANCIA E ILUMINANCIA PROMEDIO
 MANTENIDAS POR CLASE DE ALUMBRADO

LÍMITES DE TEMPERATURA DE COLOR CORRELACIONADA
 POR CLASE DE RECINTO DEPORTIVO.

 Luminancia   Iluminancia  Iluminancia
Clase Promedio Clase Promedio Clase Promedio
 Mantenida   Mantenida  Mantenida
 (cd/m²)  (lux)  (lux)

 Temperatura de Color 
 Correlacionada

M1 2,4 C0 60 P1 18
M2 1,8 C1 36 P2 12
M3 1,2 C2 24 P3 9
M4 1,0 C3 20 P4 7,5
    P5 5
    P6 3

 5000 K Clase I y II
 3000 k Clase III

M5 0,75 C4 15

Clase
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posicionándose, están enfocados en 

entregar soluciones energéti cas a la me-
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ventajas comparati vas es que somos el 

grupo energéti co más grande de Chile, 

lo que nos permite ofrecer cobertura 

geográfi ca nacional, y a nuestros pro-

veedores tener un único interlocutor 

para todas las necesidades requeridas”, 

precisó.

Lagos sosti ene que, además, la fi rma 

cumple un alto estándar en materia de 

seguridad. “Alcanzamos, a nivel nacio-

nal, nuestro primer año sin accidentes 

durante 2023 y lo que va de 2024, mien-

tras que en el norte del país cumplire-

mos tres años. Asimismo, somos una 

empresa con solidez fi nanciera y con 

amplia experiencia en el mercado”, dijo.

En la zona norte, la compañía está diver-

sifi cando sus fuentes de ingreso a través 

de dos líneas principales de acción. 

“Una es la de desarrollo de mercado, 
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infraestructura para centrales so-

lares; y la otra es la de desarrollo 

de productos, poniendo a disposi-

ción todo lo que se requiera para 

ejecutar proyectos energéti cos”, 

añadió Lagos.

RUBRO 
INDUSTRIAL
En tanto, Mario Vera, subgerente de 

obras y servicios a terceros de CGE-C 

de la zona Arica-Coquimbo, asevera 

que, tras la experiencia adquirida 

en el sector inmobiliario, dando so-

luciones de alumbrado público y 

diseño de redes interiores, CGE-C se 

ha enfocado en el rubro industrial. 

“Contamos con un equipo técnico y 

comercial de amplia experiencia en el 

mercado de la energía para atender 

este ti po de clientes”, indica.

Vera puntualiza que “por ejem-

plo, podemos asesorar a nuestros 

clientes desde el diseño del proyec-

to eléctrico, construcción de 

infraestructura y ges-

ti ón de suministro. 

Por supuesto, 

in c o r p o -

r an d o 

como pilar de desarrollo la efi ciencia 

energéti ca en todos los procesos”.

RECONOCIDOS 
CLIENTES
Resalta que entre sus clientes fi guran 

empresas como Aguas Antofagasta, 

la principal empresa sanitaria del 

Norte Grande. “Desde 2023 a la fe-

cha, le hemos construido todos sus 

empalmes de aumento de potencia. 

También destaco a otros clientes, 

como Ausenco y Ferrovial”, afi rma 

Vera.

Dice que, asimismo, destacan clientes 

PMGD (Pequeño Medio de Genera-

ción Distribuida). “Se trata de plantas 

fotovoltaicas que se ti enen que co-

nectar a redes de distribución. A tra-

vés de nuestra experiencia técnica y 

conocimientos de esta 

normativa, 

l e s 

diseñamos las líneas de evacuación. 

Son líneas de media tensión que van 

de entre uno y 15 kilómetros, y que 

inyectan energía al Sistema Electrico 

Nacional”, subraya. 

Vera sosti ene que hoy trabajan en 

conjunto con Flux Solar de Co-

pec. “Esta compañía está cons-

truyendo numerosas plantas 

fotovoltaicas. Nosotros la ase-

soramos, entregamos diseños 

y ejecutamos obras. Ya cerra-

mos un negocio para la cons-

trucción de 7 kilómetros de líneas 

de media tensión. La confi anza 

depositada en nuestra empresa 

nos desafí a a conti nuar entregan-

do un servicio de excelencia”, 

agrega. 
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ayores requerimientos que 
deberán ser implementados 
por instituciones públicas y 

privadas, como municipalidades por los 
alumbrados públicos, y empresas en sus 
alumbrados comerciales o industriales, 
establece la nueva normativa que regula 
la contaminación lumínica generada por 
alumbrados de exteriores. 
Se trata del DSI 1, emitido en octubre 
de 2023 por el Ministerio del Medio 
Ambiente, con el objetivo de proteger el 
cielo nocturno, la biodiversidad y la sa-
lud humana. Esta actualización, basada 
en la revisión del Decreto Supremo N°43 
de 2012, amplía su alcance a todo el 
país y establece exigencias más estrictas 
para las Áreas de Protección Especial.

EFECTOS NEGATIVOS
La contaminación lumínica afecta nega-
tivamente a la astronomía, sector clave 

CGE COMERCIALIZADORA DESTACA LOS 
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LA EMPRESA PRECISA QUE LA IMPLEMENTACIÓN DEL DSI 1 DEL 
MINISTERIO DEL MEDIO AMBIENTE TIENE UN PLAZO DE CINCO 
AÑOS A PARTIR DE SU PUBLICACIÓN EN OCTUBRE DE 2023.

para Chile, al reducir la calidad del cielo 
nocturno y comprometer la observación 
científica. Además, altera el ciclo del sue-
ño de las personas y aumenta riesgos de 
enfermedades como obesidad y diabetes. 
También perjudica la biodiversidad, in-
terfiriendo con el comportamiento de 
especies nocturnas y migratorias, algu-
nas de ellas en peligro de extinción.
“El DSI 1 establece un marco legal que 
ayudará a mitigar los efectos negativos 
de la contaminación lumínica, y promo-
verá el uso responsable de los recursos 
energéticos en el alumbrado público, 
tanto en el ámbito privado como público 
mejorando la calidad de vida de las per-

sonas”, señala Ruby Mallea, Subgerenta 
de Obras y Servicios a Terceros de CGE 
Comercializadora.
Los principales requerimientos de la 

nueva legislación incluyen:
1. Extensión a todo el país: La nor-

mativa ya no se limita a las regiones 
astronómicas del norte, aplicándose 
a nivel nacional con exigencias dife-
renciadas en zonas protegidas.

2. Control de emisiones lumínicas: Se 
establecen límites estrictos en la in-
tensidad de la luz, su orientación y la 
proporción de luz azul emitida, para 
minimizar su impacto ambiental.

3. Restricciones horarias: El alumbra-
do ornamental y publicitario, públi-
co y privado, deberá apagarse entre 
las 00:00 y las 07:00 horas, salvo ex-
cepciones autorizadas.

4. Certificación obligatoria: Muni-
cipalidades y empresas privadas 
deberán asegurar que todas las lu-
minarias cuenten con certificación 
conforme a la norma antes de su 
instalación.

5. Plazos de cumplimiento: Las fuen-
tes emisoras existentes en zonas 
protegidas deberán cumplir la nor-
mativa en un plazo máximo de cin-
co años, mientras que el resto del 
país tendrá hasta dos años para su 
implementación.

Además, la normativa determina las 
características que deben tener las 
luminarias utilizadas en vías para trán-
sito vehicular, en vías urbanas con trá-
fico moderado a bajo, y en espacios 
peatonales y ciclovías; así como tam-
bién en recintos deportivos, centros 
recreativos y de uso general.

RECOMENDACIONES 
Mallea sostiene que la nueva norma-
tiva hace una serie de recomendacio-
nes a las municipalidades y al sector 

privado, como la adopción de tecnologías 
de iluminación que cumplan con las nue-
vas normativas.
También será necesario el monitoreo y 
control de los niveles de luminosidad, es-
pecialmente en áreas cercanas a obser-
vatorios y reservas naturales; y fomentar 
la participación en programas de sensi-
bilización y capacitación sobre la conta-
minación lumínica, específicamente para 
municipios.

INSTRUCTIVO 
FUNDAMENTAL
En cuanto al Instructivo de la Subsecre-
taría de Energía, dictado en 2024, Lagos 
dice que es fundamental para las munici-
palidades y otros organismos que gestio-
nan proyectos de recambio de luminarias 
en áreas públicas, especialmente aque-
llas financiadas por el Estado.
La ejecutiva añade que representa una 
oportunidad para modernizar y optimi-
zar los sistemas de alumbrado público, 
fomentando la innovación y la eficiencia 
energética en los municipios.

M

Ruby Mallea, Subgerenta de Obras y Servicios 
a Terceros de CGE Comercializadora.

• Clase M1, M2, M3, M4, M5, categorías establecidas en la 
normativa chilena de alumbrado público para vías de tránsi-
to vehicular. 

• Clase C0, C1, C2, C3 y C4 se utilizan para la iluminación de 
vías urbanas con tráfico moderado a bajo.

• Clases P1, P2, P3, P4, P5 y P6 están destinadas a la ilumina-
ción de espacios peatonales y ciclovías.

1. Clase I - Competencias de Alto Nivel e Internacionales 
• Ejemplos de instalaciones: Estadios de fútbol profesional, 

canchas de tenis para torneos internacionales, gimnasios 
para eventos de alto nivel.

2. Clase II - Competencias Nacionales y Entrenamientos Avan-
zados

• Ejemplos de instalaciones: Pistas de atletismo regionales, 
canchas de fútbol locales, gimnasios de colegios y universi-
dades para competencias deportivas.

3. Clase III - Entrenamiento Recreativo y Uso General
• Ejemplos de instalaciones: MulticanchasB en barrios, par-

ques públicos, centros deportivos escolares y gimnasios 
comunitarios.Nota: Clase según se define en el estandar de la norma NCh3834 Iluminación - Iluminación de 

instalaciones deportivas.

EL DSI 1 ESTABLECE UN 
MARCO LEGAL QUE 
AYUDARÁ A MITIGAR 
LOS EFECTOS NEGATIVOS 
DE LA CONTAMINACIÓN 
LUMÍNICA, Y PROMOVERÁ EL 
USO RESPONSABLE DE LOS 
RECURSOS ENERGÉTICOS EN EL 
ALUMBRADO PÚBLICO, TANTO 
PÚBLICO COMO PRIVADO”,  
Ruby Mallea.

“

NIVELES MÁXIMOS DE LUMINANCIA E ILUMINANCIA PROMEDIO
 MANTENIDAS POR CLASE DE ALUMBRADO

LÍMITES DE TEMPERATURA DE COLOR CORRELACIONADA
 POR CLASE DE RECINTO DEPORTIVO.

 Luminancia   Iluminancia  Iluminancia
Clase Promedio Clase Promedio Clase Promedio
 Mantenida   Mantenida  Mantenida
 (cd/m²)  (lux)  (lux)

 Temperatura de Color 
 Correlacionada

M1 2,4 C0 60 P1 18
M2 1,8 C1 36 P2 12
M3 1,2 C2 24 P3 9
M4 1,0 C3 20 P4 7,5
    P5 5
    P6 3

 5000 K Clase I y II
 3000 k Clase III

M5 0,75 C4 15

Clase

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

05/02/2025
    $101.882
    $124.656
    $124.656

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

           0
           0
           0
      81,73%

Sección:
Frecuencia:

ACTUALIDAD
MENSUAL
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