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Sociedad ligada a la familia fundadora de Paz Corp 
vende un 0,7% de las acciones de la compañía 

E A inicios de esta semana se realizaron transac- 
ciones internas en Paz Corp: Inversiones Globus 
Limitada -ligada a Andrés Paz Daniels- vendió 2 
millones de acciones de la compañía por un total de 
$ 1.019 millones, cifra que representa el 0,7% de 
los papeles totales de la empresa. 
Según la memoria del 2023, la sociedad relaciona 
da a la familia controladora tenía a fines de dicho 
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La startup chilena NotCo cerró sus 
oficinas en Nueva York y encargó 
a Kraft Heinz la venta de sus pro- 
ductos en Estados Unidos y Canadá 
mientras se enfoca en rentabilizar 

la operación, dijo el director ejecu- 
tivo y fundador Matias Muchnick 

a Bloomberg. 
El acuerdo va en paralelo a una 

joint venture entre las dos compa- 
ñías, firmado en 2022 para producir 
versiones a partir de vegetales de 
Kraft Heinz y comercializarlos en 
Norteamérica, excluyendo México. 

total de $ 1.220 millones. 

ejercicio el 17,56% de las acciones de Paz Corp. 

Pero esta no es la única transacción interna que 
ha registrado la firma inmobiliaria. A mediados de 
2024, Inversiones Bankers Limitada -vinculada a 
Ricardo Paz Daniels- también vendió 2 millones de 
acciones de la compañía, equivalente al 0,7% de los 
papeles totales de Paz, pero en esta ocasión por un 

Ahora también está utilizando la 
infraestructura de Kraft para vender 
los productos de NotCo. 

“Pasar la operación de EEUU a 
una compañía de la escala de Kraft, 

Mi NotCo ha recortado 
algunos de sus productos 
y ha despedido a cerca de 
11% de su plantilla en un 
intento por reducir costos. 

NotCo cierra sus oficinas en 
Nueva York y de 
en Norteamérica enlas manos 

a la operación 

  

sus productos y ha despedido a 
cerca del 11% de su plantilla en un 

intento por reducir costos, y ya 
no está considerando expandir la 
marca NotCo a nuevas ubicaciones 

o categorías de alimentos, señaló 
Muchnick. 

“Había que dejar de hacer mu- 
chas más cosas de lo que nosotros 
pensamos que teníamos que hacer” 
parallegar a la rentabilidad, afirmó. 
“Hay veces que tienes un producto 
espectacular, pero porque el margen 
de contribución no te da, tienes que 
sacarlo”, expresó. 

   
    

  

   

      

Metas de innovación 
Elobjetivo es que sus operaciones 

en Chile y Argentina sean rentables 
para el segundo trimestre de este 
año y que México y Brasil lo sean 

      

  

con las métricas de costos de ellos, 
es una obviedad”, dijo Muchnick. 

Reducción de gastos 
NotCo está enfocado en reducir 

costos tras retrasar sus estimaciones 
de cuándo será rentable de 2024 a 

2027. También ha firmado varios 

acuerdos con otras empresas ali- 
mentarias multinacionales, como 
Mars y Mondelez International, para 
licenciar su software que permite 
alos productores replicar sabores 
utilizando diferentes ingredientes. 

NotCo busca firmar más acuerdos de 

este tipo este año, dijo Muchnick. 
La decisión de cerrar la oficina 

de Nueva York también obedece a 

que cada vez es más difícil recau= 
dar fondos de capital de riesgo en 
América Latina, dijo el fundador. 
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la región han podido levantar fon- 
dos desde la pandemia, ya que las 
altas tasas de interés, la inflación 
y la agitación política ahuyentan 
a los inversionistas. Las firmas 

han recurrido a reducir costos, a 
despidos y a retrasar sus planes de 
salira bolsa. Muchos han tenido que 

endeudarse en lugar de capitalizar. 

en 2026, dijo Muchnick. La meta 

de 2027 se obtiene teniendo en 
cuenta también su negocio de marca 
compartida. No prevé una salida a 
bolsa en un futuro próximo. 

A pesar de esto, Muchnick no 
prevé nuevas medidas de reducción 
de costos. NotCo tiene suficiente 

efectivo para al menos cinco años 
y no quiere recurrir a los merca 
dos privados nuevamente. Ahora 
quiere centrarse en la innovación 
y generar dinero a través de su 
ventaja competitiva, los acuerdos 
de licencia para tecnología de in- 
teligencia artificial. 

“Esto es lo que nos hace únicos 
en NotCo”, dijo Muchnick. Kraft 
“opera 10 veces más eficientemente 
mi negocio y yo me puedo enfocar 
en lo que realmente importa para 

NotCo ha recortado algunos de el futuro de la compañía”, agrega. 

  

   El mes de diciembre apuntaló el año con 

un aumento en las exportaciones de vino 
embotellado de 9,4% en volumen y de 5,9% 

en valor, respecto del mismo periodo de 2023. 

Así, en el último mes del año se enviaron 

3,6 millones de cajas al mundo por un valor 
de US$ 98,4 millones, en tanto, el precio 
promedio retrocedió un 3,2% y se situó en 
USS 27,6 por caja. 

Con estos últimos datos, 2024 cierra con un 

aumento de los envíos de vino embotellado 

A Brasil se consolidó como 
principal destino y se 
recuperaron las ventas a 
EEUU, Reino Unido y Japón. 

de 10,7% en volumen y de 5,4% en valor, 

respecto del año anterior, con el envío de 
46,7 millones de cajas y un retorno de unos 
US$ 1.300 millones. 

“Termina así un año de recuperación luego 
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del alicaído 2023 en el que las exportaciones 
de vino embotellado retrocedieron más de un 

20%. Si bien, algunos factores coyunturales 

que afectaron a la economía mundial se han 

ido recuperando, persisten algunos retos 
asociados al cambio en la preferencia de los 

consumidores y también a la contracción de 

las exportaciones a China, los que serán un 
desafío para este 2025”, señaló el gremio. 

Otro hito que se vivió en el rubro es que 
Brasil se consolidó como líder de las ex- 

portaciones de vino embotellado, con una 
participación de 17,5% del volumen enviado 
al exterior y un 15% de su valor. Además, 
“los buenos resultados se deben también a 

la recuperación de las exportaciones hacia 
Estados Unidos, Reino Unido, Japón, Canadá, 
Holanda e Irlanda”; mientras que China se 
mantiene en segundo lugar en valor, aunque 
en volumen queda relegada al quinto lugar, 
con una baja anual de 11,5% en volumen y 
18,6% en valor, señaló Vinos de Chile.

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

05/02/2025
  $1.525.149
  $7.443.240
  $7.443.240

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

      48.450
      16.150
      16.150
      20,49%

Sección:
Frecuencia:

ECONOMIA
DIARIO

Pág: 7


