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Matias Muchnick, CEO de NotCo

NotCo cierra oficinas en
Nueva York y deja a Kraft
Heinz a cargo de gestionen
Estados Unidos y Canada

La empresa Kraft Heinz se hard cargo de la venta de los
productos de NotCo en Norteamérica, mientras que los
esfuerzos de la startup chilena apuntardn a alcanzar la
rentabilidad, segun explicé en una nota a Bloomberg.

DANIELA DEL SOLAR
—Segun Bloomberg, la startup nacional
NotCo Spa cerrd sus oficinas en Nueva York
y encargo a la empresa Kraft Heinz Co las
operaciones de sus productos en Estados
Unidos y Canada. Con esto, se utilizaria la
infraestructura de Kraft Heinz para vender
los productos de NotCo en el mercado nor-
teamericano, excluyendo a México.
Eldirector ejecutivo y fundador delastar-
tup, Matias Muchnick, aseguro a Bloomberg
que ahora se enfocardn en rentabilizar su
compania: “Pasar la operacion de EE.UU a
una compania de la escala de Kraft con las
meétricasde costosde ellos es un no brainer”.
En la nota se explica que este acuerdo ird
en paralelo a una empresa conjunta firma-
daentre las doscompanifas en 2022 para pro-
ducir versiones basadas en vegetales de los
productos de Kraft Heinz y que son comer-
cializados en Estados Unidos y Canada.
Segun Bloomberg, NotCo recorto algunos
de sus productos y despidio cercadel 11% de
su personal en un esfuerzo por reducir cos-
tos. A su vez, la empresa por ahora no con-
sidera expandir la marca NotCo a nuevas
ubicaciones o categorias de alimentos.
Inicialmente, la startup tenia contempla-
do alcanzar la rentabilidad en 2024, meta
que se aplazo a 2027. Asimismo, NotCo ha
firmado varios acuerdos con otras empre-
sas multinacionales de alimentos como

Mars Inc. y Mondelez International Inc. El
director ejecutivo de la startup seiald a
Bloomberg que NotCo buscard firmar mas
acuerdos este ano, pero declind nombrar a
las companias involucradas.

Muchnick asegurd que para alcanzar la
rentabilidad “habia que dejar de hacer mu-
chas més cosasde lo que nosotros pensamos
queteniamos que hacer”, yagrego que “hay
veces que tienes un producto espectacular,
pero porque el margen de contribucion no
te da, tienes que sacarlo”.

Segtin Bloomberyg, la decisién de NotCo de
cerrar su oficina en Nueva York se debe a la
dificultad de recaudar fondos para capital de
riesgo en el mercado latinoamericano des-
de la pandemia, ya que las altas tasas de in-
terés, la inflacion y la agitacién politica
ahuyentan a los inversores.

Ante este escenario, el objetivo de la star-
tup chilena es que sus operaciones en Chi-
ley Argentina sean rentables para el segun-
dotrimestre de este afio y que lo sean en Bra-
sil y México para el 2026. Asimismo,
Muchnick aseguro que no prevé una salida
a bolsa en un futuro proximo.

Segtin Bloomberg, Mucknick no contem-
plaque la empresa aplique nuevas medidas
de reduccion de costos. La startup tendria su-
ficiente efectivo para mantenerse al menos
cincoanosyde momentono quiere recurrir
a los mercados privados nuevamente.@



