
Ripley informó el cierre de su tienda en el
mall Alto Las Condes, tras no renovar el con-
trato junto a Cenco Malls. De esta manera
solo quedan operativas entre ambas empre-
sas las sucursales de Ripley en Cenco Temu-
co, Mall Florida Center (propiedad de Cen-
cosud) y la tienda del Costanera Center.

La noticia se suma al cierre de dos tiendas
Ripley en octubre del año pasado: la ubicada
en calle Huérfanos 967 en la capital, y la su-
cursal en Barros Arana 839, Concepción.

Ripley afirmó que reubicarán a los trabaja-
dores afectados en otras tiendas de la cadena.

Nuevo cierre de
una tienda Ripley

Ripley no renovó el contrato en el mall Alto Las Condes.
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¿HAY QUE SER INGENIERO
COMERCIAL?
La respuesta, por lo menos para Fintual, es no.
Pedro Pineda, CEO y cofundador de la fintech
subió un gráfico con el detalle de las carreras
que estudiaron quienes trabajan en la fintech,
que evidenciaba una mayoría de Ingeniería en
Computación (30), seguido de Ingeniería Civil
Industrial (25) y en tercer lugar Diseño (10). Fue
eso mismo lo que generó comentarios, donde
algunos notaron la preponderancia de los dise-
ñadores y otros la falta de Ingeniería Comercial,
que solo aparecía con una persona. Sí había
cuatro menciones de Economía, quienes estu-
diaron en Brasil y México, según detalló Pineda
ante las preguntas. El hecho de que hubiera una
mención de Actuación también fue destacado en
los comentarios de la publicación, que se enca-
minaba hacia las mil reacciones.

TENDENCIA
EN LINKEDIN

Con el pie en el acelerador dice que partió
ScaleX este 2025 el CEO de Nuam, Juan
Pablo Córdoba. La expectativa se basa

en dos hechos: la semana pasada, el gerente de
Inversiones de AFP Capital manifestó el inte-
rés de participar, por tratarse de un mercado
interesante para el desarrollo del país, dando
una fuerte señal por el lado de los inversionis-
tas institucionales; mientras que el lunes Buy-
depa cerró con éxito su colocación y levantó
casi 10% más de lo previsto, llegando a $3.300
millones. Esto, agrega Córdoba, “da cuenta
del potencial del mercado ScaleX, lo que nos
impulsa a seguir trabajando... Actualmente,
tenemos un pipeline de diversas empresas que
están trabajando con los patrocinadores y nos
da muy buenas perspectivas para cumplir el
objetivo de lograr cinco colocaciones”. 

Entre las próximas aperturas está la de
Chattigo, que busca levantar $5.000 millones
para fortalecer su expansión internacional. La
colocación, dice el cofundador Ernesto Doud-
chitzky, está prevista para marzo, para lo cual
trabajan con InnovaAmerica como patrocina-
dor y Santander como agente colocador. 

Otras que también lo están evaluando para
sus rondas de financiamiento son Awto y De-
fontana, mientras que Instace y Levita Magne-
tics lo ven como una opción interesante. “Creo
que la iniciativa es muy buena por muchos la-
dos, para apoyar a startups más maduras en
etapa de crecimiento y además dar espacio de
inversión en empresas con gran potencial de
crecimiento y retorno a inversionistas que an-

tes no tenían posibilidad”, dice Alberto Rodrí-
guez, fundador y CEO de Levita Magnetics.

Por su parte, Diego Rodríguez, socio del es-
tudio A/C/R que actuó como asesor legal de
la apertura de Buydepa, dice que la reciente
operación es “una buena lectura” de la pro-
fundidad de mercado para la inversión en este
tipo de activos y agrega que para los inversio-
nistas el objetivo es que ScaleX genere un mer-
cado secundario activo. “Ese es el gran desafío,
que este mercado secundario se traduzca en
una mayor liquidez para quienes tienen inver-
siones en este tipo de compañías”. 

Los institucionales

Para Francisco Meneses, CFO de Defontana y
exgerente BancoEstado y Corfo, el mensaje de
AFP Capital es una señal positiva para el impul-
so de ScaleX y el mayor acceso de financiamiento
para las startups: “Decir que en este mercado está
parte del futuro desarrollo económico de Chile y

que van a invertir, es una señal muy impor-
tante. Los fondos de pensiones en todo el
mundo invierten en este tipo de compañías.
Es una tremenda noticia, vamos a tener una
AFP invirtiendo en las startups con más po-
tencial del país, generando empleo y riqueza.
Esperemos que el resto de las AFP sigan este
ejemplo y vuelvan a invertir en Chile”.

Córdoba coincide con que el próximo pa-
so es materializar la entrada de las AFP:
“Las administradoras son quienes van a dar
no solo más oportunidades a más empre-
sas, sino también profundidad y liquidez al
mercado. Esperamos que su participación
se gatille lo más pronto posible”.

Agrega que en estos dos años ScaleX ha lo-
grado avances significativos, como la aproba-
ción de la Superintendencia de Pensiones a
que los fondos de pensiones puedan invertir a
través de un mecanismo específico, sin em-
bargo, la carga tributaria sigue siendo un de-
safío para un ecosistema en crecimiento, el
cual está muy apalancado al interés del inver-
sionista. En este sentido, advierte que es im-
portante que se empareje la cancha tributaria
para reducir el costo de capital. Incluso, dice
que muchos en el mercado plantean que se
retome la tarifa 0% para ganancias de capital
en este mercado, tal como ocurre en los prin-
cipales mercados del mundo como EE.UU.
para no residentes, y en Canadá y Australia.
“Hemos abordado este punto con el Ministe-
rio de Hacienda a través de su Comité Con-
sultivo de Mercado de Capitales, convenci-
dos de que estas empresas son parte funda-
mental del desarrollo de Chile y la región”.

Al menos cinco aperturas de startups
se esperan este año en Scalex

NUEVOS NEGOCIOS:

Tras la colocación de Buydepa,

que el lunes levantó cerca de un

10% más de lo previsto,

alcanzando los $3.300 millones,

se espera que en marzo se sume

Chattigo. Otras como Awto y

Defontana lo están evaluando. 

MARISA COMINETTI

En el kick-off de
ScaleX participa-
ron desde inver-
sionistas privados
e institucionales
hasta agentes
colocadores, em-
prendedores y
autoridades de
Corfo y la Comisión
para el Mercado
Financiero.
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Latam Airlines, el mayor
grupo de transporte aero-
comercial de América La-
tina, alertó del riesgo de

concentración de mercado en Bra-
sil por la planeada fusión que im-
pulsan Azul y Gol, sus dos princi-
pales rivales en la mayor econo-
mía de la región.

El director ejecutivo de Latam en
Brasil, Jerome Cadier, dijo que esa
posible fusión supondría una con-
centración del 60% de los vuelos
nacionales, pero en algunas rutas
llegaría al 90%. “Lo que no quere-
mos es un mercado más concentra-
do, con menos opciones para los
pasajeros, precios más altos y me-
nor crecimiento, es eso lo que que-
remos evitar”, señaló Cadier en de-
claraciones a periodistas.

Cadier agregó tener certeza de
que el Consejo Administrativo de
Defensa Económica (CADE), el
órgano antimonopolio, estudiará
profundamente el caso y presen-
tará medidas adecuadas “de miti-
gación”.

“Transacción
impactante”

Desde Chile, casa matriz de La-
tam, el CEO de Latam Airlines, Ro-
berto Alvo, resaltó que “es una
transacción que de ocurrir es im-
portante, impactante para un mer-

cado grande, y vamos a estar aten-
tos a los anuncios que ellos hagan, y
las medidas de mitigación que
eventualmente propongan”.

Azul y Gol anunciaron hace dos
semanas planes para una “poten-
cial” fusión, como medida para so-
lucionar los graves problemas fi-
nancieros que afectan a Gol.

Tras la posible fusión, las dos ae-
rolíneas pretenden mantener sus
marcas, aunque esperan combinar
algunas áreas operativas y obtener
ganancias de eficiencia.

El ministro de Puertos y Aero-
puertos, Silvio Costa Filho, se ha
mostrado favorable a la posible fu-
sión, aunque asegura que el Go-

bierno quiere garantizar que no
cause un aumento de los precios.

Las tres aerolíneas concentran el
99,5% del mercado de vuelos na-
cionales en Brasil, con una ligera
ventaja de Latam (37,8%) frente a
Gol (33,3%) y Azul (28,4%).

El mercado de vuelos interna-
cionales en Brasil está más repar-
tido y Latam es la principal aerolí-
nea con un 18,1% del mercado,
mientras que Azul transporta un
6,2% de los pasajeros, según esta-
dísticas oficiales.

Resultados récord

En paralelo a las alertas por la
concentración de mercado en Bra-
sil, Latam reportó ayer sus resulta-
dos financieros al cierre de 2024, en
que destacaron sus utilidades por
US$ 977 millones, casi el doble de
lo reportado el año pasado. 

A su vez, el grupo Latam trans-
portó 82 millones de pasajeros, el
mayor número registrado, y au-
mentó su capacidad consolidada en
un 15,1% en el 2024, en compara-
ción con 2023, en línea con el últi-
mo guidance de crecimiento actuali-
zado en octubre pasado.

“Estamos muy satisfechos, muy
contentos, este es el mejor resulta-
do en la historia de Latam, conse-
guimos utilidades, flujo de caja, po-
sición financiera, que son las mejo-
res que ha tenido Latam en su histo-
ria”, resaltó Roberto Alvo. 

Latam Airlines alerta del riesgo
de concentración de mercado en
Brasil por la fusión de sus rivales
EYN/AGENCIAS

COMPAÑÍA REPORTÓ GANANCIAS RÉCORD DE CASI US$ 1.000 MILLONES EN 2024:

Latam reportó ayer sus resultados al cierre de 2024, en que destacaron sus
utilidades récord por US$ 977 millones, casi el doble de lo reportado el año pasado. 

Azul y Gol anunciaron hace dos semanas

planes para una “potencial” fusión, como

medida para solucionar los graves problemas

financieros que afectan a Gol. Menos de tres años alcanzará a ocupar Ro-
mán Blanco la gerencia general de Santan-
der Chile. Desde el banco anunciaron ayer la
salida del ejecutivo, sin detallar las razones
de su alejamiento ni tampoco si ocupará otro
cargo en la institución con casa matriz en Es-
paña. Blanco, quien asumió como gerente
general el 1 de agosto de 2022, continuará en
el puesto hasta julio. 

En su reemplazo asumirá el actual vicepre-
sidente ejecutivo de Santander CIB, Andrés
Trautmann Buc. El ingeniero comercial por la
Universidad de Chile ingresó al grupo en
2007. En la entidad aseguraron que su “lide-
razgo y profundo conocimiento del negocio y
de los mercados permitirán continuar consoli-
dando la posición del banco en el país”.

Desde Santander agradecieron la gestión de
Román Blanco. “En su rol de gerente general y
country head, ha encabezado un exitoso proce-
so acelerando la transformación de los mode-
los de negocio del banco en Chile y su tecnolo-
gía, fortaleciendo el crecimiento de Getnet y
Santander Consumer Finance, además del lan-
zamiento de la Cuenta Más Lucas (...). Dentro
de los logros, se cuenta, además, la implemen-
tación de modelos de atención especializados
para empresas, así como la evolución de las es-
trategias de sucursales, con Work/Café Ex-
presso como ejemplo”, subrayaron.

Santander
anuncia la salida
de su máximo
ejecutivo en Chile
C. MUÑOZ-KAPPES

ROMÁN BLANCO:

Román Blanco, geren-
te general de Santander.
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Andrés Trautmann
asumirá en julio. 
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