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Ml La hoja de ruta 
para solucionar 
la demanda de 
tierras mapuches 
contempla 
medidas 
para sectores 
productivos, 
cambios 
regulatorios y 
reformular la 
Conadi. 

POR RODOLFO CARRASCO 

Una segunda prórroga para 
alcanzar acuerdos solicitó la 

Comisión Asesora Presidencial 

parala Paz y el Entendimiento, 
que trabaja en medidas para 
solucionar la problemática de 

entrega de tierras acomunida- 
des mapuches en las regiones 
del Biobío, La Araucanía, Los 
Ríos y Los Lagos. 

El grupo formado en junio 
de 2023 lo integran como 

copresidentes el senador DC, 
Francisco Huenchumilla, y 
el exministro de Desarro- 

llo Social, Alfredo Moreno; 
además de las comisionadas 

Carmen Gloria Aravena, Gloria 
Callupe, Emilia Nuyado; y los 
comisionados Nicolás Figari, 
Adolfo Millabur y Sebastián 

Naveillán. Por parte del Po- 

Comisión por la Paz pide 

der Ejecutivo, la integra su 
secretario ejecutivo, Víctor 
Ramos. 

La fecha inicial para la en- 

trega de propuestas era el 12 

de enero, pero se trasladó en 
primera instancia hasta el 31 

de enero de 2025. Sinembar- 

  

go, este jueves la instancia 
solicitó como nuevo plazo 
para la entrega de propuestas 
el próximo 30 de abril. 

3 Elcopresidente delacomi- 
$ sión, Alfredo Moreno, señaló 
Y aDiario Financiero que “he- 
mos avanzado bastante, pero 
aún quedan varios temas por 
resolver”. 

“Este es un conflicto con 
una larga raíz histórica y con 
dolores muy profundos en 
las comunidades mapuches, 
las víctimas y en general en 
todos los habitantes de estas 
regiones, especialmente en 
las zonas rurales”, dijo. 

El exministro recordó que 
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Los cambios que 
se trabajan 

El secretario ejecutivo de 
la comisión, Víctor Ramos, 
ya señalaba a mediados de 

esta semana en entrevista 
con Diario Financiero que 
los plazos podrían cambiar. 

“Los comisionados hoy día 

están enfocados en lograr un 
acuerdo. Si eso se logra el 
viernes o quizás se requiere 
unos días más o un tiempo 
más, eso para nosotros es 
secundario. He visto la vo- 

El nuevo plazo para entregar las 
propuestas se fijo para el 30 de abril. 
Ya se había solicifado una prórroga 

hasta el 31 de enero. 

“muchos gobiernos han in- 

tentado resolverlo pero no 
han tenido éxito. Hoy tene- 
mos una nueva oportunidad, 
pero esta vez con un apoyo 
transversal que permitió crear 
esta Comisión con gente muy 
diversa. Es muy importan- 
te aprovechar esta ocasión 
porque es muy difícil volver 
a reunir este apoyo de todos 
los sectores, por eso estamos 
haciendo un enorme esfuerzo 

porescuchara todos y alcanzar 
los consensos necesarios”. 

luntad que tienen todos en 
la comisión y vamos a estar 
hasta la última hora estos 
días tratando de forjar un 
acuerdo”, dijo el psicólogo. 
Agregó que “lo más re- 

levante acá es lograr una 
propuesta para el país de un 
problema que arrastramos 
durante más de un siglo” y 
que “el foco central es entre= 
garle al país una ruta que no 
solamente siga este gobierno, 
sino que los demás gobiernos 
también puedan transitar”. 
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BRAND 
CORNER rara EFCO USA 

  

FIRMA CHILENA DE SERVICIOS INDUSTRIALES CERRÓ 
2024 CON VENTAS POR US$ 19 MILLONES EN EEUU 

  

Fundada por el ingeniero comercial Nicolás Posselt hace 15 

años en la ciudad de Miami, EFCO USA aumentó en un 45% 
su facturación durante 2024, prestando servicios a diversas 

entidades estatales, federales y privadas. 

í 2024 fue un año extraordi- 
nario, el mejor que hemos 
tenido. Y la proyección para 
2025 es mejor aún”, recalca 

Nicolás Posselt, ingeniero comercial 
chileno radicado en Miami y fundador 
de EFCO USA, compañía que el año 
pasado logró un crecimiento de 45% 
en su facturación, alcanzando ventas 
por US$ 19 millones. 

La empresa está enfocada en 
entregar servicios industriales -man- 
tenimiento, limpieza y otros- a 
organizaciones públicas y privadas, 
así como también a aeropuertos y 
aerolíneas. 

Este último nicho concentra hoy el 
40% de su facturación y la firma tiene 

contratos no solo para la mantención 
y limpieza de aviones, sino también 
para la administración de salones 
VIP en aeropuertos internacionales, 
unidad de negocio que, según Posselt, 
ha tenido un crecimiento exponencial 
en los últimos años. 

“Las aerolíneas están cada vez mas 
exigentes y enfocadas en brindarle 
al pasajero VIP una experiencia de 
viaje única”, remarca, un desafío 
que ha requerido una reinvención 
administrativa y operacional en la 
firma. “Atendemos a más de mil 
pasajeros diarios solo en Miami, y 
tenemos un proyecto en Bahamas para 
el 2025 donde esperamos triplicar 
este número”, adelanta. 

  

Diversificar para crecer 

Posselt comenta que hasta la 
pandemia la compañía tenía su foco 
principal en los aeropuertos, pero la 
cancelación de los vuelos los obligó 

a repensar su estrategia. 
“En estos 15 años, ha sido la única 

crisis que hemos vivido: bajamos las 
cortinas, pero no nos afectó tanto 

porque no teníamos ninguna 
deuda”, recuerda, y asegura 
que esa situación financiera se 
mantiene hasta hoy, gracias al 
aprendizaje y a la diversificación 
por la que apostaron a partir 
de ese momento. Actualmente, 
la empresa cuenta con más de 
500 trabajadores que atienden 
-además de las aerolíneas- a 
hoteles, oficinas y entidades 
estatales y federales, como 
la DEA, estaciones de policía 
y diversas reparticiones del 

condado de Miami-Dade, el más 
grande de Florida y el séptimo más 
poblado del país. 

La clave para este crecimiento, 
puntualiza Posselt, ha sido Invertir 
en capacitar y profesionalizar a su 
capital humano. “Somos una em- 
presa donde el activo más preciado 
son nuestros trabajadores, en ellos 
vemos la clave para un crecimiento 

firme y sostenido”, resalta, visión 
que está detrás de la reputación 
que la empresa ha forjado sobre la 
excelencia de su servicio y que les 
ha permitido exponer en diferentes 
eventos de la ciudad de Miami sobre 
el éxito de su estrategia. “Nos llena 
de orgullo ver crecer a nuestra em- 
presa y a nuestro equipo”, remarca. 

Para 2025, Posselt proyecta un 
incremento de 25% solo en servicios 
de aeropuerto, con una facturación 
total que superaría los US$ 23 mi- 
llones. “Tenemos bien avanzadas las 
negociaciones de varios contratos y 
nuevos proyectos”, comenta. 
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