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EXGERENTE DE BANCOESTADO Y CORFO ASUME COMO CFO:

Defontana ficha a Francisco
Meneses para impulsar negocio
fintech y levantar US$ 40 mills.

Instalado en la firma tecnoldgica desde este mes, el ejecutivo
adelanta que para el nuevo financiamiento estan analizando distintas
opciones y una de ellas es abrirse a la bolsa local. marisa cominerTt

espues de una ascendente carrera de ca-
si dos décadas en el sector publico y or-
ganismos internacionales, ademas de
posgrados en Harvard y Duke, Francisco Mene-
ses decidi6 dar un giro y entrar al sector priva-
do. Desde enero es el nuevo Chief Financial Of-
ficer (CFO) del grupo tecnolégico Defontana.
Con ello, deja atrds la labor que asumié en
abril pasado en BancoEstado como Chief Cor-
porate Finance Officer, luego de haber estado
dos anos en Corfo como gerente de Inversio-
nes. Y aunque reconoce que tiene una fuerte
“vocacion por el servicio publico” y que espe-
ravolver a futuro, dice que el desafio propues-
to por Defontana era demasiado atractivo que
lo convencid de dar un adelante, no sin antes
destacar su paso por BancoEstado: “Es un lu-
gar impresionantemente bueno para trabajar,
esuna de las empresas masrentables en Chile,
entrega utilidades por casi US$ 1.000 millones
al Estado todos los afios y estd en la punta del
sector bancario”.

Desde su nueva oficina en Apoquindo, Me-
neses cuenta que Defontana es conocida co-
mo un ERP (sistema de software para la plani-
ficacién de recursos empresariales), “pero la
verdad es que hace mucho tiempo que es una
fintech, es una plataforma de soluciones para
las pymes que incluye tambien soluciones fi-
nancieras (...) Yo vine a apoyar este proceso y
también a ayudar ala empresa alevantar capi-
tal y deuda para seguir creciendo”.

Con mds de 40 mil clientes en el ERP y ope-
raciones en Chile, Perti, México y Colombia,
Meneses sefiala que el objetivo es convertir a
Defontana “en uno de los mayores originado-
res de crédito en el sector financiero no banca-
rio en Chile... la idea es primero crecer fuerte
aqui para después ir a los otros tres paises”.

Para ello, dice, hubo un reordamiento inter-
no, donde fintech dej6 de ser una area de ne-
gocio y se constituy como una empresa den-
tro del grupo. Ademads, se estan inscribiendo
en el registro de prestadores de servicios fi-
nancieros de la Comisién para el Mercado Fi-
nanciero “y asi poder operar bajo una norma-
tiva que es lo suficientemenet rigurosa, por-
que queremos dar confianza”.

EN BOLSA

“Cuando cuentas con mas de 40 mil RUT no
tienes problemas de clientes, el problema es el
dinero para prestarles”, dice Meneses. Por
eso, comenta que estdn analizando las posibi-
lidades para concretar un levantamiento de
capital por US$ 40 millones. Por un lado, expli-
ca, el objetivo es capitalizar la empresa para
poder prestar mds, y, por otro, para crecer
fuerte en México en el negocio de ERP, para
luego hacerlo con las otras verticales.

“Queremos crecer, prestar dinero y hacer
Jactoring y también impulsar otros negocios
fintech como tarjetas, pasarelas de pago en
Chile y en los otros mercados”, precisa.

Sobre la operacién, Meneses agrega que
dentro de las alternativas que estan evaluando
estd abrirse a la bolsa local tradicional, ya que
Defontana tiene el tamano para hacerlo, con
ventas por US$ 22 millones en 2024. “Si bien
ScaleX también estd para nuestro tamano, el
problema es que hay muy pocos fondos, el
proceso va mas lento, entonces si no logramos
que entren, hay que irse a otras opciones co-
mo fondos de venture capital extranjeros o tra-
dicionales y en ese caso irfamos por la bolsa
tradicional”, afiade.



