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Comisión para el Mercado Finan- 
ciero (CMF), Contempora Seguros 
Generales comunicó que realizará 
un aumento de capital por más de 

$3.000 millones, mediantela emisión 
de 7.908 acciones de pago. 

De acuerdo con de la Cruz, esta 
inyección de recursos tiene como 
objetivo acompañar el crecimiento 
dela firma durante los próximos tres 
años, en todas las líneas de negocio 
queofrecen. “Los accionistas tienen 
comprometido el capital para que 
podamos lograr los crecimientos 
que nos hemos propuesto”, señaló. 

Desafíos de la industria 
Aunque en los últimos años el 

mercado asegurador ha mostrado 
señales de estancamiento, alineadas 
conun menor dinamismoeconómico, 
Dela Cruz se mostró optimista sobre 
el futuro de la industria. 

“Los próximos años en Chile la 

penetración del seguro va a seguir 
fuerte”, afirmó, destacando además 
que “es el país de Latinoamérica 
que tiene mayor penetración en los 
seguros, y creo que debiera seguir 
siendo así”. 

Enestecontexto, subrayó laimpor- 
tancia de avanzaren la transforma- 

ción digital para optimizar procesos 
y mejorar la eficiencia. 
Asimismo, valoró positivamente 

el aumento de normativa por parte 
del regulador, señalando que “es 
una buena señal, ya que exige a las 
compañíascumplircon losestándares 
necesarios”.   

Red de 
adquirencia 
Kushki nombra 
a nuevo country 
manager en 
Chile 

“Mi aventura en Kushki 

llegó a su fin”, afirmó en una 
publicación de su cuenta de 
LinkedIn, el country manager 
de la firma, Rodrigo Quijada. 

En su reemplazo, la red 
de adquirencia ecuatoriana 
designó a Alfredo Ureta, quien 
antes de asumir en el cargo se 
desempeñaba como gerente 
comercial de la fintech desde 

hace dos años. 

Ureta es ingeniero comercial de la 
Universidad del Desarrollo y tiene más 

de 16 años de trayectoria en el sector 
financiero. Comenzó su carrera profe- 
sional en Banco de Chile, donde trabajó 
durante cuatro años. Luego, tuvo un 
paso de un año por Komax, para des- 
pués aterrizar en Transbank. 

En esta última trabajó desde 2014 

hasta 2022, cuando dejó la firma para 

  

    
. 

sumarse a la fintech. 

Kushki declaró que uno de los 

objetivos de Ureta es consolidar el 

crecimiento en Chile, “uno de los 

principales mercados para la compañía 
en Latinoamérica, esto gracias a las 
soluciones de pago digitales y presen= 
ciales mediante terminales físicos, los 

cuales brindan una oferta amplia para 
los comercios”. 
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Fondo de AGF de Bci y 
Concreces apuesta por 
financiamiento para 
viviendas con subsidio 

Un fondo de inversión cuyo objetivo es 
la adquisición de contratos de créditos 

habitacionales con subsidio estatal. Esta es 

la apuesta de la AGF de Bci, que en alianza 
con Servicios Financieros Concreces, filial 

del Grupo Ecomac, inició dicha operación. 
Concreces originará créditos habitacio- 

nales, fundamentalmente leasing habita- 
cional y mutuos hipotecarios endosables 
con subsidio estatal, que serán adquiridos 
por el fondo estructurado por Bci Asset 
Management, una vez colocados en el 
mercado. 

El fondo cuenta con USS 35 millones 
comprometidos y la inversión será mate- 
rializada en un plazo de 18 meses. Con ello, 
se estima invertir en créditos para financiar 

la compra de alrededor de 1.200 viviendas. 

El subgerente de activos alternativos de 

la AGF de Bci, Marcial Nájera, sostuvo que 
se “detectó interés por este tipo de fondos, 
los que junto con ofrecer una rentabilidad 
atractiva para los inversionistas cumplen 
un rol importante al entregar nuevas op- 
ciones para facilitar el financiamiento para 
la adquisición de viviendas”. 

La gerenta de finanzas de Concreces, 
Gabriela Moraga, sostuvo que el acuerdo 
suscrito facilitará el acceso a la vivien 

da a familias de clase media y sectores 

vulnerables. 
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Claro empresas celebra en los 

  

premios Partner of the Year de Cisco 
La unidad de negocios B2B se adjudicó galardones en las categorías “Public sector” y “Enterprise networking”, 

destacando su liderazgo, tanto en la implementación de soluciones avanzadas de conectividad, como de redes 

empresariales para el sector público, consolidando su posición como socio estratégico en la transformación 

digital en Chile y la región. 

Claro empresas, la unidad de negocios B28 de 
ClaroVTR, fue galardonada en los Partner of the 
Year Awards de Cisco, obteniendo dos premios 
en las categorías “Public Sector” y “Enterprise 
Networking". Estos reconocimientos destacan 

el compromiso de Claro empresas con la inno- 
vación tecnológica y la creación de soluciones 
que impulsan la conectividad avanzada y redes 
empresariales para sectores clave. 

El premio “Public Sector Partner ofthe Year”, 
obtenido por segundo año consecutivo, reco- 
noce el impacto de la compañía de tecnología 
y telecomunicaciones en la modemización de 
instituciones públicas, mediante tecnologías como 
redes definidas por software (SDN) y gestión 
avanzada de datos, mejorando la conectividad y 
seguridad para millones de ciudadanos 

El galardón también refleja el compromiso 
con el desarrollo de soluciones robustas y se- 
guras para el sector público. Y es que, a través 
de tecnologías de punta, Claro empresas se ha 
posicionado como un aliado clave en proyectos 
que han modemizado instituciones públicas, 
mejorando su eficiencia operativa y asegurando 
una conectividad confiable para millones de 
ciudadanos. 

Por su parte, en la categoría “Enterprise Ne- 
working Partner”, Claro empresas destacó por el 
desarrollo de proyectos relevantes, reafirmando 
su compromiso de ser un socio estratégico para 

las organizaciones de los sectores público y pri- 
vado, en su camino hacia la transformación digital 

Este trabajo demuestra que la compañía de 
telecomunicaciones busca integrar tecnologías 

de vanguardia para llevar a cabo proyectos 
transformadores, además de poner especial foco 
enrelaciones de confianza con clientes y socios. 

“En Claro empresas nos enorgullece traba- 
jar de la mano con Cisco y ofrecer soluciones 
tecnológicas que no solo mejoren procesos, 
sino que también impacten positivamente en la 

vida de las personas. Buscamos entregar valor 
en cada solución tecnológica que disponibiliza- 
'mos y estamos comprometidos con ser el socio 

estratégico de las organizaciones de todos los 
tamaños y rubros que requieran apoyo, no solo 
con tecnología de vanguardia, sino también con 
un enfoque humano, que prioriza el acompaña- 
miento a quienes confían en nosotros”, detalla 

Francisco Guzmán, vicepresidente de Mercado 
Empresas de Claro. 

  

Estos premios se suman a una serie de logros 
obtenidos por Claro empresas, que se perfila 
como un aliado estratégico gracias a su enfoque 
en soluciones de conectividad inteligente, redes 
empresariales avanzadas y servicios en la nube. 
A través de alianzas con líderes tecnológicos 
globales, la unidad de negocios B28 continúa 
impulsando la digitalización en múttiples sectores, 
incluyendo gobierno, salud, educación y más.  
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