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Adobe y Nexsys agradecen 
el desempeño de sus 
canales Platino

El jueves 19 de diciembre, Adobe 
y Nexsys realizaron un deli-

cioso desayuno de agradecimiento 
para sus canales Platino, recono-
ciendo todo el esfuerzo y dedica-
ción que demostraron a lo largo 
del 2024.
El evento no sólo permitió a los asistentes reflexionar sobre los éxitos alcanzados y los desafíos superados en colaboración, sino 
también proyectar un futuro alentador para el 2025.
Desde Nexsys y Adobe manifestaron un profundo agradecimiento a sus canales por su arduo trabajo en 2024 y esperan con entu-
siasmo los logros que traerá 2025. 

FT Vendor capacita a sus partners: “Leasing y sus alternativas,  
una herramienta clave para el cierre de negocios”

Desde principios de noviembre 2024, FT Vendor comenzó una campaña para 
capacitar a la fuerza de venta de sus principales partners de tecnología. En 

esta instancia se presentan los beneficios asociados al financiamiento para sus 
clientes, se resuelven dudas respecto a las modalidades y diferencias del Leasing 
y se entregan recomendaciones para que el partner incorpore en sus proyectos el 
financiamiento a sus clientes como una propuesta de valor.
Además, durante las capacitaciones se presentan casos prácticos, negociaciones 
en curso y se revisa en conjunto cómo aplicar de mejor manera las alternativas 

para así entregar una solución a la medida para cada cliente.
Desde FT Vendor anuncian que este ciclo de capacitaciones continuará durante el primer semestre de este año y los dejan invitados a con-
tactarse en caso de que estén interesados en conocer más acerca de los beneficios del Leasing y realizar una capacitación para su equipo.
Más información solicitar a Paula Pacheco, Ejecutiva Comercial, al email pfpacheco@factotal.com

Sophos reúne a partners y expertos para fortalecer la 
defensa empresarial contra el cibercrimen en Chile

En el marco del evento Sophos Xperience: Partner Roadshow 2024, 
Sophos reunió a más de 90 partners en Chile. Este encuentro en San-

tiago reafirmó el compromiso de Sophos para proteger a empresas de to-
dos los tamaños y sectores en un contexto donde el país enfrenta una si-
tuación de ciberataques muy frecuentes, tal como en el resto del mundo.
Durante el evento, Sophos presentó innovaciones clave en soluciones y 
servicios, orientadas a elevar la seguridad digital y asegurar la continui-
dad de las operaciones de negocios en el país. 
María Claudia Ardila, Directora de Ventas de Sophos para el Sur de Lati-

noamérica, destacó el creciente desafío de los ataques ransomware as a service (RaaS), donde los creadores de malware comercia-
lizan sus herramientas con otros ciberdelincuentes para secuestrar información empresarial. “Los ciberatacantes son cada vez 
más astutos. Donde ellos están, nosotros también estamos para proteger a las compañías. A veces un antivirus no es suficiente; es 
fundamental contar con atención especializada en la gestión de amenazas,” enfatizó.
El Informe del Estado del Ransomware de Sophos 2024 también fue un tema destacado, mostrando una reducción en las tasas de 
ataques de ransomware del 66% al 59% en 2024. En ese sentido, la recuperación de datos también es un aspecto clave, conside-
rando que el 98% de organizaciones que tenía sus datos cifrados, pudo recuperarlos.
El Sophos Xperience Partner Roadshow 2024 ofreció una experiencia completa a los asistentes, quienes conocieron de primera 
mano las tendencias en ciberseguridad, participaron en sesiones informativas y comprendieron la importancia de integrar soft-
ware, hardware y el factor humano en una estrategia de protección digital robusta.
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