
Teague Egan, fundador y CEO de EnergyX.Quiere tener la empresa
más grande de litio, ser
presidente de Estados

Unidos y vivir hasta los 150
años. A Teague Egan, fundador
y CEO de EnergyX, el Wall Stre-
et Journal lo apodó como aspi-
rante a ser el “rey del litio”. Si lo
logra, su trono estará en Chile. 

El proyecto más grande que
está desarrollando EnergyX en
el mundo se encuentra en el Sa-
lar Punta Negra, al sur del Salar
de Atacama, en la Región de
Antofagasta. El objetivo de la
empresa es desarrollar la tecno-
logía de extracción directa de li-
tio más costo-eficiente, para ex-
traer el metal, pero también pa-
ra proveérsela a otros actores de
la industria. 

“Hemos pasado los últimos
seis años desarrollando lo que
creemos que es la mejor tecno-
logía de extracción de litio en su
clase”, asegura Egan en conver-
sación con “El Mercurio”, una
afirmación que están buscando
demostrar con su proyecto en el
país. 

—¿Cuáles son los planes de in-
versión para Chile?

“El proyecto Gigante Negro,
que es nuestro primer y más
importante proyecto, tiene un
plan inicial que nos costará
aproximadamente US$ 1 mil
millones. Hasta ahora, ya he-
mos invertido US$ 50 millones
en la iniciativa a través de los
yacimientos mineros, la explo-
ración, la perforación, el cam-
pamento y toda la gente que es-
tá empleada. Hay mucha con-
fianza en Chile como socio (...)
Chile es crítico, es nuestro pro-
yecto más avanzado. ”. 

Pese al entusiasmo de Egan

por el litio, el empresario no te-
nía experiencia en la industria
antes de fundar EnergyX. Li-
cenciado en Emprendimiento
de la Marshall School of Busi-
ness de la Universidad del Sur
de California, previamente ha-
bía fundado Factory VC, un
fondo de capital de riesgo cen-
trado en tecnología y ciencias
de la vida. 

—¿Por qué decidió emprender
en litio?

“Sentí que lo que estaba ha-
ciendo anteriormente no tuvo
un impacto tan grande en el
mundo como quería tener. Mi
padre (Michael Egan, el mayor
propietario de Alamo Rent A
Car en el pasado) me sugirió es-
cribir cinco pasiones y luego
cinco industrias que creía que
iban a tener mayor impacto.
Luego, por casualidad, hice un
viaje a Sudamérica en 2018. Fui
al Salar de Uyuni (Bolivia). En
ese momento, supe que esa era

mi vocación, que el litio iba a ser
un componente realmente im-
portante de la transición ener-
gética, que es algo que tiene un
impacto masivo en el mundo”. 

—Sin experiencia en litio, ¿có-
mo decide cuál es la dirección a
la que debe apuntar la empre-
sa?

“Uno de mis mayores talen-
tos es construir un equipo de
personas. Creo que tenemos un
gran equipo aquí (…) Hemos
cometido muchos errores en la
contratación. Hay algunas per-
sonas que solo duraron un par
de meses, fue la decisión inco-
rrecta y debes fallar rápido”.
“Luego hay algunas personas
como nuestro director de tecno-
logía, que era de RioTinto, y ha
estado conmigo cinco años”. 

“Soy un emprendedor y un
solucionador de problemas. No
soy un experto en litio. En reali-
dad, no soy ningún tipo de ex-
perto. Pero creo que cualquier
emprendedor que resuelva pro-
blemas puede echar un vistazo
a los estanques de evaporación
y al menos sentir que tiene que
haber una mejor manera de ha-
cerlo”. 

La tecnología

Egan narra que al inicio de
EnergyX estaban solo concen-
trados en trabajar la tecnología
de separación con membranas,
pero que se encontraron con el
problema de que el ámbito de
aplicación en distintos tipos de
salmuera no era muy amplio. 

“Nos dimos cuenta de que
nuestro objetivo era ser la em-
presa número uno en tecnolo-
gía de extracción directa de li-
tio. Para lograrlo, necesitába-
mos dos cosas. Una era poder
tratar a todos, si no a la gran ma-
yoría, de las salmueras. En se-
gundo lugar, nos dimos cuenta
de que necesitábamos poder to-
mar una salmuera y convertirla
en litio apto para baterías. No
solo hacer un paso y luego con-
fiar en que ese cliente haga el
resto”, dice Egan. 

Por este motivo, asegura que
lo que han creado es una plata-
forma de tecnologías: extrac-
ción por solventes, adsorción,
de extracción directa de litio,
etc. “Hemos probado más de 30
salmueras de los principales
propietarios y productores de
recursos de todo el mundo, y

han producido una tasa de re-
cuperación de más del 90%, con
la que hemos producido litio de
grado de batería”, detalla. 

Los planes para Chile

En el país, EnergyX controla
más de 40.000 hectáreas de
concesiones mineras cerca del
Salar de Punta Negra, uno de
los salares incluidos en la Estra-
tegia Nacional del Litio. La em-
presa ya ingresó su manifesta-

talaciones de demostración más
grandes que pueden producir
aproximadamente de 50 a 100
toneladas por año. El propósito
de la planta de demostración es
validar nuestro proceso en
equipos de grado comercial (…)
Ese es el último paso antes de
que vayamos a construir plan-
tas comerciales completas”.
“Nuestro objetivo es ser comer-
ciales para 2027. Ya estamos
considerando otras ubicaciones
en Chile, para la refinería final”.

ción de interés para desarrollar
un proyecto en ese lugar. 

—¿Cuánto falta para que pue-
dan extraer litio?

“Estamos realizando perfo-
raciones exploratorias. Hemos
obtenido excelentes resultados.
También tenemos una planta
piloto en Chile a la que envia-
mos nuestra salmuera, y esta-
mos extrayendo litio a escala pi-
loto”. 

“Estamos construyendo ins-

¿Rey del litio?: Los
ambiciosos planes de
Teague Egan para Chile

CATALINA MUÑOZ-KAPPES

ASEGURA QUE TIENEN LA MEJOR TECNOLOGÍA PARA EXTRAER EL METAL

El empresario busca que la compañía que fundó, EnergyX, sea la empresa

más grande de litio del mundo. En el país, planean una inversión inicial

de US$ 1.000 millones.
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‘‘Soy un emprende-
dor y un solucionador de
problemas. No soy un
experto en litio (...) Pero
creo que cualquier em-
prendedor puede echar un
vistazo a los estanques de
evaporación y al menos
sentir que tiene que haber
una mejor manera de ha-
cerlo”. 

TEAGUE EGAN, FUNDADOR DE ENERGYX

‘‘Si estamos en lo
cierto con los números
que hemos visto, seremos
el productor de menor
costo y produciremos el
litio más sostenible en
todo el mundo”.

JUAN CARLOS BARRERA,
PRESIDENTE DE LITIO PARA SUDAMÉRICA
EN ENERGYX

JUAN CARLOS BARRERA: EnergyX
podría ser el “productor de menor
costo y más sostenible” del mundo
Juan Carlos Barrera, presidente de Litio
para Sudamérica en EnergyX, es uno de
los expertos que ha reclutado Teague
Egan para su empresa. El chileno traba-
jó durante 28 años en SQM, compañía
en donde ocupó el cargo de vicepresi-
dente sénior de Operaciones de Litio y
Potasio. 
Barrera admite que las afirmaciones de
lo que prometía lograr EnergyX le pro-
dujeron escepticismo en un principio.
Sin embargo, tras ver los resultados que
se habían logrado en Bolivia, cambió de
opinión. “Si tienes esto, puedes hacer un
gran cambio”, le dijo a Egan. 
El ejecutivo afirma que EnergyX tiene el
consumo más bajo de la industria, con gasto de capital y de operación
extremadamente bajos. “Si estamos en lo cierto con los números que
hemos visto, seremos el productor de menor costo y produciremos el
litio más sostenible en todo el mundo. Entonces, con esas dos cosas,
podemos ser el número uno. Esto puede ser un cambio de paradigma”,
afirma. También indica que ya están trabajando para presentar un
estudio ambiental, con una de las dos empresas de ingeniería más
grandes. 
Respecto de la estrategia nacional del litio, Barra comenta que “en
2023, el Gobierno abrió la ventana para algo que estuvo cerrado du-
rante 44 años. Entonces es un gran cambio”. 

Juan Carlos Barrera, presi-
dente de Litio para Sudaméri-
ca en EnergyX.
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SÁBADO 25 DE ENERO DE 2025 B 9ECONOMÍA Y NEGOCIOS

Kristalina Georgieva, directo-
ra gerente del Fondo Monetario
Internacional (FMI), hizo un lla-
mado a Europa para que invier-
ta en mejorar la competitividad
y la confianza, que en su opi-
nión es lo que marca la diferen-
cia con Estados Unidos, con ta-
sas de crecimiento muy por en-
cima de las de Europa.

Georgieva cerró ayer el Foro
Económico de Davos, en Suiza,
con un debate sobre las pers-
pectivas económicas para
2025, en el que también han
participado el ministro de Eco-

nomía y Planificación de Ara-
bia Saudí, Faisal Alibrahim; la
presidenta del Banco Central
Europeo (BCE), Christine La-
garde, y el presidente ejecutivo
de BlackRock, Larry Fink.

Uno de los asuntos que en
mayor medida han centrado es-
ta edición del Foro de Davos ha
sido la “excepcionalidad” de la
economía de Estados Unidos,
ya que nada parece poder fre-
nar tasas de crecimiento y de
empleo superiores a las del res-
to del mundo.

Para Georgieva, esto obedece

en gran medida a la brecha de
productividad entre Estados
Unidos y, por e jemplo, la
Unión Europea, con indicado-
res mucho menores, si bien le-
jos de las tasas negativas de
gran parte de los países emer-
gentes. Además de trabajar pa-
ra conseguir un mercado de ca-
pitales más eficiente y avanzar
en la unión bancaria, Europa
debe “sentir orgullo de ser Eu-
ropa, ya que Estados Unidos
tiene una cultura de la confian-
za y Europa, en cambio, la de la
humildad”, ha dicho Georgie-
va. En Estados Unidos “basta
con moverse un poco para reci-
bir felicitaciones y aplausos”,
ha dicho, pero en Europa ese
contexto no existe.

El FMI insta a la UE a mejorar la
productividad y la confianza
para alcanzar a EE.UU.
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CIERRE DEL FORO ECONÓMICO DE DAVOS:

La economía estadounidense fue uno de los

puntos en los que se centró el Foro.
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