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El comisario europeo de
Economía y Productividad,
Valdis Dombrovskis, y la di-
rectora general de la Organi-
zación Mundial del Comercio
(OMC), Ngozi Okonjo-Iwea-
la, unieron sus voces este jue-
ves en el Foro de Davos para
intentar evitar que la ola pro-
teccionista procedente de
EE.UU. genere una guerra co-
mercial que en opinión de am-
bos sería negativa para todas
las economías.

“Si volvemos a la imposición
mutua de aranceles en represa-
lia que hubo en los años treinta
del siglo pasado, el PIB mun-
dial tendrá pérdidas de doble
dígito y todos lo pagarán”, ad-
virtió Ngozi en un debate junto
al comisario europeo y repre-
sentantes diplomáticos de paí-
ses como China, Japón, EE.UU.
o Brasil, entre otros.

“Incluso si el escenario es
otro, el de un comercio roto en
dos bloques, vamos a perder
un 6,4% del PIB global real,
una cifra similar a las econo-
mías de Japón y Corea del Sur
unidas”, advirtió la directora
general de la OMC.

Dombrovskis aseguró que el
mayor logro económico de la
Unión Europea a lo largo de su
historia ha sido precisamente
el de eliminar las barreras co-
merciales entre sus miembros
con la libre circulación de pro-
ductos, servicios, mano de
obra y capital, “lo que ha bene-
ficiado a todos los miembros”.

“Los países aislados econó-
micamente no son prósperos,
y la historia nos muestra que
en los años treinta del siglo
XX el proteccionismo y la
fragmentación económica
contribuyeron a la Gran De-
presión”, afirmó.

Ngozi insistió en que las
amenazas arancelarias del Pre-
sidente Donald Trump todavía
no se han materializado (por
ahora solo se han iniciado in-
vestigaciones sobre el desequi-
librio comercial de EE.UU.),
por lo que pidió tranquilidad
en un momento en el que el co-
mercio global se encuentra en
cifras récord (30,4 billones de

dólares en 2024).
“No digo que no esté preo-

cupada, pero es mejor no hi-
perventilar, tranquilizarse y
respirar profundamente”, se-
ñaló la directora general de la
OMC, quien urgió a las eco-
nomías a que, incluso si los
aranceles estadounidenses se
hicieran realidad,
no sean respondi-
dos de inmediato
con tarifas inclu-
so mayores.

“Usar los aran-
celes como una
herramienta polí-
tica es atractivo”,
admitió Ngozi ,
quien manifestó
no obstante su esperanza de
que sea una simple maniobra
de negociación de Trump, ya
que, advirtió, esas tasas “pue-
den distorsionar la economía al
llevar a la salida de recursos de
unos sectores a otros”.

“A menudo se usan para re-
solver problemas de los que el
comercio es injustamente acu-
sado, y si se analizan los défi-
cits comerciales, se ve con fre-
cuencia que proceden de de-
sequilibrios económicos, por
ejemplo, en consumo domés-
tico”, subrayó.

La imposición de
tarifas a las impor-
taciones “puede re-
ducir temporal-
mente el déficit,
pero a la larga traer
problemas como
inflación, o que las
exportaciones sean
menos competiti-
v a s ” , s u b r a y ó .

Dombrovskis añadió, por su
parte, que Estados Unidos y la
Unión Europea son aliados es-
tratégicos en el difícil momen-
to geopolítico actual, “en el
que las autocracias desafían las
reglas del orden internacio-

nal”, y suman entre ambos el
42% del PIB mundial, por lo
que deben trabajar juntas con
espíritu de cooperación.

El comisario europeo defen-
dió, no obstante, la imposición
de aranceles y otras medidas
restrictivas del comercio en
ciertos casos, como las que
Bruselas ha dictado por moti-
vos de seguridad estratégica en
ciertos sectores o para apoyar
la reducción de emisiones.

“El mundo ha trabajado du-
ro en la historia para bajar los
aranceles y esta óptica ha esti-
mulado el comercio global be-
neficiando a todos los países”,
concluyó Ngozi, quien animó
a Estados Unidos y China a
negociar sus desequilibrios
comerciales con el mismo es-
píritu con el que EE.UU. y Ja-
pón resolvieron diferencias
en conflictos similares en los
años setenta y ochenta del si-
glo pasado.

Durante el Foro de Davos

OMC y la UE abogan por
evitar una guerra comercial
global: “Perderíamos todos”

Estimaron que ola proteccionista procedente de EE.UU. podría provocar 
que el PIB mundial tenga pérdidas de doble dígito.
EFE El comisario

europeo de
Economía y
Productividad,
Valdis Dom-
brovskis, aseguró
que el mayor
logro económico
de la Unión
Europea ha sido
precisamente el
eliminar las
barreras comer-
ciales entre sus
miembros 

E
FE

LOGRO
El mayor logro

económico de la Unión
Europea ha sido

eliminar las barreras
comerciales entre sus

miembros.

OPINIÓN

propone una do-
cena de acciones
que involucran al
sector público y al
privado.

Destacamos, la
urgente necesi-
dad de revitalizar
los esfuerzos para
ampliar los trata-
dos de libre co-
m e r c i o , p o r
ejemplo, en Asia,
África y países
árabes. Y dentro
de estos, remover

las trabas no arancelarias, que muchas
veces son la principal limitación para
nuestras empresas.

Necesitamos un caso emblemático y
simbólico que permita volver a tener
un relato potente en favor del comer-
cio internacional, y para eso unir al país
bajo la conducción del actual y futuro
Presidente de la República para alcan-
zar un acuerdo profundo con la India,
que sería un proyecto inigualable. Re-
cordemos que ese país tiene hoy la
mayor población en el mundo, su fuer-
te crecimiento está logrando el surgi-
miento de una clase media numerosa y
que posee una ubicación estratégica en
el contexto geopolítico actual.

Pero eso no basta, el éxito exporta-
dor requiere con urgencia dos iniciati-
vas. La primera es detener pronto la
agenda antiexportaciones en marcha.
En efecto, bajo el prisma ideológico del
“extractivismo”, hoy están amenaza-
das las exportaciones pesqueras a raíz
de un proyecto de ley que desconoce la
importancia de la ciencia, el derecho
de propiedad y el desarrollo industrial.
Algo similar ocurre con la industria del
salmón, en donde la ideología extrac-
tivista está impidiendo realizar las in-
versiones sustentables que nos permi-
tirían recuperar el liderazgo global en
la producción de este alimento. Final-
mente, nuestra industria exportadora
silvícola también está amenazada por
la mentalidad extractivista y por la in-
seguridad en las zonas rurales del cen-
tro sur del país.

La segunda iniciativa es para impul-
sar más aceleradamente las nuevas
exportaciones que el cambio climático
está permitiendo. Para hacer esto se
necesita remover las restricciones que
hoy retrasan la inversión en el litio co-
mo la no concesión del recurso, agilizar
las autorizaciones para explotar los
depósitos de tierras raras, etc. Igual-
mente, se necesita agilizar el sistema
de concesiones para construir la infra-
estructura física y digital que apoya a
los sectores exportadores.

El país necesita con urgencia poner
el desafío exportador como un tema
nacional prioritario. Las amenazas de
una nueva guerra fría comercial debe-
mos transformarlas en oportunida-
des. n

El Presidente Trump se dirigió ayer a
los asistentes al Foro de Davos repitien-
do los aspectos centrales de su discurso
inaugural. Para los asistentes y el mundo
en general, el temor principal son sus
amenazas de elevar los aranceles a Chi-
na, México y Canadá; es decir, impulsar
las guerras comerciales que tanto daño
causaron al bienestar del mundo en el
pasado. Ello no es ninguna novedad ya
que en su primera administración Trump
utilizó los aranceles como instrumento
geopolítico y lo mismo hizo el presidente
Biden. Es así como, según informes del
FMI, el 2023 se aplicaron en el mundo
cerca de 3.000 restricciones al comer-
cio; es decir, tres veces más que las ma-
terializadas en el año 2019. Esa tenden-
cia ha sido acompañada por un conjunto
de restricciones que han limitado el rol de
velar por la libertad de comercio que
realiza la Organización Mundial del Co-
mercio (OMC). Como dice The Econo-
mist, “los implacables vetos, por oscuros
que parezcan, han debilitado completa-
mente a la OMC durante casi cinco
años”. Esta realidad es lamentable ya
que la paralización de la OMC significa no
proteger del proteccionismo a los países
pequeños como Chile.

¿El discurso mercantilista de Trump
se va a concretar? Hay antecedentes
que muestran que es probable que ello
no ocurra con la intensidad que las
campañas políticas les dan a los anun-
cios de los candidatos. Además, ya han
sido evaluadas las alzas de aranceles
que se comenzaron a aplicar entre el
2018 y 2019, y los resultados muestran
que el impacto fue negativo para las ex-
portaciones desde EE.UU.(K. Handley,
2020). Existe en ese país un temor por
la inflación, que aún no es derrotada, y
los aranceles serían un traspié en esa
batalla. Por último, el nuevo hombre
fuerte de la conducción económica
nombrado por Trump, Scott Bessent,
ha dicho que los “aranceles son una he-
rramienta de negociación”.

En suma, hay incertidumbre sobre la
intensidad de la guerra comercial y por
ello nosotros en Chileno debemos precipi-
tarnos, ni sobrerreaccionar. No debemos
olvidar que uno de los grandes activos que
como país tenemos es el acuerdo político
por alrededor de cinco décadas, durante
gobiernos muy diferentes, de impulsar las
exportaciones como fuente principal para
lograr el desarrollo. Asimismo, hoy con-
tamos con una red de acuerdos comercia-
les y políticos que involucran al 85% del
PIB mundial y que son las principales he-
rramientas para protegernos de una arre-
metida proteccionista.

¿Significa eso que no tenemos nada
que hacer frente a una arremetida pro-
teccionista? Por supuesto que no, de-
bemos impulsar con mucha más fuerza
la libertad de comercio y aprovechar la
oportunidad para fortalecer nuestra
estrategia exportadora. Hemos plan-
teado una agenda al respecto (Debate
Público, enero 2025, CIES-UDD) que
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