
Halter Generadores
Soluciones energéticas integrales
A fi nes de 2018, Carlos Pizarro Sobarzo, Juan 
Carlos Pizarro Latournerie, y Jaime Rojas  
Vasconcelo, tres ingenieros civiles con más de 
40 años de experiencia combinada en grupos 
electrógenos, minería y tecnología, unieron 
sus fuerzas para fundar Halter. Los ejecutivos 
compartían la visión de  transformar la 
industria de generadores eléctricos mediante 
el uso de tecnología avanzada.

mentar su propuesta de servicios, Hal-
ter Generadores, comenzó a impor-
tar estos equipos, tanto para la venta 
como para el arriendo, lo que sumado 
a su área de servicios, transforma a la 
compañía en proveedora de una ofer-
ta integral de soluciones energéticas. 
“Estas unidades fueron muy bien recibi-
das por las diferentes industrias (agrícola, 
minero, forestal, logística, construcción,  
entre otras) y comenzamos a tener un 
crecimiento sostenido, lo que nos llevó a 
buscar instalaciones más amplias, sumar 
más recurso humano, e implementar más 
tecnología para automatizar nuestros 
procesos internos”, añade Rojas.
Hoy, Halter Generadores tiene disponible 
para venta y arriendo inmediato, genera-

dores de entre 10 y 350 kVA y la capacidad 
de atender pedidos especiales de hasta 
1.500 kVA. 
Sobre las características de estos equi-
pos, Carlos Pizarro Sobarzo, Director y 
Gerente de Operaciones y Tecnología 
de Halter, destaca que son de proceden-
cia asiática, poseen motores FAW y Cum-
mins, y cumplen con la nueva normativa 
de emisiones de grupo electrógenos. “En 
Halter Generadores tenemos estrictos 
procesos internos y de calidad, y hemos 
trabajado de la mano de los proveedores 
para que el diseño y la fabricación de los 
equipos cumplan con nuestros paráme-
tros y estándares, garantizando así, su 
calidad, efi ciencia, sostenibilidad y mayor 
vida útil”, indica el ejecutivo.

En sus inicios, Halter se enfocaba en 
la mantención de generadores, en-
tregando a sus clientes un servicio 

técnico y de soporte de gran calidad y efi -
ciencia. De este modo, pudo consolidarse 
en el mercado y comenzar a crecer. Para 
Jaime Rojas Vasconcelo, Director y Ge-
rente Comercial de Halter, su positiva in-
cursión en esta industria se debió a su ex-
periencia y a la gran especialización con la 
que se desempeñaban, siendo capaces de 
responder a las exigencias que conllevan 
los trabajos en este tipo de equipos, su-
mado a la implementación de tecnología 
avanzada en la nube para gestionar infor-
mación de manera efi ciente y fundamen-
tar la toma de decisiones estratégicas”.
En 2021, con la fi nalidad de comple-
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Además, de la calidad de sus productos, Halter aprovechó su 
ventaja tecnológica para ofrecer servicios precisos y profesio-
nales, superando consistentemente a la competencia. “Hemos 

logrado tener una agilidad muy diferente a nuestros competidores 
con nuestra infraestructura tecnológica robusta”, afirma Pizarro.
En búsqueda de la innovación y automatización, Halter implementó 
soluciones tecnológicas personalizadas, adaptando los sistemas ya 
existentes de Voxa (www.voxa.cl), como su CRM y ERP, a las necesi-
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