
Halter Generadores
Soluciones energéticas integrales
A fi nes de 2018, Carlos Pizarro Sobarzo, Juan 
Carlos Pizarro Latournerie, y Jaime Rojas  
Vasconcelo, tres ingenieros civiles con más de 
40 años de experiencia combinada en grupos 
electrógenos, minería y tecnología, unieron 
sus fuerzas para fundar Halter. Los ejecutivos 
compartían la visión de  transformar la 
industria de generadores eléctricos mediante 
el uso de tecnología avanzada.

mentar su propuesta de servicios, Hal-
ter Generadores, comenzó a impor-
tar estos equipos, tanto para la venta 
como para el arriendo, lo que sumado 
a su área de servicios, transforma a la 
compañía en proveedora de una ofer-
ta integral de soluciones energéticas. 
“Estas unidades fueron muy bien recibi-
das por las diferentes industrias (agrícola, 
minero, forestal, logística, construcción,  
entre otras) y comenzamos a tener un 
crecimiento sostenido, lo que nos llevó a 
buscar instalaciones más amplias, sumar 
más recurso humano, e implementar más 
tecnología para automatizar nuestros 
procesos internos”, añade Rojas.
Hoy, Halter Generadores tiene disponible 
para venta y arriendo inmediato, genera-

dores de entre 10 y 350 kVA y la capacidad 
de atender pedidos especiales de hasta 
1.500 kVA. 
Sobre las características de estos equi-
pos, Carlos Pizarro Sobarzo, Director y 
Gerente de Operaciones y Tecnología 
de Halter, destaca que son de proceden-
cia asiática, poseen motores FAW y Cum-
mins, y cumplen con la nueva normativa 
de emisiones de grupo electrógenos. “En 
Halter Generadores tenemos estrictos 
procesos internos y de calidad, y hemos 
trabajado de la mano de los proveedores 
para que el diseño y la fabricación de los 
equipos cumplan con nuestros paráme-
tros y estándares, garantizando así, su 
calidad, efi ciencia, sostenibilidad y mayor 
vida útil”, indica el ejecutivo.

En sus inicios, Halter se enfocaba en 
la mantención de generadores, en-
tregando a sus clientes un servicio 

técnico y de soporte de gran calidad y efi -
ciencia. De este modo, pudo consolidarse 
en el mercado y comenzar a crecer. Para 
Jaime Rojas Vasconcelo, Director y Ge-
rente Comercial de Halter, su positiva in-
cursión en esta industria se debió a su ex-
periencia y a la gran especialización con la 
que se desempeñaban, siendo capaces de 
responder a las exigencias que conllevan 
los trabajos en este tipo de equipos, su-
mado a la implementación de tecnología 
avanzada en la nube para gestionar infor-
mación de manera efi ciente y fundamen-
tar la toma de decisiones estratégicas”.
En 2021, con la fi nalidad de comple-
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Además, de la calidad de sus productos, Halter aprovechó su 
ventaja tecnológica para ofrecer servicios precisos y profesio-
nales, superando consistentemente a la competencia. “Hemos 

logrado tener una agilidad muy diferente a nuestros competidores 
con nuestra infraestructura tecnológica robusta”, afirma Pizarro.
En búsqueda de la innovación y automatización, Halter implementó 
soluciones tecnológicas personalizadas, adaptando los sistemas ya 
existentes de Voxa (www.voxa.cl), como su CRM y ERP, a las necesi-

Halter y su infraestructura 
tecnológica robusta
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Halter Lift
Un nuevo actor  
llega al mercado 
de grúas y apiladores eléctricos
El deseo de expandir su portafolio de productos con equipos que tuvieran una alta demanda en 
el mercado y que a su vez fueran amigables con el medio ambiente, llevó a Halter a desarrollar 
una nueva línea de negocios: Halter Lift.

Los buenos resultados obtenidos, 
su know how, experiencia y visión a 
futuro, llevaron a Halter a crear Hal-

ter Lift. “Hace dos años necesitábamos 
contar con un equipo para el traslado de 
carga para las operaciones de Halter Ge-
neradores, sin lograr encontrar una pro-
puesta rápida y satisfactoria en el merca-
do, vimos la oportunidad de crear Halter 
Lift: con una oferta de grúas horquilla y 
apiladores eléctricos, ya que era una in-
dustria que venía en alza”, explica Rojas.
En abril de 2024, los ejecutivos de Halter 
viajan a China, donde fueron apoyados 
por un experto, quien les mostró la ofer-
ta de importantes proveedores, lo que 
les permitió conocer de primera fuente la 
calidad de máquinas y las características 
de los fabricantes.
Ya para finales de 2024, comienza a operar 

Halter Lift con grúas horquilla eléctricas 
para manejar cargas de entre 2,0 a 3,5 tone-
ladas y un mástil de elevación de hasta 4,5 
m; y apiladores eléctricos con capacidades 
de levante que van desde los 1,6 a 2,0 to-
neladas y mástil de elevación de hasta 8m.  
La compañía también tiene la capacidad de 
realizar pedidos especiales de transpaletas 
eléctricas, apiladores de doble fondo, equi-
pos de pasillo angosto, grúas 4x4 todo te-
rreno, alzahombre tipo tijera, y apiladores 
de gran elevación (12 m).

Tecnología Ion-Litio
Las grúas horquilla y apiladores de Halter 
Lift vienen con baterías de Ion-Litio que 
proporcionan eficiencia energética y redu-
cen el impacto ambiental. Estas baterías 
tienen logran tiempos de carga rápidos (2 
horas), mayor autonomía (5 a 6 horas, y 

con carga de oportunidad se puede operar 
de forma continua) y bajo mantenimiento. 

Entorno Laboral Excepcional
Para Juan Carlos Pizarro Latournerie, 
Director y Gerente General de Halter, 
ambas empresas no solo sobresalen por 
su excelencia operativa y tecnológica, sino  
que también por ofrecer un entorno labo-
ral excepcional. Entre sus beneficios se in-
cluyen las 40 horas de trabajo semanales, 
postnatal masculino de tres meses con la 
posibilidad de tener los viernes libres du-
rante este período, y bonificaciones en 
alimentación, superando ampliamente los 
estándares del mercado. “Nuestro com-
promiso es asegurar un ambiente donde 
las personas puedan desarrollarse plena-
mente, manteniendo un equilibrio entre la 
vida personal y profesional”, concluye.

Carlos Pizarro, Director Gerente de Operaciones y 
Tecnología; Jaime Rojas, Director y Gerente Comercial; 

ambos de Halter.
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dades específicas de la empresa. Estas 
soluciones se han convertido en una 
pieza clave en el éxito de Halter, permi-
tiéndole optimizar recursos, mejorar la 
eficiencia operativa y fortalecer la in-
teracción con sus clientes. Voxa, como 
empresa independiente especializada 
en tecnología, ofrece al mercado solu-
ciones avanzadas como CRM para ven-
tas, ERP para operaciones, facturación 
electrónica, gestión de activos y moni-
toreo remoto, posicionándose como un 
aliado estratégico para diversas indus-

trias y empresas, incluyendo Halter.
Para este 2025, Halter está trabajando 
en una extranet -la que estará opera-
tiva dentro de los primeros meses del 
año- a través de la cual los clientes, 
tantos de Halter Generadores como de 
Halter Lift, podrán solicitar los mante-
nimientos, las garantías, las horas uso, 
los repuestos, etc. También, podrán ob-
tener la información relevante del equi-
po, como números de serie, de chasis 
y motor. “La gran ventaja de esta solu-
ción es que el cliente podrá acceder fá-

cilmente a toda la información sin que 
tenga la necesidad de interactuar con 
su ejecutivo. Además, podrá solicitar 
servicios (soporte técnico, mantención) 
a través del sistema, el que se encarga 
de informar a las áreas involucradas. 
Por lo tanto, el cliente, el servicio pos-
tventa y el ejecutivo estarán en línea 
con la información”, explica Pizarro. 
Cabe destacar que todas estas innova-
ciones le permiten a Halter brindar un 
servicio ágil, innovador y sin interrup-
ciones.
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