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Marco Rubio descubrirá que 
China es difícil de batir en América Latina

Desde su fundación por terra-
tenientes en 1866, la Sociedad
Rural de Argentina, cuyo lema es
“Cultivar la tierra es servir a la
patria”, ha sido un potente aliado
de los gobiernos de derecha y un
enemigo temible de los de iz-
quierda. El campus de la socie-
dad en Buenos Aires, sede de una
gran feria agrícola anual, domina
una manzana en el corazón de la
capital. Recibiendo a The Tele-
gram para una charla sobre geo-
política, los directivos de la socie-
dad deploran dé-
c a d a s d e m a l a
gestión económi-
ca por parte de
gobiernos popu-
listas de izquier-
da, que han pro-
vocado el aumen-
to de la inflación y
el hundimiento de la moneda ar-
gentina. A la salida, le muestran
algunos de los tesoros históricos
de la sociedad, incluido un sillón
tallado que utilizó el difunto Pa-
pa Juan Pablo II.

Sin embargo, cuando se les
pregunta por la República Popu-
lar China, ronronean. “China es
un barril sin fondo. Se lleva todo
lo que le ofrezcas”, afirma Nico-
lás Pino, presidente de la socie-
dad. Describe el aumento de las
exportaciones a China de soya ar-

gentina, carne de vacuno conge-
lada, semen de toros premiados y
otros productos agrícolas por va-
lor de miles de millones de dóla-
res. Los barones de la agricultura
latinoamericana suelen vender a
organismos estatales, guiados
por las órdenes de aumentar la
seguridad alimentaria y la auto-
suficiencia chinas dictadas por
los dirigentes del Partido Comu-
nista. Si la Sociedad Rural tiene
reparos, estos no tienen que ver
con las inclinaciones políticas de

los funcionarios
chinos, sino con su
duro enfoque del
comercio. Cuando
se vende a los euro-
peos, una vez esta-
blecidos el precio y
la calidad de las ex-
portaciones, “el co-

mercio fluye”, afirma Pino. En
cambio, los importadores chinos
decidieron no hace mucho que
estaban pagando demasiado por
la carne de vacuno y redujeron
unilateralmente el precio en más
de dos tercios, “y no solo para las
ventas futuras, sino también para
la carne que ya estaba en el mar”.
Por desgracia, la bajada de pre-
cios creó nuevos peligros para
Argentina, Brasil y otros países
latinoamericanos que venden
millones de toneladas de carne a

China cada año. En los últimos
días de 2024, los reguladores chi-
nos anunciaron una investiga-
ción sobre los precios de la carne
de vacuno importada a petición
de los productores nacionales,
muy presionados.

Aun así, los barones del gana-
do y otros intereses conservado-
res consideran a China un socio
inestimable. En entrevistas con
políticos, jefes de la industria y
diplomáticos de toda América
Latina, se alaba el “pragmatis-
mo” de China, favorable a los ne-
gocios. No siempre ha sido así.
Cuando China mostró por pri-
mera vez un interés serio en
América Latina, hace una gene-
ración, causó alarma en Wa-
shington y otras capitales occi-
dentales al canalizar algunas de
sus mayores inversiones y prés-
tamos hacia regímenes antiame-
ricanos de izquierda, especial-
mente en Venezuela. En los años
transcurridos desde entonces,
destacados conservadores han
seguido preocupándose por la
connivencia de los enemigos de
Occidente en el hemisferio sur. A
finales de 2023, Marco Rubio, se-
nador republicano por Florida,
exigió al presidente Joe Biden
que impusiera sanciones a la ex-
presidenta argentina de izquier-
da Cristina Fernández de Kir-

chner. Tras señalar la condena de
Kirchner por corrupción, Rubio
la acusó de permitir que “actores
malignos como China e Irán au-
mentaran su influencia corrupta
en un aliado fundamental de
EE.UU., Argentina”. Señaló en
particular “los nebulosos acuer-
dos para contratos de obras pú-
blicas que comprometen tanto la
seguridad de Estados Unidos co-
mo la de Argentina”. En concre-
to, Rubio se refirió a una estación
de radar de seguimiento por saté-
lite construida por China en un
remoto desierto argentino, ope-
rada por una rama del Ejército
Popular de Liberación.

Rubio, un conservador cuba-
no-estadounidense, pronto ex-
pondrá sus argumentos en per-
sona ante los líderes latinoameri-
canos, ya que es el candidato a se-
cretario de Estado del presidente
Donald Trump. Tiene amigos en
toda la región, incluso en Argen-
tina, cuyo Presidente libertario,

Javier Milei, hizo campaña para
el cargo en 2023 amenazando
con romper relaciones con el go-
bierno de China, diciendo: “Yo
no hago pactos con comunistas”.

Milei ha cambiado de tono co-
mo presidente, declarando que
los chinos son “un socio muy in-
teresante; no piden nada, salvo
que no se les moleste”. Poco des-
pués de su victoria, los enviados
chinos evaluaron la retórica de
campaña de Milei, dicen argenti-
nos bien informados. Pero se
mostraron comprensivos con su
desastrosa herencia, que incluía
enormes deudas externas y una
economía nacional destrozada, y
declararon que China no sería
“un obstáculo para la recupera-
ción de Argentina”. En junio de
2024, China prorrogó dos años
más un swap de divisas equiva-
lente a miles de millones de dóla-
res, lo que dio un respiro a las re-
servas de divisas de Argentina.

Para China, los amigos van y
vienen, los intereses perduran.

Los peces gordos locales no se
sorprenden, señalando que las
inversiones de China aumenta-
ron después de que un centrista
proempresarial, educado en Es-
tados Unidos, Mauricio Macri,
derrotara a Kirchner para con-
vertirse en presidente de Argen-
tina de 2015 a 2019. 

Los intereses de China en
América Latina son incuestiona-
blemente estratégicos, afirma
Carlos Ruckauf, exvicepresiden-
te y exministro de Asuntos Exte-
riores de Argentina. Señala
Chancay, un puerto construido y
controlado por China en Perú,

que será el mayor y más profun-
do de la costa del Pacífico de Su-
damérica. Reconoce los cálidos
lazos de China con los Kirchner,
que se deshicieron en elogios ha-
cia la gobernanza china. Pero
“con China, la ideología está cla-
ramente en segundo lugar”, afir-
ma. “Para ellos somos litio, cobre
y alimentos”. El reto para el con-
tinente es llegar a acuerdos co-
merciales con China que no cru-
cen las líneas rojas de Estados
Unidos, sugiere. Permitir la en-
trada de empresas chinas en las
redes de telecomunicaciones
“puede ser una línea roja”. Las
ambiciones chinas de desarrollar
un puerto cerca de la Antártida
eran “espantosas” para Estados
Unidos, afirma. La estación de ra-
dar de espionaje espacial de Chi-
na es un problema “muy difícil”
porque se rige por un tratado bi-
lateral.

Los peces gordos de varios paí-
ses latinoamericanos tienen el
mismo mensaje para el equipo de
Trump. Para competir con China,
Estados Unidos debe ofrecer al-
ternativas. En Chile, la adminis-
tración Biden se anotó una victo-
ria cuando una oferta china para
construir un cable submarino de
internet desde Chile hasta Asia
fue derrotada por un consorcio
occidental que incluía a Google.
La primera presidencia de Trump
vio muchas amenazas y sermones
dirigidos a los vecinos del sur. Pa-
ra frenar la influencia de China,
“El Arte de la Negociación” sería
una guía mejor.

Traducido por El Mercurio In-
versiones.

D E R E C H O S  E X C L U S I V O S

China compra litio, cobre y semen de toro, y no exporta su ideología, dice el
semanario británico. Y destaca que, en Chile, la administración Biden se
anotó una victoria cuando una oferta china para construir un cable
submarino de Internet desde Chile hasta Asia fue derrotada por un
consorcio occidental que incluía a Google.

Marco Rubio es el candidato a secre-
tario de Estado del presidente Do-
nald Trump. 
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Tras seis años en el cargo, el Presidente del
Gobierno español, Pedro Sánchez, está sor-
prendiendo a ejecutivos e inversores con va-
riadas novedades políticas. El sábado, el líder
socialista destituyó al presidente ejecutivo y
consejero delegado de Telefónica SA, el princi-
pal proveedor de telecomunicaciones de Espa-
ña. Una de las razones de la medida de Sánchez
contra José María Álvarez-Pallete, de Telefóni-
ca, fue su frustración con la empresa por pagar
publicidad en medios de comunicación de dere-
cha, según personas familiarizadas con el asunto.
La empresa también se anuncia en medios de iz-
quierda.

Las acciones de Telefónica cayeron hasta un
4,3% en Madrid el lunes, convirtiéndose en el peor
valor del Ibex-35.

PEDRO SÁNCHEZ ALBOROTA A LOS EMPRESARIOS
ESPAÑOLES ANTES DE VISITAR DAVOS

Hoy Pedro Sánchez participará del Foro
Económico Mundial de Davos en Suiza.
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La sociedad de anestesistas que ya presentó dos querellas criminales en contra de
directores, ejecutivos y exejecutivos de Clínica Las Condes ahora interpuso una de-
manda por liquidación forzosa en contra de una filial de la compañía, Nueva SSI, que
controlaba Cecilia Karlezi. La razón: una serie de deudas que el grupo de profesionales
alega se les deben por trabajos realizados, que están documentadas en facturas, noti-
ficadas judicialmente y cuya vía ejecutiva fue preparada.

Los documentos, según la demanda, suman sobre los $40 millones por servicios de
anestesiología prestados por la sociedad SAL. Esta última ha señalado en dos querellas
criminales anteriores que a estos médicos se les adeudan sobre $7.000 millones en total
por servicios prestados. El monto, según ellos, coincide con los pasivos que la clínica
informó al regulador que no habían sido debidamente reconocidos en los balances.

EXMÉDICOS DE CLC PIDEN LIQUIDACIÓN FORZOSA
DE SOCIEDAD RELACIONADA CON LA CLÍNICA

con una solución que le agregara valor y
liquidez a ese stock. El modelo de negocio
se basa en la compra, remodelación y venta
de propiedades, a través de su plataforma
que utiliza inteligencia artificial. “El 85%
de las familias no puede acceder a una vi-
vienda nueva y nosotros entregamos una
solución seminueva”, dice Méndez.

El objetivo, añade, es recaudar $3.000
millones, como mínimo, para expandir el
stock de viviendas y financiar el crecimien-
to. “Ya estamos colocados casi al 100%”,
adelanta y agrega que tienen un inversio-
nista institucional como ancla, además de
la mayoría de los inversionistas actuales y
varios nuevos. El colocador es LarrainVial
y como co-colocador está BancoEstado.

Desde hoy las acciones se pueden cotizar
bajo el nemotécnico BUYDEPAX. El libro
de órdenes estará abierto hasta el 24 de
enero. Ese mismo día se reunirá el directo-
rio para aprobar el libro, de manera que la
transacción se realice el lunes 27.

Buydepa opera en 11 comunas de la Re-

Una nueva startup está lista
para debutar en el mercado de
capitales. Es más, lo hará la
próxima semana a través de
ScaleX, la plataforma de valo-
res alternativa de la Bolsa de
Comercio de Santiago. Se tra-
ta de Buydepa, proptech enfo-
cada en el mercado secunda-
rio de viviendas, que el vier-
nes pasado dio el primer
paso al inscribir oficial-
mente su apertura. Un pro-
ceso que según cuenta Ni-
colás Méndez, cofunda-
dor y CEO, comenzó en
2023. “Las primeras con-
versaciones partieron
hace un año, porque
siempre hemos visto
que nuestro futuro está
en el mercado de capi-
tales y ScaleX es el pase
para iniciar esa rela-
ción”, dice el empren-
dedor que en 2019,
junto a Agustín y Pa-
blo Ruiz-Tagle y An-
tonio Roa, fundó la
empresa. 

La idea nació al
consta tar que e l
mercado habitacio-
nal nuevo era cada
vez menos accesi-
ble para las fami-
lias con ingresos
de hasta $2 millo-
n e s . A h í f u e
cuando decidie-
ron atacar el ni-
cho de las vi-
viendas usadas,

gión Metropolitana, en el segmento de de-
partamentos bajo las 3.000 UF. Ya han en-
tregado soluciones a casi 400 familias. El
año pasado crecieron 58% en ventas, con
un total de $11.400 millones. Para 2025 es-
timan cerrar con unos $24 mil millones en
ventas. En unidades fueron 160 en 2024 y
para este año estiman colocar unas 240. 

A la fecha, el crecimiento ha sido a través
del financiamiento con fondos de deuda
privada como Addwise, que fue el primero
y cuyo presidente, Mauricio López, es so-
cio fundador de Buydepa; además de otros
como BTG, Nevasa y Quest Capital. 

Con los fondos obtenidos a través de esta
apertura, Buydepa destinará el 90% al cre-
cimiento y encaje de deuda inmobiliaria,
mientras que el 10% restante se enfocará en
potenciar nuevos productos “asset light”,
con herramientas innovadoras para sim-
plificar la compraventa de propiedades.

Con todo, sostiene que la proyección es
quintuplicar las ventas en los próximos 4
años sin requerir aumentos de capital.

Buydepa, la proptech que opera en el mercado
secundario de viviendas, sale a bolsa 

A través de Scalex, la startup busca recaudar $3.000 millones para impulsar
su crecimiento. El libro de órdenes estará abierto hasta este viernes y la
colocación se realizará el lunes 27.

Los cofunda-
dores Agustín
Ruiz-Tagle y Ni-
colás Méndez,
con el COO An-
drés Torres.
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La fintech fundada por Ricardo de Tezanos Pinto, expresidente de BancoEstado, y Marcelo García,
exgerente de operaciones y tecnología de la misma institución, anunció que la Comisión para el Mercado
Financiero (CMF) le otorgó la autorización de funcionamiento para desarrollar el giro exclusivo de ope-
rador de tarjetas de pago. Esto marca el inicio de la operación de una propuesta que apunta a operar en el
mercado mediante nuevas tecnologías. Su reto, afirman, es permitir a las grandes empresas de retail,
supermercados, servicios básicos, telcos, delivery, transporte, entre otras, reducir la fricción al momento
del pago. “Este respaldo, para un proyecto desarrollado completamente en Chile, constituye un tremendo
logro de nuestro equipo”, mencionó el presidente de la firma, Ricardo de Tezanos Pinto.

BAASKIT LANZA AL MERCADO MEDIO DE PAGO PARA
COMPETIR EN EL SEGMENTO DE GRANDES EMPRESAS 

La demanda de liquidación forzosa apunta al impago de pasivos por servicios de
anestesiología.
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