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La fintech Cardy, regulada por la CMK, da financiamiento por hasta el 50% del valor del automóvil 

Empresa le presta plata si deja su auto 
en garantia y usted lo sigue usando 

Uno de los requisitos 

es que el auto esté 

asegurado. Los 

clientes piden dinero 

para estudios de 

posgrado o remodelar 

la casa. 

FRANCISCA ORELLANA 

¡ tiene un auto que cuesta 

S sio. 00 podría recibir un 
crédito de $8.000.000. Si cues- 

ta $20.000.000, le pueden dar unos 

$10.000.000. Es la fórmula de Cardy, 
un emprendimiento financiero ideado 
por tres chilenos con experiencia en el 
mundo financiero que ocupa el automó- 
vil como garantía para prestar dinero. 

La fintech, regulada por la Comisión 
del Mercado Financiero (CMP), lleva 
seis meses en operación. 

“Siempre hemos mirado el auto que 
tenemos nada más que para traslados, 
cuando es un activo que se puede usar 
a nuestro favor. En Estados Unidos 
existe un modelo parecido y vimos que 
podíamos hacer algo similar en Chile, 
para que las personas que tienen un 
auto puedan conseguir financiamiento, 
pero más barato que en una casa co- 
mercial”, explica Sebastián Martínez, 
CEO de Cardy y quien fundó la empresa 
junto a Daniel Hernández y Arnel Sán- 
chez. 

A la fecha, entregan entre diez y 15 
créditos mensuales. 

“Si se tiene un Mazda 3, por ejem- 
plo, que debe costar unos $20.000.000, 
se preaprueban unos $10.000.000. Se 
puede mejorar esa propuesta en los 
pasos sucesivos, pero la regla es que 
se presta cerca del 50% del valor del 
vehículo. El auto sigue siendo tuyo y lo 
puedes seguir usando. Es un incentivo 
también para que se paguen las cuo- 
tas”, observa. 

Según los análisis de la empresa, de 
las ventas de autos de los últimos cin- 
co años, que son más de 2.000.000 de 
unidades, el 50% está completamente 
pagado. 

“Hay 1.000.000 de autos con menos 
de cinco años de antiguedad con valor 
comercial importante que pueden ser 
usados para conseguir algún tipo de 
financiamiento”, asegura. 

Se puede pedir hasta 36 meses de 
plazo y la tasa de interés ronda el 280% 
anual, según el perfil del cliente. 

“Usualmente estamos entre siete 
a ocho puntos por debajo de las tasas 
de las casas comerciales que te cobran 
hasta 35% al año”, destaca el cofunda- 
dor de Cardy.cl. 

  

  

  

Sebastián 
Martínez explica 
que uno de los 
requisitos para 
acceder a un 
crédito es que 
el auto esté 
asegurado. 

  
A modo de simulación, dice que si 

una persona tiene un Nissan Sentra 
del año 2023, que cuesta del orden de 

$13.000.000, puede conseguir hasta 

$7.500.000 de crédito. Si el plazo es de 
24 meses, la tasa anual sería de 26,4% 
y la cuota mensual queda en $405.574. 

El auto, eso sí, tiene que estar ase- 
gurado y su dueño no puede estar en 
Dicom. 

¿Cuánto dinero les piden los 
clientes? 

“En general, entre $5.000.000 y 

$8.000.000, que es lo usual en que la 
gente se endeuda”. 

¿Tienen algún límite? 
“Nos han llegado solicitudes que a 

priori los descartamos. Nos llegó una 
persona con un Ferrari pidiendo un 
crédito de $100.000.000, el auto vale 

$200.000.000, la garantía era más que 
el crédito, pero es raro que una perso- 
na se quiera endeudar por ese monto 
siendo que es capaz de tener un auto 
de alta gama de ese precio. No los to- 
mamos como garantía porque podría 

Bajan las deudas 
La deuda de los chilenos llegó 
a una mediana de $1.935.715, 
equivalente al 13,6% de la 

mediana del ingreso mensual, 

según el análisis a junio de 2024 
de la Comisión para el Mercado 
Financiero. El sobreendeudamiento, 
de aquellos que destinan más 
del 50% de los ingresos a pagar 
deudas, llegó al 16,6% de los 
hogares. 
La cifra representa una baja 
respecto a junio de 2023, cuando 
la deuda mediana llegaba a los 

$2.321.525, equivalente al 16,1% 
del ingreso, mientras que los 
sobreendeudados rondaban el 
19,1% de sus rentas. 
“En general, es bueno que las 
familias estén menos endeudadas, 

no solo en términos del monto total 
de la deuda, sino que también en el 

porcentaje de su sueldo que usan 
para pagar la deuda”, dice Nancy 
Silva, directora general de Estudios 

de la CMF. 
La baja en la Tasa de Política 
Monetaria del Banco Central se 
traspasó a menores intereses en 
los créditos de consumo. 
“También ayudó el aumento de las 
remuneraciones reales, producto 
de una menor inflación y del alza 
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tener acceso a otro tipo de financia- 
miento, y en caso de que saliera mal, 
hubiéramos tenido que quedarnos con 
el auto y venderlo, que no es el giro de 
nuestro negocio. ¿Y qué hago con un 
Ferrari? Cuesta venderlo. En cambio, 
para un Peugeot 2008 tengo 25 perso- 
nas que lo quieren”. 

¿Para qué piden el dinero? 
“Cuando preguntamos, hay hartos 

clientes que piden para financiar estu- 
dios de postgrado o un diplomado, que 
son estudios que pueden costar más de 

$3.000.000. Muchas veces si no tienes 
el financiamiento la gente lo paga en 
cuotas con la tarjeta de crédito donde 
la tasa de interés es alta. También se 
pide para remodelar la casa o comple- 
mentar el pie para una vivienda”. 

Mercado al alza 

Dejar el auto en garantía es un nego- 
cio que recién está partiendo en Chile. 
Otra empresa que ofrece el modelo es 
Crediautos.cl, de Bicecorp, que financia 
hasta el 609% del valor del vehículo con 

del salario mínimo. Además, el 

crédito sigue lento, en parte porque 
las personas están solicitando 
menos préstamos, mientras que 
las instituciones financieras están 
más restrictivas para entregarlos”, 
señala. 

hasta tres años de antigiedad por un 
plazo de hasta 36 meses. 

No hay muchas opciones más, dice 
el economista y docente de la Universi- 
dad del Desarrollo, Felipe Berger, quien 
explica que esta modalidad de crédito 
es innovadora, poco usada y lo bueno 
es que ambas opciones están regula- 
das por la CMR. 

“Es una novedad porque los bancos 
son más tradicionales y constituyen 
una hipoteca sobre una propiedad 
inmueble, no mueble como sería un 
auto”, observa. 

El hecho de que un auto pueda cho- 
car o desaparecer eleva el riesgo, por 
lo cual se suele evitar este tipo de al- 
ternativa de inversión. 

“Al final el mercado es eficiente y 
verá si estas opciones son competi- 
tivas, hay que ver cómo funcionan”, 
plantea. 

El académico advierte que si el auto 
está en garantía, al momento de que- 
rer venderlo, hay que pagar la deuda 
completa.
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