
“De acuerdo con los pre-
cios proporcionados por la
industria, los precios a pagar
en la primera semana de ene-
ro de 2025 corresponden a
18.000 $/qq + IVA en la Re-
gión de Maule, 18.500 $/qq +
IVA en la Región de Ñuble,
18.500 a 20.000 $/qq + IVA
en la Región de Biobío y
19.000 a 20.500 $/qq + IVA
en la Región de La Arauca-
nía. Los valores indicados re-
presentan una disminución
respecto a los precios paga-
dos en la primera semana de
enero de 2024”, informa
Gonzalo Becerra, gerente ge-
neral de Cotrisa.

En los últimos tres años, el
rendimiento por hectárea de
la avena ha sido bueno, siem-
pre entendiendo que varía se-
gún las zonas de cultivo y el
clima. La presente tempora-
da no ha sido la excepción.

“La avena rinde en casi to-
da la zona (de la Araucanía)
entre 60 y 70 quintales. Ha-
cia la cordillera, que es más
húmedo, puede rendir hasta
75 quintales, pero desde la zo-
na de la carretera hacia la cos-
ta es muy complicado porque
en noviembre llovió poco, ca-
yeron 15 milímetros y la avena
va a andar cerca de los 60
quintales. Con ese antece-
dente y contemplando los
costos, los agricultores van a
perder plata”, explica Julio
Oberg, asesor agrícola.

A la baja en los precios
—que ya genera preocupa-
ción en el sector— se le su-
man los altos costos de pro-
ducir y que, si los rendimien-
tos son bajos, no se alcanzan
a cubrir.

“Con el nivel de costos que
se tienen, los agricultores van
a perder plata, porque actual-
mente la avena está entre 20

mil y 21 mil pesos planta.
Siempre que hay una sobreo-
ferta los precios bajan, ade-
más es sabido que la deman-
da desde afuera ha estado di-
fícil”, explica Oberg.

Así, si bien con una cosecha
de 75 quintales se pueden ob-
tener ingresos, si se está en
torno a los 60 quintales, y los
precios se mantienen como
hasta ahora, los resultados
serán negativos.

En cálculos de Julio Oberg,
de Agrogestión Oberg, un
agricultor que tenga un ren-
dimiento de 60 quintales por
hectárea, con un precio fundo
de $21 mil, tendría un ingreso
bruto de $1.260.000, descon-
tando los costos, calculados
en $1.125.247 el ingreso neto
sería de $134.753 sin arrien-
do. En cambio, si el agricultor
arrendara, perdería $95.247.

DESAFÍOS DEL
SECTOR

Como todos, el sector de
producción de granos se ve
enfrentado a desafíos. Uno de
estos es mitigar los efectos del
cambio climático, que difi-
cultan y condicionan la pro-
ducción, ya que si con el clima
poco favorable el rendimien-
to es menor.

“En el campo, uno de los re-
tos más grandes es adaptar-
nos a los cambios climáticos,
lo que implica trabajar con
variedades de avena que res-
pondan a estas nuevas condi-
ciones y a posibles escenarios
futuros. También está la
constante necesidad de mejo-
rar los costos y la rentabili-
dad, buscando mayor eficien-
cia en las labores agrícolas y
en el almacenamiento”, men-
ciona Heredia.

La inestabilidad del clima
es una realidad a la que se ven

enfrentados los agricultores
de manera constante, por lo
que buscar alternativas para
poder mitigar los efectos es
fundamental. Una de estas es
generar mejores almacena-
mientos, para así poder pro-
teger la producción y que se
conserve hasta que el agricul-
tor decida vender.

“Tenemos un enorme desa-
fío ante el déficit de instala-
ciones de guarda y financia-
miento de granos en Chile, lo
que deja a muchos producto-
res vulnerables a las condi-
ciones de mercado de un de-
t e r m i n a d o m o m e n t o d e
tiempo. En nuestra empresa
siempre hemos tratado de
comprar y/o recibir a depósi-
to tanto como capacidad ins-
talada hemos tenido, pero es
insuficiente”, dice Strodhoff.

La medida es importante
sobre todo para temporadas
como la actual, en donde la
producción es mayor y los
precios son bajos, debido a
que los expertos recomien-
dan guardar la producción
hasta que los precios se esta-
bilicen.

A estos dos enormes desa-
fíos se le suma la necesidad de
darle un mayor valor a la pro-
ducción interna y ajustarse al
mercado internacional de tal
manera que este no haga de-
caer las ganancias de los agri-
cultores, a pesar de tener una
buena producción.

“Mundialmente los mode-
los de comercialización y pre-
cios de avena están obsoletos
y no son indexables a bolsas.
Debemos ser capaces de mo-
dernizar el sistema. Los pro-
ductos más terminados no
solo tienen mayores niveles
de precio, sino también son
menos susceptibles a la vola-
tilidad del mercado”.

GENTILEZA DE JULIO OBERG.

Esta temporada, la producción de avena alcanzaría las 100.000 toneladas.
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