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LarrainVial Research proyectó
que el peso seguiría debilitándose,
alcanzando probablemente los
US$ 1.100 antes de finales de
2025, consignó Valor Futuro.

En un reporte enviado a clientes,
la entidad sostuvo que las condi-
ciones mundiales dejarán su huella
en las economías abiertas de la re-
gión. En ese sentido, mencionó que
basándose en la apertura de la
economía chilena y en su gran ex-
posición a China, el mercado pare-
ce prever que el peso será una de
las divisas más vulnerables a la
apreciación del dólar.

“En nuestra opinión, la política
de imposición de aranceles comer-
ciales a China, adoptada por la pri-
mera administración Trump y con-
tinuada por la administración Bi-
den, ha erosionado el comercio
mundial. Esto seguirá perjudican-
do el crecimiento económico y de-
bilitando las divisas de las econo-
mías abiertas”, explicó.

DÓLAR A $1.100 A
FINES DE 2025, LA
PROYECCIÓN DE
LARRAINVIAL 

El complicado momento que viven los exportadores de cerezas ante la caída de precios en el mercado chino por 
volumen de envíos, podría tener una explicación en el aumento del número de productores que se han ido sumando al 
de esta fruta en temporadas pasadas. Según datos de Subsecretaría de Relaciones Económicas Internacionales (Sub
Prochile, al cierre de 2024 se contabilizaron un total de 351empresas chilenas que registraron exportaciones de cer
frescas. La cifra representa un incremento de 14,7% frente a las 306 firmas que se contabilizaron en 2023.

Del total de las empresas exportadoras de cerezas registradas al término de 2024, unas 310 embarcaron sus produ
con destino a China. Este país concentrará cerca del 90% de los envíos estimados para la actual temporada 2024-20

El mayor interés de nuevas empresas para exportar cerezas coincide con el aumento de la superficie plantada e
país en el último año. De acuerdo con los datos de la Oficina de Estudios y Políticas Agrarias (Odepa), el cerezo regis
un total de 70.686 hectáreas en Chile, un 11,3% más que lo registrado en 2023. Representa un 16,4% de la superfi
total destinada a las especies frutícolas.G
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WOM, la firma controlada por el fondo Novator Partners,
congeló su participación en la Asociación de Telefonía Móvil
(Atelmo) que agrupaba a los principales actores de la indus-
tria, luego de una denuncia realizada por la firma en 2016
ante la Fiscalía Nacional Económica (FNE). La acusación era
en contra de sus pares Entel, Claro y Movistar, por presuntas
conductas anticompetitivas.

Pese al distanciamiento entre el gremio y WOM, que se ini-
ció durante el primer período de Chris Bannister al mando de la
firma, finalmente estos operadores lograron solucionar sus
problemas. 

La compañía, que se encuentra en las últimas etapas para
salir del Capítulo 11 en Estados Unidos, se sumó como nuevo
socio de ChileTelcos, para “abordar los desafíos sectoriales y
avanzar en el desarrollo digital del país”.

Conocedores de las conversaciones —que se gestaron durante
el año pasado— para el retorno de la firma al gremio de telecomu-
nicaciones, destacaron el rol del actual CEO de WOM, Martín Va-
ca, para acercar posiciones entre ambas partes.

TRAS AÑOS ALEJADO, WOM
RETORNA AL GREMIO DE LAS
TELECOMUNICACIONES

WOM congeló en 2016 su participación en el gremio de
la telefonía móvil.
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TikTok, propiedad de la
empresa china ByteDance,
calificó de “pura ficción” la
posibilidad de que las auto-
ridades chinas planeen su
venta a Elon Musk si el Tri-
bunal Supremo de Estados
Unidos finalmente respalda
su cierre, según una exclusiva
de Bloomberg. “No se puede
esperar que comentemos so-
bre algo que es pura ficción”,
señala el escueto comentario
enviado a EFE por un portavoz
de TikTok.

La respuesta alude a una pu-
blicación exclusiva de Bloom-
berg este martes, que indica que
las autoridades chinas evalúan
como “posible opción” la adquisi-
ción de la red social por parte del
magnate estadounidense Elon
Musk, dueño de X y que formará
parte de la Administración de Donald Trump.

Esta posibilidad se plantea, según Bloomberg, que cita fuentes cercanas al caso, si
TikTok no logra eludir su prohibición en Estados Unidos, a la espera de que el Supremo
decida si respalda la ley que puede cerrar la red social en el país si no se separa de su
matriz, ByteDance, antes del 19 de enero, como estipula la norma. 

La regulación, aprobada por el Congreso de EE.UU. el pasado abril por demócratas y
republicanos, dio a la china ByteDance nueve meses para encontrar un inversor de un
país que no sea considerado un ‘adversario’ de Estados Unidos.

TIKTOK CALIFICA DE “PURA FICCIÓN” LA
VENTA A ELON MUSK PARA EVITAR SU
CIERRE EN ESTADOS UNIDOS

Regulación dio nueve meses a la firma china para
encontrar un inversor.

E
FE

La empresa Turner, filial estadounidense de ACS, construirá por
US$ 780 millones el Etihad Park, el futuro estadio del

New York City FC y que se convertirá en el primer
campo exclusivamente de fútbol profesional de la

ciudad norteamericana.
Turner explicó que ya ha puesto la primera

piedra de esta instalación, que pretende estar
lista para el inicio de la temporada 2027 de la
MLS —que suele empezar a finales de febre-
ro-— y que sufragará al completo el New York

City FC.
El estadio, situado en el barrio de Queens, con-

tará con 25.000 asientos y será el primer campo de
la MLS completamente eléctrico, "alimentado por inno-

vadores elementos de sostenibilidad, como paneles fotovoltaicos en el
tejado y un sistema de reutilización del agua para el riego del terreno
de juego".

US$ 780 MILLONES COSTARÁ NUEVO
ESTADIO DEL NEW YORK CITY FC

productos y servicios que son de uso co-
mún en el mercado”. Plantearon que
otorgar una protección “exclusiva y ex-
cluyente” sobre esta marca “monopoli-
za” un término que perjudica de manera
“gravosa a los demás competidores legí-
timos del mercado que se verán impedi-
dos de usar una denominación propia
para comercializar sus productos u ofre-
cer sus servicios”.

En sus descargos, los exportadores fru-

El gremio de exportadores frutícolas
busca concretar el registro de la marca
“Frutas de Chile” en el país. 

En diciembre, la entidad liderada por
Iván Marambio ingresó una presentación
ante el Instituto Nacional de Propiedad
Industrial (Inapi) para solicitar que se
apruebe su solicitud de registrar la marca
“Frutas de Chile”. Lo anterior, en medio
del cambio de nombre e imagen corpora-
tiva que implementó la anteriormente
conocida Asociación de Exportadores de
Frutas (Asoex) en noviembre de 2023. 

En el documento, los exportadores de
frutas también respondieron a la oposi-
ción presentada por su par que agrupa a
los productores fruteros: la Federación de
Productores de Fruta de Chile (Fedefruta).

Entre sus reparos, Fedefruta acusó
que la marca solicitada “Frutas de Chile”
corresponde a “palabras genéricas y des-
criptivas, coligiéndose de su simple lec-
tura que se identifica claramente con

tícolas señalaron que son actualmente titulares
del registro “Fruits from Chile”, que además
cuenta con submarcas para cada especie de fruta
de promoción, siendo la solicitud “una mera ex-
tensión o actualización de derechos adquiri-
dos” y “la mera traducción al castellano de una
marca ya profusamente utilizada y reconocida
en el exterior en asociación a la actividad co-
mercial no solo de mis mandantes, sino tam-
bién de Chile”. La marca pertenece un 50% a
Asoex y el 50% restante a ProChile.

El conflicto por la marca “Frutas de Chile” que
enfrenta a los principales gremios del sector

Asociación de
Exportadores de Frutas
solicitó desestimar los
reparos presentados por
Fedefruta ante Inapi.

Exportado-
res señalan
que el regis-
tro de la mar-
ca correspon-
de a una “ac-
tualización de
derechos ad-
quiridos”.
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Análisis

La ley de pago a 30 días ha sido insuficiente para ga-
rantizar el pago oportuno, afectando a las micro, pe-
queñas y medianas empresas (pymes), que enfrentan
restricciones de liquidez y menor capacidad de nego-
ciación frente a las grandes empresas. Según datos de
la Bolsa de Productos, el 63% del monto de las factu-
ras emitidas por pymes se paga pasados los 30 días, lo
que refleja un incumplimiento generalizado.
También, muchas empresas tienen la mala práctica de
retrasar la orden de compra, lo que demora la emisión
de la factura y extiende el plazo de pago. El mal uso y
falta de transparencia del período de prefacturación es
un obstáculo comercial.
En este contexto, el proyecto de ley que mejora el
pago a 30 días (boletín 15716-03), actualmente en
primer trámite legislativo en el Senado, busca reforzar
el plazo de pago. La iniciativa propone un sistema
obligatorio de registro de pagos en el Servicio de Im-
puestos Internos (SII), lo cual centralizaría la infor-
mación sobre tiempos de pago y permitiría aplicar
automáticamente desincentivos tributarios y publicar
listas de malos pagadores.
El proyecto exige que los compradores presenten
mensualmente una declaración jurada detallando las
facturas pagadas y los vendedores deben confirmar el
pago dentro de dos días. Para promover el cumpli-

miento, se proponen sanciones como el cambio del sujeto
pagador del IVA y, de forma excepcional, la suspensión del
uso del crédito fiscal para quienes sigan en falta.
No obstante, la iniciativa del Gobierno es insuficiente, por lo
que es relevante reformular el proyecto de ley para que el uso
del crédito fiscal sea una condición general al pago de la
factura, con multas del 10% o más sobre el mal uso del IVA
crédito en caso de incumplimiento detectado por medio de
la fiscalización del SII. Con esto, la gran empresa que quie-
ra pagar las facturas al contado, 30, 60 o 90 días, lo podrá
realizar, pero con la condición de usar el IVA crédito a
partir del día de pago. Además, es necesario formalizar las
órdenes de compra mediante un registro electrónico cen-
tralizado en el SII.
Esta reformulación propuesta sigue el ejemplo de Méxi-
co en la vinculación de comprobantes de pago a im-
puestos y la publicación de los buenos y malos pagado-
res en Reino Unido, Francia y Australia.
El cambio de enfoque propuesto pretende no solo
mejorar la puntualidad en los pagos, incentivando el
pago oportuno, sino que también busca establecer un
sistema que promueva la transparencia y responsabi-
lidad financiera en todas las transacciones comercia-
les, incentivando el buen comportamiento mediante
sanciones y beneficios claros para quienes cumplen
adecuadamente en el pago a los proveedores.

PAGO INOPORTUNO A PYMES

Jorge Hermann
Economista
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NÚMERO DE EXPORTADORAS DE CEREZAS SUBE 14,7% EN 2024 Y PODRÍA SER UNA DE
CAUSAS DE LOS MAYORES VOLÚMENES DE ENVÍOS Y MENORES PRECIOS EN CHINA
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