
Inesperadamente, al cierre del
viernes la acción de Clínica Las
Condes se había convertido en la
estrella de la Bolsa de Santiago
en 2025. El papel había subido
un 15% superando el desempeño
de todos los integrantes que con-
forman los índices IPSA e IGPA.
Ayer, con todo, cayó un 6,15%.

Cabe recordar que el sábado 4
de enero se publicó (a través de
los avisos legales de El Mostra-
dor y Cooperativa), una oferta
de compra por parte de Ku-
meySpA (y en la Bolsa de Santia-
go se divulgó el 6 del mismo
mes). A ello, se sumó el posterior
aumento de expectativas de una
potencial operación, algo que fi-
nalmente ocurrió este viernes,
tal como lo adelantó El Mercurio
Inversiones.

En este contexto, en las jorna-
das bursátiles del 2025 anterio-
res a conocerse la oferta de com-
pra del 6 de enero, es decir, del 2
al 3 de enero, Vector Capital Co-
rredores de Bolsa lideró como la
más compradora entre sus pa-
res, con un monto aproximado
de $23 millones.

Luego, le siguió LarrainVial
(con cerca de $13 millones), Ban-
chile ($4 millones aproximada-
mente), Security ($2,2 millones
aproximadamente) y Renta4
($0,6 millones aproximadamen-
te), según datos de la Bolsa de
Santiago.

En este marco, el regulador
deberá determinar si dichas ope-
raciones se enmarcan en transac-
ciones normales o si eventual-
mente revisten el carácter de
movimientos con información
privilegiada, una práctica que
dilapida la confianza en el mer-
cado financiero y, por lo tanto,
cuenta con penalizaciones que
han ido creciendo en el tiempo.

Podría no ser el único foco de
la Comisión para el Mercado Fi-
nanciero. Si bien tanto Clínica
Las Condes, como Indisa y Eu-
roAmerica confirmaron su
acuerdo de adquisición de accio-
nes tras el cierre del mercado es-
te viernes, ese día se observaron
montos transados llamativos,
con un total de $218 millones, o
un 246% por sobre la media de
los últimos 30 días. 

Y en dicha jornada, Vector Ca-
pital volvió a ser la más activa: al

netear las compras y ventas res-
pecto del total de las transaccio-
nes, totalizó compras por $64
millones según datos de Bloom-
berg, sin registrar ninguna ven-
ta.

Vector Capital es presidida
por Pablo Kühlenthal, quien
también es managing partner y
head para los mercados latinoa-
mericanos excluyendo Brasil en
I G 4 C a p i t a l
(firma que rea-
lizó una oferta
por Clínica Las
Condes, según
La Tercera).

En la misma
línea, Vantrust Capital compró
$28 millones y no realizó ningu-
na venta. Su empresa relaciona-
da Vantrust AGF lanzó anterior-
mente el Fondo de Inversión
Vantrust CLC para que minori-
tarios pudieran suscribir el au-
mento de capital.

Y en tercer lugar destacó la in-
termediaria de BICE Inversio-
nes, que compró $3,7 millones y
no registró ventas. Por su parte,

BCI Corredor de Bolsa lideró en
las compras brutas (sin excluir
las ventas), con adquisiciones
por $75 millones y ventas por
$98 millones.

Respecto al período entre el 2
de diciembre y el 3 de enero, cer-
ca de 30 días antes de la formali-
zación de la primera oferta de
compra pública por parte de
KumeySpA, LarrainVial prota-

gonizó las ma-
yores compras
brutas por $352
mil lones, se-
guido de BCI
( $19 9 m i l l o -
nes), Security

($92 millones), Banchile ($85
millones), Credicorp ($54 mi-
llones), Vector Capital ($53 mi-
llones), Consorcio ($40 millo-
nes), entre otros. Respecto a las
compras netas, Vector Capital
lideró las adquisiciones por $64
millones, seguido de Vantrust
($28 millones), Consorcio ($15
millones), Santander ($8,8 mi-
llones), BICE ($4 millones) e
Itaú (2,1 millones).

CMF deberá determinar si fueron transacciones normales:

Las corredoras que más
compraron acciones de
Clínica Las Condes
previo a su venta

Algunas intermediarias en particular lideraron las transacciones
de títulos de la firma de salud justo antes de que se divulgaran
tanto la oferta de compra de Kumey a inicios de enero, como la
transacción final de este viernes luego del cierre del mercado.

MARCOS BARRIENTOS

$218 millones se transaron el viernes pasado en papeles de CLC, un 246%
sobre la media de los últimos 30 días.
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www.elmercurio.com/inversiones

Una serie de reacciones del
mundo ambientalista generó la
intención de la empresa cana-
diense Barrick Gold de iniciar
una campaña de sondajes en
una zona aledaña a Pascua La-
ma, cuyo cierre se determinó
hace cuatro años. 

En entrevista con “El Mercu-
rio”, el director ejecutivo de re-
laciones gubernamentales de la
minera para Barrick Sudaméri-
ca, Marcelo Álvarez, indicó que
un proyecto de este tipo ascen-
dería al menos a unos US$
3.000 millones. El número fi-
nal dependerá de los resultados
del proyecto de prospección El
Alto, cuyo primer paso consiste
en un proceso de participación
ciudadana anticipada (PACA)
que duraría dos a tres meses.

La oposición

Bastó el anuncio de realizar
una nueva iniciativa en la zona
ubicada en la Región de Ataca-
ma para que surgieran las críti-
cas de ambientalistas. 

Sara Larraín, directora de la
Fundación Chile Sustentable,
manifestó a través de una de-
claración: “La noticia de que
Barrick quiere volver a insistir
con su proyecto de extracción
de oro en Atacama, en la cuenca
de Alto del Carmen, nos parece
una pesadilla”.

Larraín agregó que “aunque
el funcionario de Barrick infor-
ma que es en un área contigua
(a Pascua Lama), es obvio que

es el mismo yacimiento, las
mismas pertenencias mineras y
como deslizó, los mismos ‘de-
rechos de agua’ (porque están
muy lejos del mar para desala-
doras, dicen). Por eso es una pe-
sadilla, para una cuenca donde
aún existen glaciares aunque
en retroceso, y donde el agua es
escasísima”. 

A su juicio, no es viable desa-
rrollar minería en la cabecera
de esas cuencas. Recordó que el
proyecto Pascua Lama se clau-
suró definitivamente “por san-

ciones gravísimas vinculadas a
prevención de daños y monito-
reo de glaciares, descarga de
aguas contaminadas ‘de con-
tacto’ en el río Estrecho subsi-
diario del río Huasco, y escan-
dalosa falta de probidad y
transparencia en las alertas so-
bre contaminac ión de las
aguas, entre otras”.

“Pascua Lama 2.0, ahora lla-
mado El Alto no es viable; y
menos hoy en un contexto de
crisis climática agravada, al su-
perarse durante 2024 el nivel
de 1,5 grados de calentamiento
global (...) Claro, como a los ca-
nadienses les sobra el agua, al
parecer creen vivir en otro pla-
neta”, expresó.

La directora ejecutiva de
Fundación Terram, Flavia Li-
berona, manifestó que aunque
la empresa asegura haber tra-
bajado en mejorar su relación
con la comunidad y actualmen-
te realiza una PACA antes de
presentar a Declaración de Im-
pacto Ambiental 56 sondajes
mineros en una zona cercana a
donde se pretendió emplazar
Pascua Lama, el proyecto “po-
dría desencadenar un nuevo
conflicto socioambiental. Es
importante destacar que la PA-
CA no impide ni excluye la par-
ticipación ciudadana durante el
proceso de calificación ambien-
tal. Probablemente, las princi-
pales preocupaciones de la co-
munidad giran en torno a los
recursos hídricos y al impacto
ambiental que un proyecto de
esta magnitud podría generar
en la zona”.

Pese a mejor relacionamiento comunitario:

Ambientalistas critican el
nuevo proyecto de Barrick en
la zona de Pascua Lama

Firma adelantó ayer a “El Mercurio” sus intenciones de hacer
un proyecto de oro en la misma zona, pero más amigable que
el que cerró definitivamente hace cuatro años.

CÉSAR SOTTOVIA JARA

Barrick gastó más de US$ 8.000 millones en Pascua Lama. Para su nuevo proyecto el piso serían cerca de US$
3.000 millones.

‘‘Es una pesadilla,
para una cuenca donde
aun existen glaciares
aunque en retroceso, y
donde el agua es
escasísima”.
.............................................................

SARA LARRAÍN
DIRECTORA DE LA FUNDACIÓN CHILE
SUSTENTABLE

‘‘Este nuevo
proyecto de Barrick Gold
en la Región de Atacama
podría desencadenar un
nuevo conflicto
socioambiental”.
Flavia Liberona
Directora ejecutiva de
Terram
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