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G ENTREVISTA. RENZO PEROCARPI, ingeniero comercial y empresario:

“Muchas veces, mas que plata, el
emprendedor necesita consejos”

Claudio Ramirez
cramirez@mercuriovalpo.cl

onmas de tres décadas

en elecosistema empre-

sarial de la region, don-
de particip6 en el nacimiento
de varios negocios, entre ellos,
la discoteca Kamikaze, que in-
cluso llegd a tener un local en
Meéxico, el ingeniero comercial
Renzo Perocarpi decidié co-
menzar a compartir su expe-
riencia y conocimientos con
las nuevas generaciones.

En base a su trayectoria en
el emprendimiento, que tam-
bién incluye proyectos en el
drea inmobiliaria, comunica-
ciones y comercio, entre otras,
se dedica a realizar coaching a
través de charlas v, fundamen-
talmente, de las redes sociales.
“La cifra que me espanta es
que el 90% de los emprende-
dores fracasan en el primer

ﬁe GUSTAMAS EMPRENDER QUE S.ER EMPRESARIO”, COMENTO.

CEDIDA

negocio. El financiamiento
siempre va a existir para bue-
nos proyectos.

- iUsted llamaa losempresarios
ya consolidados a ayudar a los
mds jovenes? ;Hay que avanzar
eneso?

-Creo que esimportante que los
empresarios dediquen ideal-
mente un dia a la semana, un
par de horas, para ayudar alos
emprendedores. El gran dilema
que hay es que si uno tiene un
problema de salud puedeiraun
meédico, al psiquiatra o aun psi-
cologo, perosi tienes un proble-
maalemprender o en la empre-
sa, notienes a quién acudir. Ha-
goun llamado importante asu-
marse a este plan de conseguir
empresarios que dediguen
tiempoalosjovenes, yaque esa
nueva savia nose puede perder.
Elemprendedor muchas veces,
mas que plata, necesita expe-

afioy que, delosquepasan, el Creoque es mes, pagar los consumos bési-  rienciay consejos.

50% dentro de los proximos ~ importante que cos, el arriendo, en fin. Reco-

afios. Eso no lo podemos per-  Jog EIl'lpl'ESﬂ]'iOS miendo crear un emprendi-  -Laregién cuenta conincubado-

mitir, porque esa savia del em- ded.iquen idealmente mientode forma paralelaenal-  ras de negocios y esfuerzos de

prendedorse pierde”, subrayo ¥ go que realmente apasioney  privados, como el distrito V21.

undiaalasemana,

el vinamarino. eseemprendimiento,enlame-  ;Cémo se puede capitalizar eso
Uno de sus primeros em- un par de horas, dida que pasa el tiempo,vaa para el desarrollo econémicode

prendimientos, recuerda, fue ~ para ayudar a los requerir dedicacion, yaseade  lazona?

una fabrica de estuches para emprendedores”. horas hombre o financiamien- - Es siiper importante contar

ayudar a la Optica que tenia su
padre en la calle Valparaiso, en
Vifia del Mar. “El siempre tenia

to. Y sigenera un ingreso igual
o superior a tu trabajo actual,
recién puedes dejar este. Eso

con las condiciones adecuadas
para poder emprender y el dis-
trito V21 es una excelente alter-

el problema que noteniaestu-  saber un poco de todo, yaque  esloque denominola ‘leyde  nativa. Cumple con unainfraes-
ches para sus clientes y yo loimportante es la implemen-  Tarzan’, no puedes soltar una  tructura de lujo para la innova-
transforme eso enunaoportu-  tacion. Yo puedo darteunpro-  liana mientras notengastoma-  cion y para negocios tradiciona-

nidad. (...) Finalmente, la em-
presa crecio y la optica de mi

ductoa ti y el mismo aotra per-
sona y el resultado puede ser

da la otra. Otro error es traba-
jar con el RUT personal y no

les. Parami, es un lugar adecua-
do para unir a todos los em-

padre fue un cliente mas”. totalmente diferente. Elmismo ~ crear uno de empresa. Tam-  prendedores y a los empresa-
Agrego que “en formapara-  producto puede ser exitosopa-  biénes un yerro despreocupar-  rios en un solo lugar. Hay un
lela, empecé a arrendar una  rauno y un fracaso paraotro,  sedelaventa. concepto que se llama “el efec-

discoteca un diaal mes con dos
socios més y nos fue muy bien,
hasta que decidimos tener algo
propio y es por lo cual nacio el
primer local de lo que luego
fue lacadena de discotecas Ka-
mikaze. Después de 8 afios lle-
gamos a tener mas de 18 loca-
les, 9 propios y 9 franquicias,

Ademas, no hay que tratar de
inventar siempre algo nuevo,
porque el 99% de las cosas es-
tan creadas. Hay que orientar-
se mas que nada en el marke-
ting y la venta. (...) Si no hay
venta, no hay empresa.

ERROR GARRAFAL

- ¢Estan dadaslas condicionesen
la regién para poder empren-
der? ;Faltaalgo?

- Creo que estan dadas todas
las condiciones para empren-
der, independiente de la re-
gion. Estamos en una econo-
mia global y tii puedes dar tra-

totribu”, que es clave para tu fu-
turo, y eso depende solamente
de cada uno. Si quieres ser em-
presario, jantate con empresa-
rios; si quieres ser emprende-
dor, jantate con emprendedo-
res, y el distritocumple todas las
condiciones paraello.

y un local en playa del Car-  -Asujuicio, jcudlesel principal  bajoagente decualquier parte - ;Qué balance puede hacer de lo
men”. “Uno siempre esti em-  error que cometen las personas  del mundo. El problemaesque  que hasido sulabor de difusion
prendiendo, a mi me gusta  altratar deemprender? los sueldos van a la baja. Por  delemprender?

mds emprender que ser em-
presario”, remarco.

- ¢Cudleslaclave paraqueunem-
prendimiento pueda surgir?

-Siempre he dicho que el pro-
ducto no es lomas importante.

- Hay muchos errores de los
emprendedores. El principal,
diria que es renunciar al traba-
joquese tiene para emprender
o hacerlo sin pasar antes por
un empleo. Creo es un error
garrafal. Tt debes crear unem-

€50 que es importante enten-
der que debes trabajar para
asegurar tu futuro y asi tener
una jubilacién mas digna. En
esta region estan dadas todas
las condiciones para empren-
der. Lo importante es tener pa-

-Llevo mds de seis mesesenre-
des sociales dando consejos a
través de videos y haciendo
charlas. Me he dado cuenta
que los errores son siempre los
mismos. En una hora se puede
ayudar mucho al emprende-

Para mi, la clave paraque un  prendimientoen forma parale-  sion, perseverancia, pruden-  dor aavanzar mas rapido, con
emprendimiento seaexitosoes  laal wrabajoactual, yaqueeste  cia, paciencia y, principalmen-  menos riesgos y a bajar la tasa
preocuparse detodoyhayque  te da el sustento para pasarel  te, lasganas detenertupropio  defracaso. 3



