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Indicadores económicos 
RENTABILIDAD FONDO A 

DICIEMBRE MONEDAS 1PC UF UTM BOLSA SANTIAGO 
CAPITAL 167%  $pormoneda local (observado) Septiembre 2024 0.1% 10/01/2025 $3843650 Noviembre 2024 566628 — Mayoralza 
CUPRUM 180% — Dólar 5100392. Octubre 2024 10% 11/01/2025 $38434,02 — Diciembre 2024 $67294  MASISA 870% 
HABITAT 163% — Eo 5103369 — Noviembre 2024 02% 12/01/2025 $3843153 — Enero 2025 $67429. — Mayor baja 
MODELO 183% — Realbrasileño 16538 Diciembre 2024 02% 13/01/2025 53842905 — Febrero 2025 67294. NITRATOS 520%     

Innovación y tecnología serían claves para fortalecer competencias en la zona 

Apuntan a reforzar respuestas frente a /,.£, 
demandas de sectores productivos 
Por Diana Aros Aros 
dianaaros(adiarioelsurcl 

yer se desarrolló la prime 
A: jomada delevento Ino. 

va Biobío -que concluye 
hoy-, el cual busca generar en 
cuentros entre los distintos agen 
tes del ecosistema de innovación 
y emprendimiento de la Región, 
además de visibilizar los esfuer- 
zos que empresas delazonaestán 
realizando ycómoseestárespon: 
diendo a las demandas de los di: 
versossectores productivos. El vi 
cepresidente de Corfo, José Mi 
guel Benavente, indicó a EL SUR 
queel encuentro, que lidera el or: 
ganismo, dice que el foco está en 
“empresas establecidas que nece. 
siten soluciones para los proble. 
masqueellos pueden tenery don 
de estas propuestas pueden ser 
significativas para mejorar su 
productividad y las propuestas de 
valor de ellas mismas”. 

Benavente aclaró que el apo 
yoala innovación, ciencia y tec 
nología a nivel país ha estado 
muy centralizado en generar ca 
pacidades a través de las univer: 
sidades e investigación científi 
ca, con el objetivo de generar, a 
partirde estos procesos, diversas 
soluciones, realidad no muy di 
ferente a lo ocurre en el resto de 
Latinoamérica. 

“Lo que está haciendo Corfo es 
juntarse con la demanda, que 
puedeserpúblicao privada,es de 
cir, estructurar bien cuálesson los 
problemas y después generar el 
vínculo con quien puede ofrecer 
la solución. Si se ofrece la solu: 
ción,es mucho mejor, ya tienesla 
demanda, ya se sabe qué se re 
quiere, y tratamos de darle una 
propuesta de valor y de costo efi 
ciente a lo que se está pidiendo”, 
expuso, agregando que el desafío 
hoy está en conocerquénecesida 
des poseen los rubros. 

CAPACIDAD TERRITORIAL 
El vicepresidente de Corfo se 

ñaló a este medio que también 
han estado reforzando la capaci 
dad decisiva de los mismos terri 

Durante el evento Innova Biobío, el vicepresidente de Corfo abordó la vinculación de 
empresas regionales. Destacan rol del organismo en Plan de Fortalecimiento Industrial. 

   
El desafío que planteó 

Corfo es que el apoyo a la 

ciencia e innovación no 

sólo genere capacidades, 

sino que comprenda qué 

necesidades existen para 

la entrega de soluciones. 

  

Datos de la plataforma corresponden al año 2024. 

Calle Tegualda lidera solicitudes de Cabify 

Revelan los 
locales más 

destinos 
pedidos 

en apps de viajes 
La aplicación de transportes 

Cabify reveló los destinos más 
solicitados porlas personas que 
han usado la plataforma en 
Concepción.Entrelas principa 
les calles y avenidas penquistas 
se destacaron cuatro durante el 

año 2024. 
Se trata de la calle Tegualda, 

que ocupa el primer lugar, se 
guida de la avenida Presidente 
Jorge Alessandri Rodríguez, ha: 
cia el aeropuerto, calle Barros 
Arana y el sector de Mallplaza 
El Trébol. 
Alcompararcon elaño ante 

rior, las tendencias de los desti 
nos más solicitados en Con: 

cepción se mantienen cons 
tantes. Las mismas avenidas 
clave siguen siendo las más po 
pulares,lo que demuestra la es 
tabilidad en las preferenciasde 
los usuarios. Esta continuidad 
refleja la importancia de áreas 
como el aeropuerto y laszonas 
de ocio. 

Franco Bevilacqua, director 
de Crecimiento de Cabify Chi 
le, indicó que “otra tendencia 
importante es el creciente inte- 
rés por las zonas de ocio, como 
centros comerciales, restauran: 

tes y bares, donde los usuarios 
priorizan viajar de forma segu 
Ta y cómoda”. 

José Miguel Benavente valoró el desarrollo de instancias de vinculación como es el evento Innova Biobío. 

torios mediante diversas herra- 
mientasy presupuestos.“No nos 
podemos atribuir la capacidad 
de entender todos los problemas 
queexisten, enel caso particular 
de la Región del Biobío, estando 
en Santiago. Por lo tanto, lo que 
estamos haciendo a través de los 
comités de desarrollo producti 
vo donde el más avanzado y el 
más antiguo es el de Biobío, es 
que estamos entregando la po- 
testad y esas asignaciones al te- 
rritorio”, dijo. 

En esa línea, afirmó que existe 
un fondo específico, que permiti- 
rá que las decisiones sean de las 

  

mismas regiones y el rol que di 
chos comités han tomado. Ade- 
más, enfatizó que, en el caso del 
Biobío, la capacidad de reconver 
siónyreactivación tras losimpac 
tos que el cierre deempresas ein 
dustrias puede ser resuelta a tra 
vésdeun “círculo virtuoso” entre 
el mundo público y privada, res 
pondiendo también aloselemen 
tos que los sectores productivos 
estén desarrollando en la zona. 

PLAN INDUSTRIAL 
Enrelaciónal rol de Corfo enel 

despliegue del Plan de Fortaleci 
miento Industrial del Biobío, el 

  

cual contempla cinco ejes dividi 
dosen 32 medidas, Benaventesos- 
tuvo que el organismo está traba- 
jando en tres dimensiones. “Con 
la primera nos estamos preocu: 
pando delos proveedores de Hua- 
chipato, esas empresas de lascua- 
les Huachipato les compraba el 
10%. Algunas han registrado una 
caída muy importante de sus ven: 
tas, entonces a ellos los estamos 
apoyando con distintos instru 
mentos para que puedan recon 
vertirse en varias dimensiones”, 
aseguró. 

Lo segundo, contempla la for: 
mación de competencias del ca- 

Con un crecimiento de 3,6% durante noviembre de 2024 

CNC destaca resultados de ventas en 
comercio minorista del Biobío 
Cantidad de días hábiles para el comercio y fiestas de fin de año influyeron en los resultados 
que fueron calificados como “positivos” por la entidad. 

Las ventas presenciales del co- 
mercio minorista en la Región del 
Biobío marcaron durante no- 
viembre un alza de 3,6% real 
anual, tras dos meses de resulta 
dosnegativos y cerrando el undé- 
cimo mes del año con un incre: 
mentomarginal de, 0,4%. Asimis- 
mo,el índice regional registró un 
alza del 2,1% frente aoctubre del 
año pasado. 

Las cifras, proporcionadas por 
la Cámara Nacional de Comercio 
(CNC) dieron cuenta de que, en 
término de locales equivalentes, 
noviembre de 2024 tuvo un creci: 
miento del 3,7% real anual, ce- 
rrando dicho mescon un aumen- 
to de 1,3%. Y en lo queal trimes- 
tre móvil septiembre-noviembre 
respecta, este evidenció un alza 
en el margen de 0,6%, en línea 
con los resultados anteriores y 
manteniendo una tendencia “re- 
lativamente plana”. 

Proyectan que el PIB del 

sector comercio crezca 

entre un 2% y un 3%, 

cifras que incidirían en 

ventas minoristas. 

O 
Ñ Y 
HE 

mos haciendo a 
través de los comités de 
desarrollo productivo, donde el 

más avanzado y el más antiguo 

es el de Biobío, es que estamos 

entregando la potestad y esas 

asignaciones al territorio”. 

¿José Migue Benavente, 
vicepresidente de Corfo 

o. 

son las dimensiones en las 
que Corfo está involucrado 

para llevar adelante el 
Plan de Fortalecimiento 

Industrial del Biobío. 

pital humano apuntando al een 
trenamiento y nosólo a procesos 
compensatorios. Lo tercero, en 
tanto, “apunta a queel acero eses: 
tratégico para Chile y no lo pode 
mos dejar caer. Y esaes una visión 
que el Presidente ha tenido muy 
clara y que los países se desarro 
llan en base a ciertas industrias 
comoel acero”, aclaró, 

El vicepresidente del organis 
mo repasó las dificultades que la 
siderúrgica enfrentaba, como 
eran las pérdidas monetarias y el 
atraso tecnológico que acarreaba 
la industria. “Como Corfo esta 
mos empujando una agenda de 
una reconversión de la industria 
del acero,en general. Tenemos un 
acuerdo con la misma CAP, que 
fuimosconel Presidente a Alema 
nia hace unos meses y nos junta. 
mos con una empresa grande de 
acero verde para desarrollarsolu 
ciones complementarias y desa 
rrollareste tipo de tecnología pa 
a producir acero, que es impor 
tante, porque atiende a la mine 
ría”, Contó, agregando que tam. 
bién se está trabajando en vincu 
laciones comerciales con otros 
países. 

  

El comercio detallista mostró resiliencia en noviembre, pero no está exento de desafíos del mercado. 

Bernardita Silva, gerenta de Es 
tudios de la CNC, explicó que el 
indicador, que también contem: 
pló a las regiones de Valparaíso y 
La Araucanía refleja una acelera 
ción frente al mes previo, impul 
sado por factores estacionales y 
deconsumo. Asimismo, menores 
bases de comparación influye 
Ton, principalmente, en las alzas 
de las categorías durables. 

“En el penúltimo mes del año 
influyó en el resultado el efecto 
calendario, ya que este año hubo 
un viernes y sábado más que en 
2023, díasimportantes para el re 
tail, junto con eventos promocio- 
nalesque,cercanos a Navidad, po 
tenciaronel canal físico”, sostuvo 
Bernardita Silva 

Sibien estos últimos resultados 
fueron positivos la gerentade Es- 

tudios aclaró que aunque el sec 
tormuestra resiliencia, seenfren- 
tan desafíos derivados de un mer- 
cado laboral débil, presiones in: 
facionarias y pesimismo del con- 
sumidor. “Se proyecta que el PIB 
del sector comercio crezca entre 
un 2% y 3%, donde el comercio 
minorista también se moveríaen 
este rango, con un crecimiento 
inferior al de 2024”, dijo.
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