DIARIO FINANCIERO

Fecha: 09/01/2025 Audiencia: 48.450 Seccioén:
Vpe: $2.573.689 Tirada: 16.150 Frecuencia:
Vpe pag: $7.443.240 Difusion: 16.150

Vpe portada: $7.443.240 Ocupacion: 34,58%

ACTUALIDAD
DIARIO

GPS adquiere proptech
de analisis inmobilie
para robustecer su

area de 1nvest1gac1b

estudios

Con el objetivo de complementar
su area de investigacion y estudios,
Global Property Solutions (GPS)
anuncié la compra de Inciti, una
plataforma geogréfica en linea para el
seguimiento de los mercados inmo-
biliarios, por un monto que bordea
los USS 500 mil, el que incluye una
inversion previa.

GPS, fundada en 2007, naci6é como
una firma de corretaje de propiedades
que luego se especializd en merca-
dos comerciales -como industrial,
oficinas y venta de terrenos- para
desarrollo de proyectos habitacio-
nales. Hoy se definen como una
empresa de servicios y consultoria

& La empres
de servicio

Pedro Pablo Rivas, fundador

inmobiliario, abrieron un drea de presidente de GPS.

investigaciény estudios, apalancada
con tecnologia, para entregar insumos
a la industria.

Aqui entra Inciti a la ecuacion.

una platafonna

que integra
informacion y
andlisis del mercado

inmobiliario. Rivas contd que desde hace cinco
anos utilizan la herramienta de esta q ) |
firma para extraer datos clave. e ¥
inmobiliaria. “Tienen una plataforma focalizada ' MIL

El fundador y presidente de GPS,
Pedro Pablo Rivas, explicd que de-
bido a los grandes volimenes de
informacién que manejan del sector

en los mercados habitacionales y
vimos la posibilidad de incorporar
datos de los mercados comerciales
y de oficinas en esta herramienta, y

INVIRTI® EN LA COMPRA DE
INCITI.

hacerla crecer”, dijo Rivas.

La gerencia general de Inciti la
asumio Rocio Maure, quien hasta
ahora era gerente de estudios de GPS.
La ejecutivaexplico que la plataforma
tiene informacion relacionada con
proyectos residenciales en venta que
seestdncomercializando, expedientes
municipales, recepciones, antepro-
yectos, analisis de actualizaciones
de los planes reguladores y normas
de edificacion.

“Muchasde esas capas obviamente
sirven para robustecer los informes
de mercado o de apoyo para otras
dreas de GPS, como evaluaciones y
tasaciones”, dijo Maure.

Hace un afio en GPS decidieron
llevar esta relacién cliente-provee-
dor un paso mas alld. Finalmente,
la adquirieron por US$ 500 mil, y
el 100% del equipo (10 personas)
seguird trabajando en la consultora,
afirmé Rivas.

“Vamos aempezar a ofrecer infor-
mes mas completos, tener cobertura
mas grande en el mercado respecto
de research (investigacion), v seruna
herramienta de respaldo para muchas
instituciones financieras, fondos de
inversion, bancos quereciben otienen
que analizar mucha valorizacién y
tasaciones”, dijo.



