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con su plan crecimiento a 2027 
    

   
artup que entrega solucione: 

ecnológicas a grandes 
organizaciones adquirió a Nectia 
Software. Este año buscan completar 

a nueva adquisición. 

  

     
    

     

Para aVaniZzal 

Francisco del directorio -en el que par- 
e o ticipan actores como Jorge 
junto a pare el Welch (Asech) y Juan Turner 
equipo de Apiux. (Tantauco Ventures)- también. 

con acciones. 
Y sibiennoserevelóelmon- 

to, Figueroa dijo que con esta 
POR RENATO OLMOS 

En 2023, Apiux -consultora 

que implementa soluciones 
tecnológicas para empresas 
delineó un plan decrecimiento 
paralos siguientes cuatro años 
con el objetivo de triplicar y 
diversificar sus ingresos. 

El primer paso lo completa= 
ron hace unas semanas con la 

compradeNectia Software, una 
firma de desarrollo de software 

fundadaen2004 porelempren- 

dedorEndeavor, Carlos Yaconi 
(también cofundador de Prey), 
por un monto norevelado por 
acuerdos de confidencialidad. 

Apiux fue fundada en 2015 

por el ingeniero civil de la 
Universidad Diego Portales, 
Francisco Figueroa, con la idea 

de “formar una empresa de 
servicios de tecnología a nivel 
regional”, dijo. 

Partieron digitalizando do- 

cumentos, pero hoy manejan 
un catálogo de soluciones para 
apoyarla transformación digital 
delas empresas, las que abar- 
can productos digitales, loud, 
data e inteligencia artificial, y 
ciberseguridad. 
Tienen 45 clientes -grandes 

empresas la mayoríadel sector 
financiero, como Bci, Banco de 
ChileyBrinksyoperacionescon 
oficinaenen España, Colombia, 
Estados Unidos y Perú. 

Un plan “3X3” 

El plan de crecimiento, que 
dentro de Apiux llaman 3X3, 

consideraba una adquisición 

previaa Nectia, específicamente 
deuna compañía colombiana, 
pero que finalmente no se 
concretó. “Teníamos todolisto, 
pero se cayó”, dijo. 

Salieron nuevamente al mer- 

cado y dieron con la chilena 

Nectia. Las conversaciones 

partieron en abril de 2024 y 

cerraron la venta a fines de 

  

ese año. 
Apiuxabsorberála totalidad 

de la empresa de software, 
incluidos los 40 trabajadores. 
Yaconi pasará a formar parte 

compra proyectan facturar 
USS 20 millones este año, 
es decir, US$ 5 millones más 
comparado con 2024. 

“Conestoestamossumando 
más capacidades y expertise 
que no teníamos en temas 
de agilidad, UX y UI”, afirmó. 

Esta es la primera de varias 
adquisiciones que tienen en 
carpeta para diversificar sus 
ingresos. Figueroa adelantó que 
esperan tener, al menos, una 
promesa de compra firmada 
este año. 

“Estamos mirando a va- 

riascompañías en Colombia y 
México. Nuestro foco no está 
en Chile, porque queremos 
diversificar nuestra cartera yla 
idea es fortalecer las distintas 

áreas de Apiux”, afirmó. 

  

      
   

  

     

estudios 

Con el objetivo de complementar 
su área de investigación y estudios, 
Global Property Solutions (GPS) 
anunció la compra de Inciti, una 
plataforma geográfica en línea parael 
seguimiento de los mercados inmo- 
biliarios, por un monto que bordea 
los US$ 500 mil, el que incluye una 
inversión previa. 

GPS, fundada en 2007, nació como 
una firma de corretaje de propiedades 
que luego se especializó en merca- 
dos comerciales -como industrial, 
oficinas y venta de terrenos- para 
desarrollo de proyectos habitacio- 
nales. Hoy se definen como una 
empresa de servicios y consultoría 

para robustecer su 
area de investigació: 

El La empresa 
de servicios 
y consultorí 
inmobiliaria 
compró Inciti, 
una plataforma 
que integra 
información y 
análisis del mercado 
inmobiliario. 

    

inmobiliaria. 
El fundador y presidente de GPS, 

Pedro Pablo Rivas, explicó que de- 
bido a los grandes volúmenes de 
información que manejan del sector 

  

inmobiliario, abrieron un área de 

investigación y estudios, apalancada 
contecnología, para entregar insumos 
ala industria. 

Aquí entra Inciti a la ecuación. 
Rivas contó que desde hace cinco 
años utilizan la herramienta de esta 

firma para extraer datos clave. 
“Tienen una plataforma focalizada 

en los mercados habitacionales y 

vimos la posibilidad de incorporar 
datos de los mercados comerciales 

y de oficinas en esta herramienta, y 

Pedro Pablo Rivas, fundador 

  

hacerla crecer”, dijo Rivas. 
La gerencia general de Inciti la 

asumió Rocío Maure, quien hasta 
ahoraera gerente de estudios de GPS. 
Laejecutiva explicó que la plataforma 
tiene información relacionada con 

proyectos residenciales en venta que 
seestáncomercializando, expedientes 
municipales, recepciones, antepro- 
yectos, análisis de actualizaciones 
delos planes reguladores y normas 
de edificación. 

“Muchas deesascapas obviamente 
sirven para robustecer los informes 
de mercado o de apoyo para otras 
áreas de GPS, como evaluaciones y 
tasaciones”, dijo Maure. 

Hace un año en GPS decidieron 

llevar esta relación cliente-provee- 
dor un paso más allá. Finalmente, 
la adquirieron por US$ 500 mil, y 
el 100% del equipo (10 personas) 
seguirá trabajando en la consultora, 
afirmó Rivas. 

“Vamos aempezar a ofrecerinfor- 
mes más completos, tener cobertura 
más grande en el mercado respecto 
deresearch (investigación), y seruna 
herramienta derespaldo para muchas 
instituciones financieras, fondos de 

inversión, bancos quereciben o tienen 
que analizar mucha valorización y 
tasaciones”, dijo. 

  

presidente de GPS. 
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INCITI.
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