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POR RENATO OLMOS

En 2023, Apiux -consultora
que implementa soluciones
tecnolégicas para empresas-
deline6 un plan de crecimiento
paralos siguientes cuatroarios
con el objetivo de triplicar y
diversificar sus ingresos.

El primer paso locompleta-
ron hace unas semanas con la
comprade Nectia Software, una
firmade desarrollode software
fundadaen 2004 porelempren-
dedor Endeavor, Carlos Yaconi
(también cofundador de Prey),
por un monto no revelado por
acuerdos de confidencialidad.

Apiux fue fundada en 2015
por el ingeniero civil de la
Universidad Diego Portales,
Francisco Figueroa, con laidea

Software. Este afio buscan completar
nueva adquisicion.

de “formar una empresa de
servicios de tecnologia a nivel
regional”, dijo.

Partieron digitalizando do-
cumentos, pero hoy manejan
un catalogo de soluciones para
apoyar la transformacion digital
de lasempresas, las que abar-
can productos digitales, cloud,
data e inteligencia artificial, y
ciberseguridad.

Tienen 45 clientes -grandes
empresas- lamayoriadel sector
financiero, como Bci, Banco de
ChileyBrinksyoperacionescon
oficinaenen Espafia, Colombia,
Estados Unidos y Pert.

Un plan “3X3”

El plan de crecimiento, que
dentro de Apiux llaman 3X3,
consideraba una adquisicion

k

previaaNectia, especificamente
deunacompafiiacolombiana,
pero que finalmente no se
concretd. “Teniamos todo listo,
pero se cayo”, dijo.

Salieron nuevamente al mer-
cado y dieron con la chilena
Nectia. Las conversaciones
partieron en abril de 2024 y
cerraron la venta a fines de

ese afo.

Apiuxabsorberd la totalidad
de la empresa de software,
incluidos los 40 trabajadores.
Yaconi pasara a formar parte

con acciones.

Y sibien no se reveld el mon-
to, Figueroa dijo que con esta
compra proyectan facturar
USS 20 millones este afio,
es decir, USS 5 millones mas
comparado con 2024.

“Con estoestamos sumando
mas capacidades y expertise
que no teniamos en temas
de agilidad, UX y UI”, afirmé.

Esta es la primera de varias
adquisiciones que tienen en
carpeta para diversificar sus
ingresos. Figueroa adelantoque
esperan tener, al menos, una
promesa de compra firmada
este afio.

“Estamos mirando a va-
rias comparifas en Colombiay
México. Nuestro foco no esta
en Chile, porque queremos
diversificar nuestra carterayla
idea es fortalecer las distintas
areas de Apiux”, afirma.



