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Evertecpor eventualinterés en
Transbank: “Tenerunared donde
nosotros seamos un adquirente,
no es nuestro foco”

Daniel Barba, ¢l director general de Evertec para Chile, Perti y Uruguay, adelanta
que esperan seguir creciendo a tasas de dos digitos durante los proximos anos.

MAXIMILIANO VILLENA

Un crecimientode dos digitos, y unfoco ha-
cia la profundizacion de los servicios que ya
prestan en el pais, son las apuestas de Ever-
tec para su operacion en Chile. Asilo explica
Daniel Barba, el director general de la firma
para Chile, Peru y Uruguay, quien ademas se
refirio al interés que habrian tenido por ad-
quirir Transbank en 2024.

La compaiiaen los ultimos afios haconcre-
tado una serie de adquisiciones. En 2022
comprd BBR SpA, una empresa chilena de so-
luciones de pago y tecnologia de negocios
con operaciones en Peru. En 2024, compra-
ron en Costa Rica lacompania Zunify, ylame-
xicana Grandata.

Elafo pasado, trascendié que era unodelos
firmes interesados por Transbank, pero la
oferta que habria hecho llegar a JP Morgan,
banco asesor en el proceso, estuvo lejos de las
expectativas de los bancos controladores de
la red adquirencia

Consultado al respecto, Barba sefiala que
“Transbank es un adquirente relevante en el
pais. Desde mi punto de vistay delaoficinaen
Chile, mi foco siguen siendo nuestros clientes
y desarrollar los negocios y productos que te-
nemos. Tener una red de adquirencia, donde
nosotros seamos un adquirente, no es nuestro
foco. Nuestro foco son los emisores”.

Hacia adelante, Barba explica que la ex-
pansion de los pagos digitales en el pais segui-
raavanzando. “Chile es muy posible que vaya
a seguir los pasos de Brasil, que en 2010 ini-
cié una apertura de las redes tras lo cual in-
gresaron nuevos jugadores al pais. 15 afos des-
pués, Brasil es uno de los paises que tiene el
mayor uso de medios de pago electrénicosen
toda América Latina”, comenta Barba.

“Los indicadores hablan por si solos, en
Chile el uso de medios de pago electronicos,
no solamente en el canalen los canales de co-
mercio electrénico, sino que tanto en cana-
les de tarjeta no presentes como en los cana-
les de tarjeta presente, ademds delasredes de
aquirencia a lo largo del pais, hacen de Chile
un pais rico en cuanto al acceso”, agrega.

El crecimiento, orgdnico e inorganico, ha
sido de dos digitos, y para los proximos ejer-
cicios “queremos seguir creciendoa doble di-
gito”.
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Daniel Barba, director general de Evertec para Chile.

La compaiiia, abierta en bolsa en EE.UU.,
cuenta con una valorizacion bursatil de
US$2.231 millones. Para el tercer trimestre de
2024, reporto ingresos totales de US$211,8
millones, un aumento del 22% en compara-
cion conlos US$173,2 millones del mismo tri-
mestre del afo anterior. Junto con ello, publi-
cosus expectativas parael cierre de 2024, don-
de apuntaba a ingresos totales consolidados
entre US$841 millones y US$847 millones,
aproximadamente un crecimiento de 21% a
22%. En tanto, estimd gananciasajustadas por
accion ordinaria entre US$3,08 y US$3,15,
aproximadamente un crecimiento del 9% al
12% en comparacion con 2023.

En Chile, Evertec cuenta con una cifra de
clientes que estd en tornoa los 100, a quienes
atienden con productos que vandesde el pro-
cesamiento de pago hasta con sistemas de mo-
nitorio y prevencion de fraudes.

“En el mundo de retail estamos muy enfo-
cados enloque es retail payments, que es ba-
sicamente la convergencia entreelmundo de

pagos, desde la emision a laadquirencia. Nos
enfocamosy tenemos productos para elgran
retail. Pero también digitalizamos la provee-
duria, la conciliacion de sus transacciones, y
obviamente los pagos desde el punto de ven-
ta”, explica Barba.

En Sudamérica, la compania se encuentra
ensiete paises, region en la cual “Chile se po-
siciona comoel hub, esosignifica que esta ofi-
cina apoya y atiende los negocios en los res-
tantes paises del sur. También tenemos ofici-
na en Uruguay, también tenemos oficina en
Peru, pero principalmente los negocios que
hacemos y que exportamos se ejecutan des-
de Chile”.

“Evertec ha invertido en Chile y ha creido
fuertemente em el pais. Eso se traduce prin-
cipalmente en la comprade dos companias en
los ultimos anos. Creemos en Chile, y podria
decir, y quisiera pensar que Chile pudiese ser
el pais que genera mas ingresos para Evertec
de toda América Latina. Y esa es la vocacion
que tiene Chile hoy en dia”.@




