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Despegar fue adquirida
por un grupo internacional
en USS 1.700 millones

Despegar, uno de los primeros unicornios de Argentina, fue
comprada por Prosus, que pagé USS 19,50 por accion en una
transaccion totalmente en efectivo.

D espegar, la empresa de
tecnologia de viajes lider
en América Latina, anuncié que
ha celebrado un acuerdo defini-
tivo de fusion para ser adquiri-
da por Prosus, uno de los ma-
yores inversores en tecnologia
del mundo, por US$ 19,50 por
accién en una transaccién to-
talmente en efectivo, lo que re-
presenta un valor empresarial
de aproximadamente US$1.700
millones para la agencia de via-
jes argentina.

El precio de la transaccién
representa una prima de aproxi-
madamente el 34% sobre el pre-
cio medio ponderado por volu-
men de 90 dias del precio de la
accion no afectada de Despegar,
durante los 3 meses que finali-
zan el 20 de diciembre de 2024,
y aproximadamente una prima
del 9% sobre el precio maximo
de la accién no afectada de la

empresa argentina en 52 sema-
nas de US$ 18,75. El Consejo de
Administraciéon de Despegar re-
comienda a los accionistas de
la agencia de viajes que voten a
favor de la transaccion. Esta re-
comendacion sigue el dictamen
undnime de un comité especial
del Consejo de Administracion
compuesto Unicamente por con-
sejeros independientes, el Comi-
té de Transaccion.

Los beneficios que
aportara Prosus
a la fusion

Prosus tiene una probada ex-
periencia en la creacion de em-
presas tecnoldgicas lideres en
todo el mundo. Despegar se be-
neficiara de los importantes re-
cursos, la experiencia operativa
y las avanzadas capacidades de
Inteligencia Artificial que aporta
Prosus. La transaccién subraya

laposicionde Despegarcomoac-
tor clave del mercado, destacan-
do su exitosa ejecucién comer-
cial, su constante innovacion li-
der y su enfoque continuo en la
expansion de margenes.

Durante mas de veinte afios,
Despegar ha sido una fuerza
transformadora en la industria
turistica latinoamericana. Como
parte del Grupo Prosus, la agen-
cia de viajes esta preparada pa-
ra acelerar su estrategia de cre-
cimiento.

Este movimiento estratégi-
co no sélo mejora la presencia
de Despegar en el mercado, si-
no que también refuerza su ca-
pacidad parainnovary competir.

Perspectivas

de la fusion de

Despegar y Prosus
“Estamos encantados de

unirnos al Grupo Prosus, ya que

representa un importante pa-
so adelante en nuestra mision
de ampliar nuestro liderazgo en
el mercado y expandir nuestros
servicios en toda América Lati-
na. Esta transaccidn nos permi-
tird contar con la extensa red de
empresas y el sélido balance de
Prosus, acelerando nuestras es-
trategias de crecimiento e inno-
vacion”, indicé Damian Scokin,
CEO de Despegar.

“Despegar se suma significa-
tivamente a nuestro sélido eco-
sistema en América Latina, un
mercado con un increible poten-
cial de crecimiento. El anuncio
tiene que ver con la oportunidad
y el crecimiento. Es un negocio
exitoso con grandes fundamen-
tos y un equipo directivo motiva-
do; juntos, Despegar y Prosus lo
haran ain mas fuerte”, aseverd
Fabricio Bloisi, CEO de Prosus.

Valemencionar que Goldman
Sachs&Co.LLCactuacomoase-
sor financiero exclusivo del Comi-
té de Transaccion, mientras que
A&O Shearman actia como ase-
sor juridico de Despegar.

Condiciones de
la transaccion
Segunlostérminosdelacuer-
do, una filial propiedad al 100%
de Prosus se fusionara con Des-
pegar, continuando la OTA como
entidad superviviente,y cada ac-
cion en circulacion se convertira
en el derecho a recibir US$ 19,50
en efectivo. Las acciones prefe-
rentes serie A en circulacion de
Despegar secancelaranysecon-
vertiran en el derecho arecibir el
pagodelacantidad adeudadade
acuerdo con sus términos.
Actualmente seesperaquela
transaccion secierreen el segun-
do trimestre de 2025, sujetaala
aprobaciéndelosaccionistasde
Despegar, larecepcion delas au-
torizaciones reglamentarias ne-
cesarias y otras condiciones de
cierre habituales. %



