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Jason Douglas/ lice con moderacion, segtn los analistas. En
THE WALL STREET JOURNAL sulugar, Beijing podria utilizar las medidas

China tiene un poder
de fuego limitado
para contrarrestar
los aranceles
estadounidenses

Aunque Beijing ya ha esgrimido las formas en que
podria contraatacar a los gravaimenes de Trump,
esas represalias corren el riesgo de convertirse en
un boomerang. “Utilizar estas herramientas a
discrecion no tiene sentido. Tienes que estar
conduciendo hacia un resultado, que es algun tipo
de negociacion”, comento Logan Wright, jefe de
Investigacion de Mercados de China en Rhodium
Group, un think tank con sede en Nueva York.

INGAPUR- En las semanas

transcurridas desde las eleccio-

nes ganadas por Donald Trump,

China ha hecho alarde de las

formas en que podria devolver el
golpea Estados Unidos en caso de una nue-
va guerra comercial con este pais, desde li-
mitar los metales necesarios para los pro-
ductos de uso cotidiano, hasta castigar alas
empresas estadounidenses que hacen nego-
cios en China.

Pero utilizar estas herramientas con dema-
siada agresividad puede ser contraprodu-
cente para Beijing.

El gran peligro es que arremeter contra las
empresas occidentales y restringir las expor-
taciones de minerales esenciales y otros
productos basicos sélo animard a Estados
Unidos y asusaliados a redoblar sus esfuer-
zos para desvincular sus economiasde Chi-
na.

Esto supondria un problema para Beijing,
mientras siga aferrada a un modelo econo-
mico que depende en gran medida de la ven-
ta de sus productos a los consumidores oc-
cidentales.

Aunque China puede infligir dolor a Esta-
dos Unidos conlas herramientas economi-
cas que dispone, es mds probable que las uti-

para forzar conversaciones para negociar
una tregua con Donald Trump en caso de
que cumpla su promesa de imponer aran-
celes del 60% a las importaciones chinas.

“Utilizar estas herramientas a discrecion
no tiene sentido. Tienes que estar condu-
ciendo hacia un resultado, que es algin
tipo de negociacion”, comentd Logan
Wright, jefe de Investigacion de Mercados de
China en Rhodium Group, un think tank
con sede en Nueva York.

Cuando Trump comenza a golpear lasim-
portaciones chinas con aranceles en 2018,
Beijing respondio elevando aranceles pro-
pios sobre las importaciones de productos
estadounidenses como alimentos, produc-
tos quimicos y textiles.

Con un choque comercial mds intenso que
se avecina, Beijing ha estado mostrando las
herramientas que ha perfeccionado desde la
guerra comercial durante el primer gobier-
no de Trump, las que cree que son mads
efectivas que unaescalada de aranceles tit-
for-tat (en represalia).

En diciembre, Beijing endurecio los con-
troles sobre las exportaciones de materias
primas utilizadas en la fabricacion de elec-
trénica avanzada y baterias, y en otros cam-
pos de alta tecnologia. Esta medida respon-
diaala decisionde la administracién Biden
de recortar el acceso de China a determina-
dos chips de memoria utilizados en inteli-
gencia artificial. Beijing también ha am-
pliado los controles sobre las piezas utiliza-
das en la fabricacion de drones, que han
resultado vitales para la defensa de Ucrania
frente a la invasion a gran escala de Rusia.

China también ha anunciado una investi-
gacidn antimonopolio de Nvidia, el gigan-
te estadounidense del chip, alegando que
podria haber violado los términos de una
aprobacion condicional que recibio de Bei-
jing en 2020 para su adquisicion de unaem-
presa israeli de redes.

Beijing también mantiene una “lista de en-
tidades no confiables” de empresas que se
enfrentana obstdculos adicionales para ha-
cer negocios en China. En septiembre, dijo
que estaba considerando incluir en la lista
a PVH, propietaria de Calvin Klein y Tommy
Hilfiger, debido a los informes de que laem-
presa estadounidense habia boicoteado los
productos de algodén procedentes de la re-
gion china de Xinjiang, donde se acusa a
China de utilizar trabajos forzadosen sus fa-
bricas. Beijing niega estas acusaciones.

Sin embargo, segtin los analistas, estacom-
binacion de restricciones a las exportacio-
nes y de empresas estadounidenses como
objetivo, no es unconjunto de contramedi-
das tan potente.

Aunque China domina la produccion y
refinado de minerales criticos, no es el tni-
co proveedor mundial. El ano pasado, Esta-
dos Unidos importé mads galio en bruto de
Canadd que de China, y su principal provee-
dor de germanio procesado fue Alemania,
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seglin datos de la Oficina del Censo. Am-
bos minerales son fundamentales para la
produccion de semiconductores, sistemas
de misiles v células solares.

La hegemonia de China en este sector se
debe en parte a su capacidad para abaste-
cer los mercados mundiales a precios ba-
jos, lo que hace que asus rivales les resul-
te poco rentable invertir en una produc-
cion alternativa. Pero el control de las
exportaciones puede hacer subirel precio
de mercado y cambiar el cdlculo.

“Cuanto mas dificil es obtener estos mi-
nerales, mds se invierte en su procesa-
miento”, afirmé Matthew Gertken, estra-
tega geopolitico jefe de BCA Research.

Ademas, como ha demostrado la capa-
cidad de Rusia para eludir las sanciones
occidentales, los terceros paises suelen
estar dispuestos a actuar como intermedia-
rios en el comercio mundial, lo que per-
mite a los compradores ansiosos eludir los
estuerzos de los vendedores por imponer
restricciones a las ventas a un pais concre-
to. Si China se pusiera dura con las expor-
taciones de minerales a Estados Unidos, las
empresas estadounidenses podrian con-
seguir lo que necesitan a través de las re-
exportaciones de terceros pafses, sostuvo
Gertken.

Ahora bien, castigar a las empresas es-
tadounidenses que hacen negocios en Chi-
na tampoco es la potente amenazaque al-
guna vez fue. La lentitud de la economia
china y su empeno en eliminar las mar-
casoccidentales en favor de sus rivales na-
cionales hacen que muchas empresas es-
tadounidenses tengan dificultades en ese
pais. Como resultado, China se ha vuelto
menos importante para las firmas estadou-
nidenses de lo que era.

En diciembre, General Motors anuncio
que en el cuarto trimestre tendria que ha-
cer frente a gastos no monetarios por va-
lor de mds de US$ 5.000 millones. La de-
bilidad de su negocio en China obligard al
fabricante a cerrar plantas y ofrecer me-
nos modelos alli.

Si Beijing presionara a las compafiias
estadounidenses que operan en China,
esa medida podria hacer reflexionar al
segundo gobierno de Trump, sobre todo si
asustara al mercado bursatil. Pero también
podria persuadir a las empresas estadou-
nidenses a reducir su presencia en China
y disuadir a otras nuevas de invertir.

“Cada movimiento agresivo de China
acelera los estuerzos de diversificacion y
desvinculacion de las firmas estadouni-
denses”, advirtié Craig Singleton, investi-
gador principal de China en la Fundacion
no partidista para la Defensa de las Demo-
cracias. “Es un ciclo que se refuerza a si
mismo, como la propia espiral economi-
ca china: las acciones de Beijing acaban de-
bilitando atin mads su posicion”, agrega.

Pero Beijing tiene otras opciones. Hay
muchas formas en que China podria tomar
represalias utilizando productos de bajo
valor y baja tecnologia, comenté Martin
Lynge Rasmussen, estratega senior de

Exante Data, una firma de investigacion.
Tal es el dominio de China en los produc-
tos manufacturados de uso cotidiano -
piensen en tornillos, pernos, cables de
carga-, que tiene el potencial de ser fran-
camente molesto para los consumidores
estadounidenses. Eso podria ser politica-
mente costoso para Trump.

“Hay muchas cosas que China podria
eliminar sin apenas costo interno”, asegu-
ro.

China también podria dejar que su mo-
neda sedebilitara frente al délar, lo que da-
ria a sus exportaciones una ventaja en los
mercados mundiales y en Estados Unidos,
yayudarfa acompensar el aumento de los
aranceles. Pero esta medida podria provo-
car una fuga de capitales de China, algo
que Beijing quiere evitar. La mayoria de los
economistas creen que la capital podria to-
lerar una devaluacién limitada y contro-
lada, pero no una fuerte caida del yuan.

Por ultimo, Beijing tiene la opcion nu-
clear de vendera precio de saldo sus enor-
mes tenencias de bonos del Tesoro esta-
dounidense. China es el segundo mayor te-
nedor extranjero de bonos del Tesoro de
Estados Unidos después de Japon, con
US$ 760.000 millones en octubre, aunque
algunos expertos creen que el tamanio real
de su cartera de bonos del Tesoro y otros
activos estadounidenses es mucho ma-
yor, tal vez hasta la mitad de sus US$3,6 bi-
llones en reservas oficiales. Algunos dicen
que Beijing podria plantearse un escena-
rio tan extremo si un conflicto comercial
se agravara drasticamente y tratara de pro-
vocarun caos financiero como respuesta.

Sin embargo, los economistas sefialan
que la Reserva Federal podria intervenir
para estabilizar el mercado de bonos con
compras abiertas, tal como lo hizo en
2020. Entonces compré US$ 1 billon de bo-
nos del Tesoro descargados por bancos
centrales extranjeros e inversionistas del
sector privado desesperados por conseguir
efectivo al comienzo de la pandemia. Una
venta forzosa también dejaria a Beijing
con un monton de dolares que tendria
que reciclar en alguin otro activo. Vender-
los y comprar yuanes haria subir el valor
de su propia moneda.

En general, seguin los analistas, Beijing
debe ser consciente de cémo serdn vistos
por el resto del mundo sus esfuerzos por
devolver el golpe a Estados Unidos. Al
igual que algunos paises manifiestan su
malestar por su dependencia del dolar y
del sistema financiero estadounidense,
otros podrian mirar con recelo su depen-
dencia de China para los productos manu-
facturados.

“En ultima instancia, son tus clientes. Tie-
nes que conseguir que te sigan compran-
do”, manifestd Wright, de Rhodium. “De
un modo u otro, Beijing tiene incentivos
para frenar la escalada”, anadio. WSJ

Traduddo del idioma
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