
Grupo Imagine, junto al
apoyo de Corfo, lanzó Capital X,
un programa que preparará a
líderes y founders de startups
que necesitan atraer inversión y
crecer dentro del mercado.

“Levantar capital va mucho
más allá que pedir plata, se
necesita entender el track
record que buscan los
inversionistas dependiendo de
su foco, y gestionar una
relación que beneficie a ambas
partes en el largo plazo”,
explica Gabi Romero, directora
de Capital X.

Los participantes se
conectarán con actores del
ecosistema de inversión,
tendrán asesorías y el soporte
de expertos e interactuarán con
otros founders en un plan de
entrenamiento de 8 semanas.

En ese sentido cuentan con
partners del ecosistema como
Banco Bci, Broota, Taram
Capital, Weboost, Chile
Ventures, Hub Apta, Sistema
B, Investability, Open
Beauchef y el Ecosistema
Startup para impulsar esta
primera versión.

“Las startups necesitan
apoyo y nosotros también, es
por eso que hemos trabajado
en ir sumando alianzas que nos
permitan un scouting de
startups que conformen esta
primera generación del
programa”, comenta Pedro
Iriberry, gerente de Imagine

Lab.
El programa combina

formación intensiva y asesoría
estratégica en modalidad
horaria tipo MBA para que los
emprendedores desarrollen
habilidades clave en el
levantamiento de capital, los
contenidos abordarán desde
conocer el foco de los distintos
tipos de inversionistas, cómo
generar un fit con ellos,
desarrollar habilidades de
negociación y manejar
estrategias para gestionar el
crecimiento post-inversión,
entre otros.

“Creo mucho en el valor del
entrenamiento de
componentes intangibles
asociados a los founders que
impactan sin duda en cómo se

desenvuelven dentro de la
startup y fuera de ella. Por lo
mismo tendrá un sello
importante dentro del
programa la relevancia del
componente personal, el cómo
afrontar desafíos en escenarios
favorables y sobre todo en los
más complejos”, comenta Gabi
Romero.

La convocatoria estará
abierta hasta el 12 de enero, y
quienes sean seleccionados
partirán su entrenamiento
desde mediados de marzo
hasta mayo 2025 de forma
presencial en Banco Bci. 

Toda la información
clave, contenidos y sistema
de postulación disponible
en grupo-imagine.com en la
sección convocatorias.

CAPITAL X: 

Nuevo programa de
entrenamiento intensivo
para startups que buscan
levantar capital
El programa apunta a startups que ya llevan tracción en
ventas y que necesitan prepararse para levantar
financiamiento privado y escalar. La convocatoria cierra
el próximo 12 de enero.

Gabi Romero, directora de
Capital X.
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Pedro Iriberry, gerente de
Imagine Lab.

Ignacio Fuenzalida y Cristóbal Caorsi, cofundadores de SimplePark.
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camiento de nuevos proyectos públicos en
2024 por las elecciones municipales. Pero
también recalca que lo hicieron porque la
solución ya cuenta con un nivel de madu-
rez que les permite operar estacionamien-
tos del sector comercio. En noviembre de-
butaron en este nicho con el mall Casa Cos-
tanera y el sistema free flow.. Luego cerra-
ron acuerdos con el Club Palestino y dos
strip centers, uno en Santiago y otro en El
Quisco. En paralelo, están en conversacio-
nes con otros malls, las que esperan con-
cretar pronto.

Actualmente, operan 4.500 estacionamien-
tos y cuentan con más de 250 mil usuarios ac-
tivos. En el corto plazo la meta es incoporar

L
a complejidad y frustración del esta-
cionamiento en las ciudades es una
de las problemáticas urbanas más
frecuentes. Y eso fue lo que impulsó
a los fundadores de SimplePark a

desarrollar un sistema digital de tarificación
para el espacio público, similar a las opciones
que algunos de ellos habían conocido y expe-
rimentado en EE.UU. y Canadá. 

Así fue como en 2021 se lanzó al mercado
esta plataforma de pago virtual, siendo Zapa-
llar el primer cliente. Después se sumaron
otros balnearios y hoy operan cinco comunas
en total: Zapallar (que incluye a Cachagua y
Laguna), Papudo, Puchuncaví (Maitencillo),
Temuco y Frutillar. 

“Identificamos la necesidad urgente de
una solución eficiente, digital y automatizada
que permitiera a los usuarios estacionar sin
contratiempos, y a las municipalidades ges-
tionar de forma más rentable y optimizada
sus espacios de aparcamiento”, señala Igna-
cio Fuenzalida, cofundador de SimplePark
junto a Cristóbal Caorsi, Cristián López, Jorge
Encina e Ignacio Montes. 

A través de una app, explica, los usuarios
pueden ingresar y pagar de forma automática y
segura, lo que se traduce en comodidad y aho-
rro de tiempo. Por su parte, los municipios pue-
den gestionar mejor los espacios y acceder, ade-
más, a datos en tiempo real sobre la recauda-
ción recibida. “Gracias a la eficiencia operativa y
a la transparencia que entrega nuestro sistema
digital, las municipalidades han logrado multi-
plicar hasta por 12 la recaudación en estaciona-
mientos versus los sistemas tradicionales, inclu-
so bajando las tarifas hasta en un 40%”, dice.

NUEVOS NICHOS

Fuenzalida cuenta que hace poco decie-
ron ampliar el giro del negocio y entrar al
mundo privado, en parte debido al estan-

1.000 estacionamientos públicos y otros 1.000
privados. El modelo de negocio es una comi-
sión por cada estacionamiento. En ventas,
2024 lo están cerrando con US$ 1,1 millones.

Para 2025, cuenta que está en carpeta la in-
ternacionalización. “Hay interés de otros paí-
ses de la región por instalar nuestro sistema,
sobre todo en Colombia y México. Es algo que
esta línea con nuestro plan de expansión”, di-
ce Fuenzalida. Agrega que la idea es ingresar
a otros mercados en alianza con locales. 

De avanzar las conversaciones, comenta
que es probable que levanten capital, ya que
hasta ahora se han financiado vía family and
friends. “Hoy la valorización de la startup es
de US$ 4,2 millones”, asegura Fuenzalida. 

SimplePark escala su negocio
al sector privado y espera salir
al exterior durante 2025

APP DE PAGO DE ESTACIOMIENTOS OPERA UNOS 4.500 ESPACIOS EN SANTIAGO Y REGIONES:

Empezaron como sistema de tarificación para el espacio público y su primer cliente fue Zapallar. Hoy
se suman otras cuatro ciudades y hace poco se abrieron a los operadores del sector comercio. M. COMINETTI
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Lo anterior, complementa Matías Rot-
hhammer, gerente de cartera de tecnología
alimentaria y agrotecnología de Ganesha,
debido a que cerca del 40% del capital que
levantan las biotech se destina a investiga-
ción y desarrollo, por lo tanto, tomar una
buena decisión es un elemento crítico. 

Para Merken, en tanto, el CEO Javier Gue-
rrero dice que es una oportunidad para tener
mayor acercamiento a un ecosistema al cual
no estaban aplicando, a través de la presta-
ción de servicios, como un laboratorio de más
de 900 m2 y con distintas capacidades desde
manejo animal hasta áreas de analítica, bio-
logía molecular, bioprocesos, entre otros.
“Como una organización de investigación
por contrato (CRO, por sus siglas en inglés),
nuestros orígenes estuvieron vinculados a
empresas internacionales, principalmente
norteamericanas, entonces el ecosistema na-
cional era bastante desconocido para noso-
tros, pero hoy nuestros requerimientos sí es-
tán pasando por la industria local y regional”,
dice Guerrero. Por eso, agrega, “esta alianza
nos abre el mercado latinoamericano y nos
acorta el camino que significaría partir solos”.

Tras la firma del acuerdo marco, ahora
viene el trabajo conjunto para el desarrollo
de las distintas áreas de interacción, ya sea
para el apoyo de inversiones, de due dili-
gence, evaluación y selección de startups,
entre otras. También podrán generar otros
servicios o conocimientos para atender al
ecosistema de Chile y Latinoamérica.

Un acuerdo estratégico para potenciar
el desarrollo de la biotecnología en
Chile y la región es el que sellaron dos

actores relevantes de este ecosistema de in-
novación científica: la aceleradora The Ga-
nesha Lab y el centro de investigación Mer-
ken Biotech ligado a Sebastián Bernales. A
través de esta alianza ambos buscan apro-
vechar las sinergias para validar de manera
más rápida y certera los diferentes proyec-
tos que surgen en el entorno latinoamerica-
no y así competir en el acelerado desarrollo
de esta industria a nivel mundial.

Por el lado de Ganesha, las startups del
portafolio tendrán la posibilidad de acceder
a una infraestructura de estándar interna-
cional para realizar sus experimentos de al-
ta complejidad. Esto le permitirá a la acele-
radora complementar el expertise que po-
seen en términos de negocios, con la capa-
cidad técnica necesaria para identificar los
posibles riesgos y oportunidades de las
compañías que buscan llevar al mercado.
En ese camino, explica Camilo Anabalón,
gerente de cartera de ciencias de la vida de
Ganesha, las compañías pueden terminar
siendo un “éxito gigante o un fracaso muy
temprano”, y en ese sentido, advierte que el
impacto de esas startups, tanto de la tecno-
logía como de la visión de los fundadores, se
puede perder muy fácilmente sino se utili-
zan los recursos de la manera más eficiente
y enfocada. Todo esto, además, se traduce
en confianza para los inversionistas. 

La alianza estratégica de
Merken y Ganesha Lab para
potenciar la industria biotech 

EN CHILE Y LATINOAMÉRICA:

Gonzalo
Ureta y Javier

Guerrero, de
Merken, junto

a Matías
Rothhammer

y Camilo
Anabalón, de
Ganesha Lab.
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Con este acuerdo, Merken se acerca al ecosistema local y
regional de biotecnología, mientras que Ganesha accede a una
plataforma de estándar internacional para la validación científica
y tecnológica de sus startups. MARISA COMINETTI

Chile cuenta con solo un investigador
por cada 1.000 trabajadores, cifra que
contrasta con el promedio de 9 en los
países de la OCDE. Para enfrentar esta
brecha, la Universidad de La Frontera
(UFRO) y la Asociación de Emprendedores
de Chile (Asech) comenzaron a trabajar
en conjunto para integrar la ciencia en el
desarrollo de la innovación empresarial.
La iniciativa apunta a que estudiantes de
magíster de la UFRO colaboren directa-
mente con las pymes, resolviendo desafíos
en áreas como dispositivos IoT, gestión
de datos y creación de planes de negocio. 

UFRO y Asech se
unen para
integrar la ciencia
con las pymes 

Impacta VC, fondo venture capital que
apoya a compañías de impacto social y
medioambiental, anunció una nueva
inversión follow-on de US$ 200 mil en la
startup mexicana Airbag, en el contexto
de una ronda puente iniciada a fines de
2024 y que solo se abrió de manera
interna entre sus inversores. 

Airbag, fundada en 2020, es una
insuretech que está desarrollando solu-
ciones para encarar el enorme problema
que constituyen los accidentes de tránsito
en el mundo. El plan inmediato tras esta
inversión es fortalecer su estructura
interna, a fin de apuntalar su proceso de
crecimiento. “Hemos confirmado nuestro
product market fit con más de 200
clientes y 8.000 usuarios en dos países,
pero necesitamos ampliar aún más nues-
tro impacto”, dijo su fundador y CEO,
Adrián Trucios.

“Este follow-on es un testimonio de
nuestro compromiso por seguir acompa-
ñándolos, aportando todo el know-how
de Impacta VC”, señaló David Alvo, CEO y
managing partner del fondo de inversión.

Impacta VC
realiza inversión
follow-on en
mexicana Airbag

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

02/01/2025
    $462.977
 $18.442.944
 $18.442.944

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

     320.543
     126.654
     126.654
       2,51%

Sección:
Frecuencia:

ACTUALIDAD
0

Pág: 5


